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Załącznik nr 2

Założenia Konkursu dot. wyboru partnera w celu wspólnej realizacji projektu niekonkurencyjnego w ramach Działania 02.14 Inno_LAB, Programu Fundusze Europejskie dla Nowoczesnej Gospodarki 2021-2027 

[bookmark: _Hlk212015164][bookmark: _Hlk209528031][bookmark: _Hlk211420127]Na podstawie art. 39 ustawy z dnia 28 kwietnia 2022 r. o zasadach realizacji zadań finansowanych ze środków europejskich w perspektywie finansowej 2021-2027 (Dz. U. 2022 poz. 1079 z późn.zm.), Minister Finansów i Gospodarki ogłasza otwarty nabór partnera w ramach projektu niekonkurencyjnego w ramach Działania 02.14 Inno_LAB, Program Fundusze Europejskie dla Nowoczesnej Gospodarki 2021-2027. 
I.   Cel nawiązania partnerstwa 
Dynamiczny rozwój ekosystemu startupowego w Polsce i na świecie sprawia, że dotychczasowe modele akceleracji – choć wartościowe – nie nadążają za rosnącymi potrzebami startupów high-growth oraz wymaganiami globalnych rynków. Tradycyjne programy koncentrowały się głównie na wczesnych etapach rozwoju przedsiębiorstw, oferując podstawowe wsparcie mentoringowe, dostęp do infrastruktury czy krótkoterminowe warsztaty. Takie działania, choć pomocne, nie są już wystarczające, aby skutecznie przygotować startupy do szybkiej komercjalizacji, pozyskiwania znaczących rund finansowania czy skalowania działalności na rynkach międzynarodowych.
W szczególności brakuje narzędzi umożliwiających ciągłość wsparcia, indywidualizację ścieżki rozwoju, a przede wszystkim — skutecznego połączenia startupów z inwestorami venture capital, którzy odgrywają kluczową rolę w finansowaniu wysokiego wzrostu. Obecne inicjatywy rzadko oferują systemowe mechanizmy współpracy z funduszami VC, a startupy często tracą potencjał wzrostu z powodu trudności w pozyskaniu kapitału na odpowiednio wczesnym i późniejszym etapie.
Z tego powodu konieczne jest wdrożenie nowego, bardziej zaawansowanego modelu akceleracji, opartego na strukturalnym partnerstwie i głębokiej specjalizacji. 
Partner zewnętrzny pełni w tym procesie kluczową rolę, ponieważ wniesie:
· wysokospecjalistyczną wiedzę branżową i know-how, których instytucje publiczne często nie posiadają w takim zakresie,
· sieć kontaktów inwestorskich i biznesowych, umożliwiającą startupom bezpośredni dostęp do funduszy venture capital oraz korporacji zainteresowanych wdrożeniami,
· doświadczenie w pracy ze startupami high-growth, wymagającymi niestandardowych narzędzi, procesów i metod skalowania,
· zdolność do szybkiego reagowania na trendy rynkowe i technologiczne, co jest kluczowe w środowisku, gdzie cykl życia technologii ulega ciągłemu skróceniu.
Planowane zadanie odpowiada na zidentyfikowane luki w istniejących programach i tworzy kompleksową, spójną ścieżkę rozwoju — od pomysłu aż po ekspansję zagraniczną i pozyskanie inwestycji. Wprowadzenie takiego podejścia zwiększy szanse startupów na przejście do fazy wysokiego wzrostu oraz podniesie konkurencyjność całego ekosystemu innowacji w Polsce. Nowy program akceleracji nie tylko wypełnia te braki, ale też odpowiada na strategiczną potrzebę budowania silnych, globalnie konkurencyjnych spółek technologicznych. Dzięki temu całe środowisko startupowe zyskuje impuls do profesjonalizacji, lepszego przepływu kapitału i szybszego wdrażania innowacji do gospodarki.
Wybrany Partner będzie odpowiedzialny za wsparcie w przygotowaniu dokumentów aplikacyjnych przez MRiT na dofinansowanie Zadania oraz w przypadku wyboru MRIT (Beneficjent) i Partnera (Realizator), przez Instytucję Zarządzająca FENG, wspólna realizacja tego zadania w ramach projektu „Inno_LAB”.
W ramach partnerstwa Ministerstwo Rozwoju i Technologii będzie pełnił rolę Lidera, odpowiedzialnego za:
· zarządzanie projektem, w tym współdecydowanie o ewentualnych zmianach w projekcie,
· rozliczanie środków powierzonych przez Instytucję Zarządzającą FENG,
· monitoring i sprawozdawczość w ramach projektu (na poziomie Partnerzy - Instytucja Zarządzająca),
· nadzór nad projektem.
Partner odpowiedzialny będzie za:
· realizację działań w ramach Zadania
· osiągnięcia w okresie realizacji projektu wskaźników produktu i rezultatu.
Szczegółowy zakres działań powierzonych do realizacji w ramach Zadania oraz ich podział zostanie określony w ramach wspólnych prac nad przygotowaniem wniosku o dofinansowanie oraz w umowie o partnerstwie przy wspólnej realizacji projektu pozakonkursowego pn. „Inno_LAB” w ramach II osi priorytetowej Środowisko sprzyjające innowacjom (działanie 02.14) Fundusze Europejskie dla Nowoczesnej Gospodarki; 2021-2027.
II.  Zadanie 

Zadanie będzie polegało na opracowaniu i przetestowaniu nowego, bardziej efektywnego modelu akceleracji, który znacząco zwiększy tempo powstawania i rozwoju startupów high-growth[footnoteRef:1]. Nowy model akceleracji, dzięki kompetencjom Partnera, umożliwi również zaprojektowanie działań, które  zapewnią ciągłość wsparcia oraz indywidualną ścieżkę rozwoju. Obejmie on także przygotowanie kompleksowej, zintegrowanej ścieżki łączenia akcelerowanych startupów z inwestorami venture capital. Zaprojektowane działania mają wspierać wszystkie etapy rozwoju startupów high-growth – od fazy koncepcji, przez rozwój produktu i modelu biznesowego, aż po skalowanie działalności na rynkach międzynarodowych. [1: Startupy gotowe są do szybkiego wzrostu i skalowania na rynki międzynarodowe.] 



Etapy realizacji Zadania zakładają:
1. Działania pre-akceleracyjne – czyli działania na rzecz tworzenia startupów (spółek) z wysokim potencjałem biznesowym 
2. Łączenie startupów z inwestorami oraz odbiorcami technologii 
3. Działania wspierające kompetencje zespołów inwestycyjnych 
4. Akceleracja startupów mająca na celu skalowanie ich działalności
5. Działania na rzecz wsparcia skutecznego transferu technologii.

Grupą docelową będą:
· osoby fizyczyne tzw. founderzy, którzy planują budować startupy o wysokim potencjale biznesowym
· startupy technologiczne o wysokim potencjale biznesowym, w tym m.in. spin-offy i spin-outy z jednostek naukowych 
Realizacja Zadania ma na celu:
· zwiększenie liczby startupów osiągających atrakcyjne wyceny z perspektywy inwestorów, stanowiących potwierdzenie ich wysokiego potencjału rynkowego oraz inwestycyjnego;
· przetestowanie kompleksowego modelu wspierania procesu tworzenia nowych startupów w Polsce oraz opracowanie ram instytucjonalnych i modelu realizacji umożliwiającego odtwarzalne i skalowalne wsparcie rozwoju startupów;
· wsparcie procesów komercjalizacji wyników prac badawczo-rozwojowych pochodzących z jednostek naukowych;
· zapewnienie odtwarzalności i ciągłości działań w krajowym ekosystemie innowacji, sprzyjających rozwojowi przedsiębiorczości opartej na wiedzy;
· wspieranie rozwoju krajowego rynku kapitałowego poprzez zacieśnianie współpracy z funduszami typu venture capital oraz stopniowe odchodzenie od systemu dotacyjno-grantowego na rzecz instrumentów finansowych zapewniających zwrot środków publicznych i ich reinwestowanie;
· systemowe wspomaganie procesów skalowania polskich startupów na rynki zagraniczne oraz stymulowanie napływu kapitału zewnętrznego, w tym funduszy typu private equity.
Wskaźniki realizacji Zadania
1. Opracowany i przetestowany nowy model kompleksowej akceleracji startupów high-growth – w tym metodologii selekcji, diagnostyki potencjału, ścieżek rozwoju, skalowania i pozyskiwania inwestora/ów.

2. Opracowany standard współpracy z jednostkami naukowymi (podmiotami systemu szkolnictwa wyższego i nauki), dotyczący komercjalizacji wyników badań w postaci spółek spin off z elementami venture buidling

3. Wypracowany modelu współpracy z funduszami VC i strategicznymi inwestorami krajowymi i zagranicznymi.	
4. Stworzony zestaw narzędzi systemowych (toolkit)
– materiały, procesy, procedury, wzory dokumentów 

5. Zbudowane trwałe partnerstwa instytucjonalne
– uczelnie, centra transferu technologii, fundusze VC, akceleratory, korporacje.

6. Zwiększona absorpcja przez ekosystem skalowalnych innowacji
– m.in. poprzez mechanizmy ułatwiające współpracę startupów z inwestorami i odbiorcami technologii.

III. Wybór Partnera
Partner zostanie wybrany, na podstawie oceny złożonych wniosków konkursowych zgodnie ze wzorem stanowiącym Załącznik nr 1 do Regulaminu, do wspólnej realizacji projektu w ramach otwartego naboru partnera.
IV. Budżet zadania i harmonogram
Przewidywany budżet Zadania wynosi maksymalnie 50 mln zł. 
Przewidywany harmonogram realizacji Zadania: 3 lata w okresie od 2026 do 2029, nie później niż do końca grudnia 2029 roku 

V. Termin i sposób składania wniosku:
[bookmark: _Hlk212015054]Podmiot ubiegający się o wybór na Partnera projektu zobowiązany jest do złożenia wniosku konkursowego. Wniosek należy wypełnić elektronicznie w języku polskim a następnie opatrzyć podpisem, przez osoby uprawnione zgodnie z reprezentacją Spółki.
Zgłoszenie należy przesłać na adres: innowacyjnewyzwania@mrit.gov.pl do dnia 19 lutego 2026 r. do godziny 16:15. 
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