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I.10.5 Rozwój małych gospodarstw

Prezentacja założeń oraz zakresu biznesplanu przygotowana w oparciu o:

- wymagania złożone u wykonawcy,

- zrzuty ekranowe z wersji produkcyjnej.

W związku z tym, treść merytoryczną można uznać za bliską ostatecznej, ale rozwiązania graficzne i techniczne niekoniecznie.
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Strona tytułowa

Kwota wnioskowana:      100 000 zł lub 120 000 zł          85% kosztów kwalifikowalnych operacji)                        
minimalne wymagane koszty kwalifikowalne operacji:        117 648 zł   lub 141 177 zł  

Czy wnioskodawca jest podatnikiem podatku VAT?        Tak/Nie
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Cele oraz działania przyczyniające się do jego realizacji

Podsekcja: 

Cel interwencji:
Zwiększenie orientacji rynkowej gospodarstwa w wyniku jego restrukturyzacji w obszarze .....................................................................

Automat powinien uzupełnić powyższe wykorzystując cel obszar restrukturyzacji wybrany na stronie tytułowej wg wzoru: 
- .... "produkcji rolnej lub produkcji i przygotowania do sprzedaży produktów rolnych wytworzonych w gospodarstwie metodami innymi niż ekologiczne" (jeśli wybrano cel 1);
- .... "produkcji ekologicznej lub produkcji i przygotowywania do sprzedaży produktów rolnych wytwarzanych w gospodarstwie metodami ekologicznymi" (jeśli wybrano cel 2);
- .... "rozpoczynania działalności w zakresie wprowadzania żywności (tylko produktów rolnych) na rynek w ramach krótkich łańcuchów dostaw (RHD - rolniczy handel detaliczny, sprzedaż bezpośrednia, dostawy 
bezpośrednie" (jeśli wybrano cel obszar 3).)

Podsekcja: 
Celem operacyjnym jest osiągnięcie wzrostu wartości sprzedaży produktów rolnych wytwarzanych w gospodarstwie, w tym żywności w ramach krótkich łańcuchów dostaw, co najmniej o 30% w 
stosunku do ustalonej dla gospodarstwa wartości przychodu bazowego i nie mniej niż do poziomu odpowiadającego równowartości minimalnego wynagrodzenia w roku, w którym złożono 
wniosek o przyznanie pomocy, w wyniku:
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DZIAŁKI – rok wyjściowy 
(Oświadczenie o działkach wchodzących w skład gospodarstwa w dniu złożenia WoPP)

* - własność – własność wnioskodawcy, w tym grunty wchodzące w skład małżeńskiej wspólności majątkowej;
- użytkowanie wieczyste - grunt w użytkowaniu wieczystym;
- dzierżawa z ZWRSP/JST - dzierżawa z Zasobu Własności Rolnej Skarbu Państwa lub od jednostki samorządu terytorialnego;
- dzierżawa długoterminowa – dzierżawa od podmiotów innych niż ZWRSP lub JST, jeżeli umowa dzierżawy została zawarta w formie aktu notarialnego albo z datą pewną oraz na okres co najmniej 8 lat od dnia złożenia WOPP;
- dzierżawa krótkoterminowa – dzierżawa działek od podmiotów innych niż ZWRSP lub JST, niespełniająca warunków określonych dla dzierżawy długoterminowej, o ile do tych gruntów wnioskodawcy przyznano jednolitą płatność obszarową na podstawie przepisów o 
płatnościach w ramach systemów wsparcia bezpośredniego lub podstawowe wsparcie dochodów w ramach PS WPR co najmniej w roku, w którym złożono WOPP lub w roku poprzednim (np. działek użytkowanych na podstawie umowy ustnej, o ile wnioskodawca 
pobiera na te działki jednolitą płatność obszarową);
- wspólnoty gruntowe – dotyczy gruntów, o których mowa w ustawie o zagospodarowaniu wspólnot gruntowych, w części faktycznie użytkowanej  przez wnioskodawcę;
- Inne trwałe dysponowanie – dotyczy wchodzących w skład gospodarstwa użytków rolnych stanowiących własność inną niż wyłączna lub w ramach małżeńskiej wspólności majątkowej, lub będących w dzierżawie innej niż wyłączna lub wspólnie z małżonkiem: z 
ZWRSP lub od JST oraz długoterminowej (spełniającej powyższe warunki określone dla dzierżawy długoterminowej), a także krótkoterminowej (spełniającej powyższe warunki określone dla dzierżawy krótkoterminowej).
- INNY - gdy grunt nie spełnia warunków określonych w żadnej z pozostałych pozycji.



UPRAWY – rok wyjściowy 
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UPRAWY – rok docelowy 
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Produkcja zwierzęca i pozostała – rok wyjściowy        (tabela dla roku docelowego – analogiczna) 

I.10.5. Rozwój małych gospodarstw



Składniki gospodarstwa   (rok wyjściowy)  
Wchodzące w skład gospodarstwa na dzień złożenia WoPP (analogicznie jak użytki rolne)
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Koszty operacji
Na koszty kwalifikowalne składają się:
- Inwestycje w środki trwałe oraz wartości niematerialne i prawne
- Koszty ogólne (max. 10% pozostałych kosztów kwalifikowalnych operacji)
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Tytuł podsekcji:

Inwestycje w środki trwałe oraz wartości niematerialne i prawne - bezpośrednio związane z obszarem wsparcia:
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Plan marketingowy
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Plan marketingowy 

I.    Charakterystyka rynku 

1. Jakie produkty rolne zostaną zaoferowane na rynku? 

/Wnioskodawca powinien wyczerpująco opisać zaplanowany do wprowadzenia na rynek produkt rolny. Należy opisać czy jest to zupełnie nowy produkt rolny, czy też jest to produkt dostępny na rynku, któremu dodano nowe cechy i w jaki 
sposób zostało zdiagnozowane zapotrzebowanie rynku na planowaną działalność./

POLE OPISOWE

2. Opis potrzeb rynku w zakresie oferowanych produktów rolnych i charakterystyka docelowej grupy odbiorców.

/Wnioskodawca powinien określić docelową grupę lub grupy odbiorców planowanego przez niego do zaoferowania produktu rolnego. Powinien również określić szacunek liczebności tej grupy(up), który będzie również podstawą do 
oszacowania popytu na ofertę. Należy dokonać wyliczenia wielkość popytu. Oszacowana cena sprzedaży oraz wielkość zapotrzebowania na ofertę Wnioskodawcy są podstawą do wyliczenia przychodów./

POLE OPISOWE

3. Konkurencja na rynku i  konkurencyjność zakładanych cen sprzedaży produktów rolnych.

/Wnioskodawca powinien przedstawić możliwie szczegółową analizę zidentyfikowanych konkurentów działających na zdefiniowanym przez niego segmencie rynku, na którym zamierza uplasować swoją ofertę. 
Wnioskodawca powinien również przedstawić kalkulację ceny. Należy również opisać czy planowana cena(y) sprzedaży produktu może być postrzegana przez potencjalnych odbiorców jako konkurencyjna w stosunku do cen obecnie 
oferowanych przez inne podmioty na tym samym rynku./

POLE OPISOWE
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II.    Wybór strategii

1. Sposób w jaki będzie prowadzona sprzedaż? Jakie kanały dystrybucji będą stosowane w celu dotarcia do odbiorców?

/Należy opisać proces udostępniania produktu. Przede wszystkim należy wskazać czy Wnioskodawca będzie bezpośrednio dostarczać produkty końcowym odbiorcom czy też planuje korzystać z pośrednika i sprzedawać produkty 
końcowym odbiorcom przy pomocy co najmniej jednego pośrednika handlowego./

POLE OPISOWE

2. Planowane narzędzia promocji oraz reklamy. 

/Należy opisać czy i jakie narzędzia promocji oraz reklamy Wnioskodawca planuje wykorzystać, aby informować odbiorców o oferowanym przez niego produkcie rolnym w związku z prowadzoną działalnością na jaką otrzyma 
wsparcie. W szczególności, czy będą one dobierane pod kątem zdefiniowanego odbiorcy lub grup odbiorców, np. ulotki lub ogłoszenia w lokalnej prasie dla osób w mniejszym zakresie wykorzystujących Internet, zaawansowane 
kampanie informacyjne w Internecie także np. w mediach społecznościowych dla osób intensywnie korzystających z nowych technologii./

POLE OPISOWE

III.    Prognoza sprzedaży

1. Prognoza sprzedaży produktów rolnych wytwarzanych w gospodarstwie, w tym żywności w ramach krótkich łańcuchów dostaw.

/Należy wskazać rodzaje, ilość oraz wartość sprzedaży wytworzonych w gospodarstwie produktów rolnych w latach kalendarzowych następujących po roku, w którym składany jest wniosek o przyznanie pomocy (zwanym również 
rokiem wyjściowym realizacji biznesplanu)./

PROGNOZA W TABELI (verte)
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Podsumowanie biznesplanu    (Synteza informacji)
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Kryteria dostępu    (Wybrane, wynikające z treści biznesplanu)

I.10.5. Rozwój małych gospodarstw



Kryteria wyboru operacji    (tzw. punktowane; WYBRANE, wynikające z treści biznesplanu)
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Uwaga:
- punkty wynikają z danych i deklaracji wprowadzonych do biznesplanu. Dane źródłowe będą poddane weryfikacji,
- punkty wyliczone będą importowane przez systemu oceny wniosków (CSOB),
- w przypadku wyliczenia punktów nienależnych wystosowane zostanie do wyjaśnień/ korekty b_planu.



Dziękujemy za uwagę

Departament Działań Premiowych 


