
Możliwości dla polskich przedsiębiorców 

Uruchomienie Bazy będzie wiązało się z trwałą, znaczącą obecnością personelu USA 

(około 250 osób), co powinno przynieść korzyści dla lokalnych przedsiębiorców. Personel 

amerykański będzie m.in. korzystał z miejscowej bazy usługowej i rekreacyjnej (restauracje, 

ośrodki sportowe, sklepy, kina).  

Strona amerykańska co do zasady korzysta również z oferty lokalnych usługodawców 

w zakresie utrzymania Bazy, zarówno w formie towarów i usług (np. dostawy produktów 

spożywczych), jak i zatrudnienia lokalnych pracowników cywilnych.  

Miejscowe firmy będą mogły także ubiegać się o część kontraktów budowlanych  

w Bazie. W lutym 2015 r. Ministerstwo Gospodarki, przy współudziale strony amerykańskiej 

i Ministerstwa Obrony Narodowej, zorganizowało tzw. Dni Przemysłu, których celem było 

przedstawienie możliwości udziału polskich podmiotów gospodarczych w przetargach 

związanych z obecnością Sił Zbrojnych USA w Polsce, także w odniesieniu do budowy  

i funkcjonowania Bazy.  

W związku z szerokim zainteresowaniem przedsiębiorców z regionu możliwościami 

udziału w przetargach związanych z budową Bazy, w dniach 2-3 grudnia 2015 r. w Słupsku 

odbyła się konferencja, której celem było przedstawienie podmiotom gospodarczym zasad i 

procedur udziału w przetargach ogłaszanych przez Siły Zbrojne USA. Przedsięwzięcie 

zorganizował Korpus Inżynierów Sił Zbrojnych USA, Ambasada USA w Warszawie, 

Ministerstwo Gospodarki, oraz Pomorska Agencja Rozwoju Regionalnego. W konferencji 

wziął udział Ambasador USA w Polsce Paul Jones. Odbył on spotkanie z przedstawicielami 

władz samorządowych (m.in.: Prezydent Słupska, Starosta Słupski, Wicemarszałek 

Województwa Pomorskiego, Wójt Gminy Słupsk) oraz z lokalnymi mediami podczas krótkiej 

konferencji prasowej. 

Powyższe kontrakty związane z budową i utrzymaniem Bazy będą przyznawane 

zgodnie z zasadą wolnej konkurencji i w oparciu o ocenę relacji koszt-jakość. Lokalni 

wykonawcy co do zasady powinni być w tym zakresie bardziej konkurencyjni cenowo niż 

przedsiębiorcy spoza regionu. 

 


