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DZIENNIK URZEDOWY

MINISTRA FINANSOW

Warszawa, dnia 29 lipca 2022 r.
Poz. 81

KOMUNIKAT
MINISTRA FINANSOWD
z dnia 20 lipca 2022 r.

w sprawie ogloszenia uchwaly Komitetu Standardow Rachunkowosci w sprawie
przyjecia Krajowego Standardu Rachunkowosci Nr 15 ,,Przychody ze sprzedazy

wyrobow, polproduktow, towarow i materialow”

Ogtasza si¢ uchwale nr 9/2022 Komitetu Standardéw Rachunkowosci z dnia 7 czerwca
2022 r. w sprawie przyjecia Krajowego Standardu Rachunkowosci Nr 15 ,,Przychody ze
sprzedazy wyrobow, potproduktéw, towarow 1 materialow”, stanowiacg zalacznik do

komunikatu.

Minister Finanséw: M. Rzeczkowska

D Minister Finansow kieruje dzialem administracji rzadowej — finanse publiczne, na podstawie § 1 ust. 2 pkt 2

rozporzadzenia Prezesa Rady Ministréw z dnia 29 kwietnia 2022 r. w sprawie szczegolowego zakresu dziatania Ministra
Finanséw (Dz. U. poz. 939).



Dziennik Urzedowy Ministra Finanséw —2— Poz. 81
Zatgcznik do komunikatu
Ministra Finansow
z dnia 20 lipca 2022 r.
(poz. 81)
Uchwala nr 9/2022

Komitetu Standardow Rachunkowosci

zdnia 7 czerwca 2022 .

w sprawie przyjecia Krajowego Standardu Rachunkowosci Nr 15 ,, Przychody ze sprzedazy wyrobow,

potproduktow, towarow i materiatow”

Na podstawie § 2 pkt 1 rozporzadzenia Ministra Finansow z dnia 28 listopada 2001 r. w sprawie zakresu
dzialania i sposobu organizacji Komitetu Standardéw Rachunkowosci (Dz. U. z 2021 r. poz. 1566) oraz
§ 5 ust. 14 wewnetrznego regulaminu dziatania Komitetu Standardéw Rachunkowosci, uchwala sie, co

nastepuje:

§ 1.

1. Komitet przyjmuje Krajowy Standard Rachunkowos$ci Nr 15 ,, Przychody ze sprzedazy wyrobow,
potproduktow, towarow i materialow”, stanowiacy zatacznik do niniejszej uchwaty.

2. Standard, o ktérym mowa w ust. 1, wchodzi w zycie z dniem ogloszenia w Dzienniku Urzegdowym
Ministra Finanséw oraz ma zastosowanie po raz pierwszy do sprawozdan finansowych
sporzadzonych za rok obrotowy rozpoczynajacy si¢ od 1 stycznia 2023 r., z mozliwos$cig jego
wczesniejszego zastosowania.

3. W razie potrzeby doprowadzenia do porownywalnosci danych za rok ubiegly stosuje si¢ KSR Nr 7
»Zmiany zasad (polityki) rachunkowosci, wartosci szacunkowych, poprawianie btedow, zdarzenia

nastepujace po dniu bilansowym — ujecie i prezentacja”.

§2.

Uchwata wchodzi w zycie z dniem podjecia.

Przewodniczaca
Komitetu Standardow Rachunkowosci

Agnieszka Stachniak



Zalgcznik do uchwaty nr 9/2022
Komitetu Standardéw Rachunkowosci
z dnia 7 czerwca 2022 r.

Krajowy Standard Rachunkowosci Nr 15

»Przychody ze sprzedazy wyrobdw, pétproduktow, towarow i materiatow”
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| Cel standardu

1.1. Celem niniejszego Krajowego Standardu Rachunkowosci (,, KSR”), zwanego dalej
,,Standardem ”, jest okreslenie zasad rachunkowosci stosowanych w odniesieniu do
ujmowania, wyceny, prezentacji i ujawnien dotyczacych przychodéw ze sprzedazy
wyrobow, potproduktéw, towaréw i materiatow oraz niektorych zwigzanych z
przychodami kosztow doprowadzenia do zawarcia i realizacji umowy sprzedazy,
zgodnie z ustawg z dnia 29 wrze$nia 1994 r. o rachunkowosci (Dz. U. z 2021 r., poz.
217 ze zm.), zwang dalej ,,Ustawg”, oraz postanowieniami innych KSR.

Il Zakres standardu

2.1. Przedmiotem Standardu sg zasady ustalania i ujmowania oraz prezentacji w
sprawozdaniu finansowym przychodéw ze sprzedazy dobr, tj. w rozumieniu tego
standardu:

— Wyrobdw gotowych zdatnych do sprzedazy lub w toku produkeji,

— potproduktow,

— towarow,

— materialow.

Standard moze by¢ stosowany do ustalania i uyjmowania oraz prezentacji przychodéw
w innych informacjach finansowych!. Standard przedstawia, w odniesieniu do
wybranych zagadnien, takze sposob ich ujecia w ewidencji ksiegowej. W zakresie, w
jakim standard nie odnosi si¢ szczegétowo do rozwigzan ewidencyjnych, kierownik
jednostki moze ksztattowac zasady (polityke) rachunkowosci, dostosowujac ja do
specyfiki jednostki, przy zachowaniu zasad wynikajacych z Ustawy oraz postanowien
innych KSR.

2.2. Standard nie narusza postanowien dotyczacych ustalania, ujmowania i prezentacji
przychodow 1 zyskow z tytutu:

— ushug dlugoterminowych, w tym ustug budowlanych (uregulowanych w KSR Nr
3 ,, Niezakonczone ustugi budowlane ™),

— rozwigzania rezerw (uregulowanych w KSR Nr 6 ,, Rezerwy, bierne rozliczenia
migdzyokresowe kosztow, zobowigzania warunkowe”) i odwrocenia odpisow
aktualizujacych warto$¢ aktywow (uregulowanych w KSR Nr 4 ,, Utrata wartosci
aktywow”),

— umoéw o charakterze leasingu (uregulowanych w KSR Nr 5 ,, Leasing, najem i
dzierzawa”),

— dziatalnosci deweloperskiej (uregulowanej w KSR Nr 8 |, Dziafalnos¢
deweloperska”),

— umow w ramach partnerstwa publiczno-prywatnego (uregulowanych w KSR Nr
10 ,, Umowy o partnerstwie publiczno-prywatnym oraz umowy koncesji na roboty
budowlane lub ustugi”),

— sprzedazy $rodkow trwatych (uregulowanej w KSR Nr 11 ,, Srodki trwate ),

Do innych informacji finansowych zalicza si¢ wszelkie zestawienia informacji finansowych, ktore nie stanowia
sprawozdania finansowego, o ktérym mowa w Ustawie.
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2.3.

2.4.

dziatalnosci rolniczej (uregulowanej w KSR Nr 12 ,, Dziatalnos¢ rolnicza ™),
zamiany aktywow niepieni¢znych (uregulowanej w stanowisku Komitetu
Standardow Rachunkowosci w sprawie ujecia transakcji zamiany sktadnika
aktywow niepienigznych na inny skladnik aktywow niepienigznych),

uzyskiwania uprawnien do emisji gazow cieplarnianych i obrotu nimi
(uregulowanych w stanowisku Komitetu Standardow Rachunkowosci w sprawie
ksieggowego ujecia uprawnien do emisji gazow cieplarnianych),

uzyskiwania praw majatkowych wynikajacych ze §wiadectw pochodzenia energii
wytworzonej w odnawialnych zrédtach energii i obrotu nimi (uregulowanych w
stanowisku Komitetu Standardow Rachunkowosci w sprawie ksiggowego Ujecia
praw majgtkowych wynikajgcych ze swiadectw pochodzenia energii wytworzonej
w odnawialnych Zrédiach energii),

ani postanowien dotyczacych ustalania, uyymowania i prezentacji kosztow, o ktérych
mowa W KSR Nr 13 ,, Koszt wytworzenia jako podstawa wyceny produktow”.

Standard nie obejmuje zagadnien dotyczacych ujmowania przychodow i zyskow:

z tytutu ushug, z zastrzezeniem punktu 2.6.,

z tytutu darowizn,

z tytutlu dotacji innych niz dotacje do dziatalnosci operacyjnej,

zwigzanych z obrotem i wyceng instrumentow finansowych,

zwigzanych z posiadaniem udziatow i akcji innych jednostek,

wynikajacych z dziatalnosci ubezpieczeniowej | reasekuracyjnej, uregulowanej w
ustawie z dnia 11 wrzesnia 2015 r. o dziatalnosci ubezpieczeniowej i
reasekuracyjnej (Dz. U. z 2021 r., poz. 1130 ze zm.),

wynikajacych z dziatalno$ci bankowej, uregulowanej w ustawie z dnia 29 sierpnia
1997 r. Prawo bankowe (Dz. U. z 2021 r., poz. 2439 ze zm.),

zwigzanych z prowadzeniem dziatalnosci finansowe;,

zwigzanych z dziatalno$cig statutowa podmiotdw nieprowadzacych dziatalnosci
gospodarczej, takich jak organizacje niezarobkowe,

zwigzanych z obrotem bonami towarowymi, przedptaconymi kartami
podarunkowymi i innymi instrumentami o podobnym charakterze,

wynikajacych ze sprzedazy zorganizowanej cze¢s$ci przedsigbiorstwa lub grupy
aktywow.

Standard precyzuje zasady dotyczace ujmowania 1 prezentacji przychodow
wynikajacych z umow wieloelementowych w rozdziatach 1V.9 — 1V.11. Umowy takie

moga zawiera¢ elementy, z ktérych przychody nalezy uja¢ zgodnie z innymi
standardami (np. KSR Nr 3 ,, Niezakornczone ustugi budowlane ). W takim przypadku
do wyodrebnienia elementdéw umowy 1 alokacji do nich wynagrodzenia nalezy
stosowac zapisy niniejszego standardu, natomiast do ustalenia zasad ujgcia i
prezentacji elementow innych niz sprzedaz dobr nalezy zastosowac standard wiasciwy
dla danego rodzaju transakcji, zgodnie z punktem 4.11.2. Standardu.
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2.5.

2.6.

2.7.

2.8.

Standard nie odnosi si¢ do transakcji sprzedazy i wymiany zawierajgcych istotny
czynnik finansowania, to znaczy takich, ktorych termin ptatnosci wynosi wigcej niz
12 miesigcy od momentu przeniesienia korzysci i ryzyka na nabywce.

Standard — jak wskazano w punkcie 2.2. - nie obejmuje swoim zakresem przychodow
z tytutu $wiadczenia ushug, z wyjatkiem wieloelementowych umow sprzedazy dobr, w
ktorych  jednym z elementow jest $wiadczenie ustug. W  przypadku
jednoelementowych umow sprzedazy ustug, tam, gdzie ma to zastosowanie, jednostki
stosujg zapisy punktow I1.2-11.3 KSR Nr 3 ,, Niezakoriczone ustugi budowlane”.
Wszelkie odniesienia do ujmowania przychodow ze sprzedazy ustug zamieszczone w
tek$cie Standardu lub w przyktadach stanowiagcych cze$¢ Standardu lub do niego
zatgczonych stanowig jedynie odwolanie do wtasciwych zasad ujmowania przychodu
z tytulu §wiadczenia ustug opisanych w KSR Nr 3 ,, Niezakonczone ustugi budowlane”
lub sa to przyktady objasniajgce stosowanie Standardu i utatwiajgce jego zrozumienie.
Zostaty one zamieszczone w Standardzie tylko w takim zakresie, w jakim sg niezbgdne
do omowienia zagadnien dotyczacych sprzedazy dobr nierozerwalnie zwigzanych z
ustugami, w tym w szczegdlnosci uméw wieloelementowych 1 programow
lojalno$ciowych. Przyktady objasniajace nie moga by¢ interpretowane rozszerzajaco,
poniewaz dotycza tylko zatozen opisanych w przyktadach.

Wyjasnienia zawarte w Standardzie sg zgodne z postanowieniami Ustawy. Standard
zawiera rozwigzania, ktore w pewnych obszarach sg zbiezne z odpowiednimi
postanowieniami MSR/MSSF, w tym w szczego6lnosci z MSSF 15 ,, Przychody z umow
z klientami”, jednak og6lne zatozenia przyjete przy opracowaniu Standardu nie sg z
nimi tozsame. Gtowne réznice pomiedzy Standardem, a MSSF 15 wynikaja z:

— zakresu regulacji - MSSF 15 odnosi si¢ do wszelkich transakcji z tytulu umow z
klientami, w tym takze umow dotyczacych swiadczenia ustug dtugoterminowych
oraz korzystania z licencji, ktore nie sa objete zakresem Standardu,

— innych zasad ujmowania przychodow — MSSF 15 wigze ujecie przychodow z
przeniesieniem kontroli nad sktadnikiem aktywow, natomiast Standard wigze
ujecie przychodoéw z przekazaniem nabywcy korzysci i ryzyka zwiagzanych ze
sktadnikiem aktywoéw, co ma wplyw takze na ustalenie, czy jednostka jest
agentem, czy zleceniodawca,

— wyodrebniania, wyceny i ujmowania istotnego czynnika finansowania — MSSF
15 nakazuje odregbne ujecie istotnego czynnika finansowania zawartego w
umowach z klientami, natomiast w zakres Standardu nie wchodza transakcje
zawierajace istotny czynnik finansowania; w inny sposob zostato tez okreslone,
czy umowa zawiera istotny czynnik finansowania,

— rozroznienia w MSSF 15 przychodéw ujmowanych w okreslonym momencie lub
przez dany okres, ktore nie zostato konsekwentnie wprowadzone do Standardu,

— uregulowania w MSSF 15 wytycznych dotyczacych ujmowania znaczacych praw,

— uregulowania w MSSF 15 wytycznych dotyczacych serii.

Powyzsza lista nie jest kompletnym wykazem réznic pomigdzy Standardem, a MSSF

15.

W zakres Standardu nie wchodzg zagadnienia stosowania przepiséw podatkowych.
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2.9.

2.10.

2.11.

Ujecie ksiegowe przychodow moze nie by¢ zgodne z ujeciem przychodow w
ewidencji prowadzonej dla celow podatkowych. Standard nie odnosi si¢ do
prowadzenia ewidencji dla celow podatkowych. W przypadku rozbieznosci pomiedzy
ujeciem przychodu zgodnie z prawem podatkowym, a ujeciem przychodu wedlug
Standardu, jednostka zobowigzana jest zapewni¢ ewidencje umozliwiajaca zar6wno
prawidtowe rozliczenia podatkowe, jak 1 prawidlowe ustalenie przychodu zgodnie ze
Standardem.

Jednostka w ramach stosowania Standardu moze podja¢ decyzje o stosowaniu
uproszczen w stosunku do postanowien Standardu, kierujgc si¢ zasada istotnosci. W
szczegolnosci jednostka jest uprawniona do stosowania uproszczen w sytuacji, gdy
pelne zastosowanie standardu wigzaloby si¢ z nadmiernym wysitkiem
organizacyjnym, niewspotmiernym do uzyskanych rezultatdéw. Sytuacja taka moze
dotyczy¢, miedzy innymi, jednostek charakteryzujacych si¢ duzg liczba transakcji
zwigzanych z przychodami o relatywnie niskiej jednostkowej wartos$ci, ktore mozna
w ramach uproszczenia pogrupowaé w zbiory o wspolnej charakterystyce i uja¢ na
podstawie ich zagregowanych wartosci. Jezeli przyjete przez jednostke uproszczenia
nie powoduja wykazania w sprawozdaniach finansowych warto$ci istotnie roznych od
wartosci, ktore zostatyby ustalone zgodnie z brzmieniem Standardu, to zastosowanie
takich uproszczen jest dopuszczalne.

Zawarte w Zataczniku do Standardu przyktady nie stanowig jego integralnej czgsci,
stuzg jedynie wyjasnieniom Standardu.

11 Definicje

Stosowane w Standardzie poj¢cia oznaczaja:

3.1.

3.2.

3.3.

3.4.

3.5.

Dobra — wyroby gotowe zdatne do sprzedazy lub w toku produkcji, potprodukty,
towary oraz materialy.

Jednostkowa cena sprzedazy elementu umowy - cena, po jakiej dostawca
sprzedatby dany odrgbny element umowy stronie niepowigzanej, na warunkach
rynkowych, bez taczenia go z innymi dobrami lub ustugami.

Przychody lub zyski — zgodnie z art. 3 ust. 1 pkt 30 Ustawy — to uprawdopodobnione
powstanie w okresie sprawozdawczym korzys$ci ekonomicznych, o wiarygodnie
okreslonej wartosci, w formie zwigkszenia wartosci aktywow, albo zmniejszenia
warto$ci zobowigzan, ktore doprowadza do wzrostu kapitalu wiasnego lub
zmniejszenia jego niedoboru w inny sposob niz wniesienie S$rodkow przez
udzialowcow lub wiascicieli.

Rzeczy oznaczone co do gatunku — jednorodne dobra okreslone pod wzgledem cech
gatunkowych (dobra tego samego rodzaju), tworzace jednolity zbior, zastepowalne
(jedno dobro mozna zastgpi¢ innym dobrem tego samego rodzaju, na przyktad krzesta
produkowane przez okreslonego dostawce i okreslonego typu).

Rzeczy oznaczone co do tozsamos$ci — dobra okreslone za pomoca indywidualnych
cech, odrozniajacych to dobro od innych dobr, w tym dobr tego samego gatunku (na
przyktad dobro oznaczone numerem seryjnym).
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3.6.

3.7.

3.8.

Umowa jednoelementowa — umowa, ktorej przedmiotem jest sprzedaz jednorodnych
dobr odrebnych lub pojedynczego dobra odrgbnego albo $wiadczenie jednorodnych
lub zintegrowanych (powigzanych ze sobg) ustug uznanych za odrgbne.

Umowa wieloelementowa — umowa, ktorej przedmiotem jest sprzedaz wielu
odrgbnych doébr Iub wielu odrgbnych ustug, ktére mozna wyodrgbni¢ jako
poszczegdlne elementy umowy.

Warunek zawieszajacy — zdarzenie przyszte 1 niepewne, od ktoérego uzaleznione jest
powstanie lub ustanie skutkow czynno$ci prawnej, zgodnie z art. 89-94 ustawy z dnia
23 kwietnia 1964 r. Kodeks cywilny (Dz. U. z 2020 r., poz. 1740 ze zm.), zwanej dalej
., Kodeks cywilny”.

IV Warunki, ktorych spelnienie pozwala ustali¢ i uja¢ przychody ze
sprzedazy dobr

V.1
4.1.1.

4.1.2.

4.1.3.

Ogoélne zasady ustalania i ujmowania przychodow ze sprzedazy dobr

W S$wietle definicji zawartej w punkcie 3.3 oraz zgodnie z zasada wspotmiernosci

przychodow i kosztow (art. 6 ust. 2 Ustawy) przychody ze sprzedazy dobr ujmuje si¢

wtedy, kiedy spetnione sg tacznie nastepujace warunki:

a) zostala zawarta umowa sprzedazy pomigdzy dostawca i nabywcg dobr,

b) transakcja ma tres¢ ekonomiczna,

¢) wiarygodnie ustalono wynagrodzenie nalezne dostawcy z tytulu sprzedazy dobr,

d) dostawca przekazat nabywcy znaczace korzysci i ryzyko zwigzane z dobrami
bedacymi przedmiotem umowy,

e) wiarygodnie ustalono koszty realizacji umowy,

f) uprawdopodobniono uzyskanie wynagrodzenia z tytutu sprzedazy dobr.

W przypadku umow wieloelementowych, obok wymogdéw wymienionych w punkcie

4.1.1, ustalenie i ujecie przychodéw wymagaja spelnienia lgcznie nastepujacych

warunkow:

a) ustalenia poszczegolnych elementow umowy celem ich odrebnego ujgcia,

b) przypisania wynagrodzenia z tytutu umowy z nabywca poszczegdlnym elementom
umowy,

c) zastosowania do przychodow zwigzanych z poszczeg6lnymi elementami umowy z
nabywca zasad ujmowania przychodow wtasciwych dla danego elementu.

Jednostka ujmuje w ksiegach rachunkowych przychody na podstawie dowodow

ksiegowych sporzadzonych zgodnie z wymaganiami zawartymi w art. od 20 do 22

Ustawy w sposob ustalony przez kierownika jednostki w ramach zasad (polityki)

rachunkowosci, dostosowanej do specyfiki danej jednostki. Dowody ksiggowe moga

mie¢ posta¢ dowodow zewnetrznych lub wewnetrznych. Dowody wewngtrzne

zawierajgce 0Szacowania powinny by¢ sporzadzone na podstawie stosownej

dokumentacji, potwierdzajacej racjonalnos¢ szacunkéw. Dokumentacja, o ktorej

mowa, moze zawiera¢ przyktadowo:

a) zatozenia przyjete dla potrzeb oszacowania podczas jego dokonywania,

b) zastosowang metodologie dokonywania oszacowania,

¢) zrodta danych stanowigcych podstawe dokonanych oszacowan,

d) uzyskany wynik,
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4.1.4.

V.2

4.2.1.

4.2.2.

4.2.3.

4.2.4.

4.2.5.

e) sposob weryfikacji poprawnosci oszacowania poprzez dokonanie przegladu i
zatwierdzenie oszacowania.

Oszacowania mogg zosta¢ dokonane rowniez na podstawie zdarzen nast¢pujacych po
dniu bilansowym, jako zdarzen korygujacych, ktore wptyna na aktualizacje wartosci
przychodoéw w ksiegach rachunkowych roku obrotowego, za ktory sporzadzane jest
sprawozdanie finansowe (zgodnie z postanowieniami rozdziatu VI KSR Nr 7
»Zmiany zasad (polityki) rachunkowosci, wartosci szacunkowych, poprawianie
bledow, zdarzenia nastepujqgce po dniu bilansowym” — ujecie i prezentacja”) lub na
podstawie innych wiarygodnych metod szacowania warto$ci, gdy informacje o
zdarzeniach po tym dniu sa niedost¢pne lub niekompletne.

Analiza umowy sprzedazy zawartej miedzy dostawcg i nabywca dobr oraz tresé

ekonomiczna transakcji

Pierwszym warunkiem ujg¢cia przychodow z tytulu sprzedazy dobr jest zawarcie
umowy sprzedazy pomig¢dzy dostawca i nabywca.

Zgodnie z obowigzujacym prawem, do zawarcia umowy sprzedazy z nabywca moze
doj$¢ na wiele roznych sposobow. Najczesciej do zawarcia umowy dochodzi poprzez
zgodne o$wiadczenie woli dwoch (dostawcy i nabywcy) lub wigcej stron, wyrazone w
sposob wyrazny lub dorozumiany. Jednak mozliwe s3 tez inne sposoby zawarcia
umowy sprzedazy, takie jak aukcja, czy jednostronne o$wiadczenie woli w formie tzw.
,milczacego akceptu”, tj. braku odpowiedzi drugiej strony rozumianego jako
akceptacja oferty sprzedazy lub nabycia dobr.

Zazwyczaj forma pisemna umowy nie jest wymagana dla jej waznosci, ale moze by¢
przydatna w celach dowodowych. Nie dotyczy to przypadku, gdy waznos¢ umowy
przepisy uzalezniaja od szczegodlnej formy umowy (na przyklad umowy sprzedazy
nieruchomos$ci dla swojej waznosci wymagajg zawarcia ich w formie aktu
notarialnego). Z drugiej strony, niektore rodzaje dziatalno$ci gospodarcze;j, takie jak
sprzedaz detaliczna, wigzg si¢ nieodlgcznie z zawieraniem umow z nabywcami w
formie dorozumianej (tj. nabywca wybierajac towar i ktadac go przy kasie, a nastgpnie
ptacac cen¢ wskazang przez dostawce, zawiera z dostawcg umowe, pomimo ze
pomiedzy dostawca 1 nabywca moglo nie zosta¢ sformutowane potwierdzenie ustne
ani pisemne umowy).

Umowy moga mie¢ rdézny zakres — od prostych uméw dotyczacych nabycia
pojedynczego dobra (umowy jednoelementowe), az po umowy obejmujgce swoim
zakresem dostawe wielu dobr i §wiadczenie wielu ustug (umowy wieloelementowe).

Umowy moga by¢ zawierane pomigdzy dwoma stronami (umowy dwustronne) lub
wieloma stronami (umowy wielostronne). Z punktu widzenia rachunkowosci,
konieczna jest analiza umowy celem ustalenia strony dostarczajacej i nabywajacej. W
przypadku umowy dwustronnej zidentyfikowanie strony nabywajacej (nabywcy) i
dostarczajacej (dostawcy) zazwyczaj nie sprawia trudnosci. Moga jednak wystepowac
umowy o0 $wiadczenia wzajemne pomiegdzy stronami, Kiedy to strony sg wzajemnie
zobowigzane do dostarczenia okreslonych dobr lub ustug. W przypadku umow
wielostronnych ujecie przychodow poprzedza ustalenie wszystkich —stron
nabywajacych i dostarczajacych okreslone dobra lub ustugi.
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4.2.6.

V.3

4.3.1.

4.3.2.

4.3.3.

4.3.4.

Tres¢ ekonomiczna to drugi warunek konieczny do ujecia w ksiegach rachunkowych
sprzedazy dobr. Umowa sprzedazy ma tres¢ ekonomiczna, jezeli mozna oczekiwac, iz
w wyniku jej realizacji ulegnie zmianie ryzyko, rozktad w czasie lub kwota przysztych
przeplywow pieni¢znych jednostki. Przyktady zdarzen gospodarczych, ktorych trescia
ekonomiczng nie jest sprzedaz dobr, zawarto w podrozdziale V.9.

Wynagrodzenie nalezne dostawcy z tytulu umowy sprzedazy dobr zawartej z
nabywca
Kolejnym warunkiem ustalenia i ujecia przychodow z tytulu sprzedazy dobr jest
ustalenie wynagrodzenia naleznego dostawcy =z tytulu wykonania umowy.
Wynagrodzeniem jest taczna warto$¢ $wiadczen (pieni¢znych i niepieni¢znych),
uzyskanych w zamian za dostarczane, zgodnie z umowg sprzedazy, dobra lub ustugi.
Najczesciej wynagrodzeniem jest uzgodniona pomig¢dzy dostawcg i nabywcag wartos¢
pojedynczego przedmiotu umowy.
Zgodnie z art. 3 ust. 1 pkt. 30 Ustawy jednostka zobowigzana jest do wiarygodnego
ustalenia wartos$ci korzysci ekonomicznych, ktore powstang na skutek realizacji
transakcji gospodarczej. Korzysci ekonomiczne moga by¢ okreslone w warto$ciach
pieni¢znych lub wartoSciach dobr i ustug otrzymywanych w przypadku transakcji
zamiany. Sposob ustalania warto$ci korzysci ekonomicznych w przypadku aktywow
niepieni¢znych otrzymywanych z tytulu wynagrodzenia za wykonanie umowy
sprzedazy zostat opisany w podrozdziale V.7 Standardu. Ustalona warto$¢ korzysci
ekonomicznych bedzie stanowita wynagrodzenie dla dostawcy dobr.
Laczne wynagrodzenie z tytulu wykonania umowy sprzedazy moze obejmowac czesci
sktadowe majgce charakter wynagrodzenia zmiennego. Wynagrodzenie zmienne
moze wynikaé¢ z postanowien umowy dotyczacych, na przyktad: rabatow i opustow,
wynagrodzen warunkowych, premii, opcji. Zasady ujmowania rabatéw i opustow
opisano szerzej w podrozdziale V1.3 Standardu.
Jednostka ustala na moment ujecia przychodu warto§¢ wynagrodzenia zmiennego
biorgc pod uwage prawdopodobienstwo realizacji postanowien umowy dotyczacych
wynagrodzenia zmiennego. Warto$¢ t¢ jednostka moze ustali¢ stosujac na przyktad:
— metode najbardziej prawdopodobnej wartoSci; stosuje si¢ ja w przypadku
ograniczonej liczby mozliwych warto$ci; polega ona na przyjeciu wartosci, ktora z
najwigckszym prawdopodobienstwem zostanie uzyskana (metoda opisana szerzej w
punkcie 4.5 KSR Nr 6 ,, Rezerwy, bierne rozliczenia migdzyokresowe kosztow,
zobowiqgzania warunkowe”).

Przyktad 1. Wycena wynagrodzenia zmiennego - metoda najbardziej
prawdopodobnej wartosci

Jednostka A jest producentem zastawy stotowej. W styczniu 20X1 r. zawarta umowg
na dostawe talerzy dla sieci hoteli, ktora w najblizszym czasie zamierza otworzy¢ 3
nowe hotele. Dostawy talerzy bedg realizowane w trzech transzach — kazda z nich
obejmuje dostawe talerzy do jednego hotelu na tydzien przed terminem otwarcia
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hotelu dla gosci. Zgodnie z umowq dostawy majq nastgpi¢ 25 marca 20X1 r., 10
maja 20X1 r. i 3 czerwca 20X1 r. Cena 1 sztuki zostata ustalona na 15 PLN, jednak
jezeli jednostka A spozni sie z jakgkolwiek dostawq o 1-7 dni, to bedzie zobowigzana
udzieli¢ rabatu i jednostkowa cena za sztuke wyniesie 12 PLN dla wszystkich
dostaw. Opoznienie dostawy o wigcej niz 7 dni nie jest dopuszczalne zgodnie z
umowq. Jednostka A przewiduje, Ze nie bedzie mie¢ problemow z nieterminowymi
dostawami i szacuje ryzyko niedotrzymania terminu dostaw jako znikome.

W opisanym przypadku, kierownik jednostki uznat za wtasciwe zastosowaé metodg
najbardziej prawdopodobnej wartosci i ujgé przychody z tytutu dostaw talerzy
stosujgc cene jednostkowg 15 PLN, poniewaz W Sytuacji tej mozliwe sq tylko dwa
wyniki: zastosowanie ceny jednostkowej 12 PLN lub 15 PLN. Jednostka szacuje, ze
prawdopodobienistwo niedotrzymania terminu jakiejkolwiek z dostaw jest znikome.
W zwigzku z tym istnieje wysokie prawdopodobiernstwo, Ze jednostka nie bedzie
musiata udzieli¢c rabatu. Jezeli jednak jednostka przed sporzqdzeniem
sprawozdania finansowego za dany okres powzietaby informacje, ze opoznienie
miafo miejsce w przypadku pierwszej lub drugiej dostawy, a w zwigzku z tym
jednostka jest zobowigzana do naliczenia rabatu od wszystkich dostaw, to od
momentu wystgpienia opoznienia wykazujgc przychody za dany okres nalezatoby
stosowacé ceng jednostkowg 12 PLN, poniewaz prawdopodobienstwo jej
zastosowania stato si¢ wysokie. W przypadku opdznienia drugiej lub trzeciej
dostawy, przy zachowaniu terminowosci dostaw wczesniejszych, konieczne byloby
dokonanie korekty przychodu z tytutu wezesniejszych dostaw z wykorzystaniem cen
Jednostkowych po uwzglednieniu rabatu. Korekta taka jest uymowana w okresie
sprawozdawczym, w ktorym nastgpita zmiana oszacowania prawdopodobienstwa
okreslonej ceny.

— metode $redniej oczekiwanej warto$ci; stosuje si¢ ja w przypadku, gdy mozliwe
warto$ci zawarte sg w pewnym przedziale; polega ona na oszacowaniu $redniej
warto$ci wazonej prawdopodobienstwem wystapienia kazdego ze zdarzen (metoda
opisana szerzej w punkcie 4.4 KSR Nr 6 , Rezerwy, bierne rozliczenia
miedzyokresowe kosztow, zobowigzania warunkowe”).

Przyktad 2. Wycena wynagrodzenia zmiennego - metoda sredniej oczekiwanej
wartosci

Jednostka B jest producentem czekolady w tabliczkach. Jednostka B zawarta
umowe z sieciq sprzedazy detalicznej na dostawy tabliczek czekolady w roku 20X1.
Dostawy bedq realizowane w oparciu o zamowienia wystawiane przez sie¢
sprzedazy detalicznej w miare potrzeb. Zgodnie z umowq cena jednostkowa zostata
ustalona na poziomie 7 PLN za tabliczke czekolady, jednak jednostka B bedzie
zobowigzana udzieli¢ rabatu, jezeli zamowienia w danym roku przekroczg
okreslong ilos¢ sztuk. Wysokos¢ rabatow ustalono nastepujgco:

2% - zamowienie od 1.000 do 3.000 szt.
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4% - zamowienie od 3.001 do 5.000 szt.
6% - zamowienie od 5.001 do 7.000 szt.
8% - zamowienie od 7.001 do 10.000 szt.
10% - zamowienie od 10.001 do 15.000 szt.
12% - zamowienie od 15.001 do 25.000 szt.
15% - zamowienie powyzej 25.000 szt.

Na podstawie wczesniej zawartych umow z sieciami sprzedaZy detalicznej o
podobnej wielkosci jednostka B okreslita, Ze prawdopodobienstwo udzielenia
poszczegolnych poziomow rabatu jest nastepujqce:

brak rabatu — prawdopodobienstwo 10%,
rabat 2% - prawdopodobienstwo 15%,
rabat 4% - prawdopodobienstwo 25%,
rabat 6% - prawdopodobienstwo 15%,
rabat 8% - prawdopodobienstwo 15%,
rabat 10% - prawdopodobienstwo 10%,
rabat 12% - prawdopodobienstwo 5%,
rabat 15% - prawdopodobienstwo 5%.

W opisanej sytuacji, kierownik jednostki uznat za wiasciwe zastosowaé¢ metode
Sredniej oczekiwanej wartosci. Srednia oczekiwana wartosé ceny jednostkowej
wyniesie 6,60 PLN, zgodnie z wyliczeniem przedstawionym w tabeli ponizej:

Cena jednostkowa Prawdopodobienstwo Cena wazona
(w PLN) prawdopodobienstwem
7,00 10% 0,70
6,86 (7PLN — 2% * 7PLN) 15% 1,03
6,72 (TPLN — 4% * 7PLN) 25% 1,68
6,58 (7TPLN — 6% * 7PLN) 15% 0,99
6,44 (7PLN — 8% * 7PLN) 15% 0,96
6,30 (7PLN — 10% * 7PLN) 10% 0,63
6,16 (7TPLN —12% * 7PLN) 5% 0,31
5,95 (7PLN — 15% * 7PLN) 5% 0,30
SUMA 6,60

Jednostka ujmuje wartos¢ przychodow stosujgc Sredniq oczekiwang wartosé ceny
jednostkowej w trakcie roku obrotowego, aktualizujgc wartoS¢ Sredniej
oczekiwanej ceny jednostkowej co najmniej na koniec kazdego okresu
sprawozdawczego (jezeli jednostka sporzqdza informacje finansowe w trakcie roku
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4.3.5.

4.3.6.

4.3.7.

4.3.8.

4.3.9.

obrotowego, to takze na koniec miesigca, kwartatu lub potrocza, zaleznie od
przyjetych okresow sprawozdawczych).

Ujecie wynagrodzenia zmiennego w catosci lub w czg$ci jest mozliwe wtedy, gdy
istnieje wysokie prawdopodobienstwo, ze kumulatywnie ujety z tytulu tego
zmiennego wynagrodzenia przychdd nie zostanie istotnie zmniejszony (odwrocony) w
trakcie ostatecznego wyliczenia jego wielkoéci, na moment ustania niepewnosci
zwigzanej z tym wynagrodzeniem. W zwigzku z tym kierownik jednostki ocenia, czy
prawdopodobienstwo niezmniejszenia w przysztosci wynagrodzenia zmiennego jest
wysokie. Nalezy tu bra¢ pod uwage nast¢pujace aspekty:

a) podatno$¢ wynagrodzenia zmiennego na wahania czynnikéw niezaleznych od
jednostki (zewngtrznych), na przyktad koniunktury lub dekoniunktury na rynku,
wskaznikow rynkowych, zachowania konkurentow — podatno$¢ taka zwigksza
prawdopodobienstwo pdzniejszego zmniejszenia wynagrodzenia zmiennego,

b) dhlugoterminowy charakter niepewno$ci zwigzanej z wynagrodzeniem — im
dluzszy okres niepewnosci, tym wicksze prawdopodobienstwo pozniejszego
zmniejszenia wynagrodzenia zmiennego,

c) historyczne dane pochodzace z jednostki o ksztattowaniu si¢ tego rodzaju
wynagrodzenia zmiennego — im mniejsze jest doswiadczenie jednostki w
wykorzystaniu danego rodzaju wynagrodzenia zmiennego, tym wicksze
prawdopodobienstwo pdzniejszego jego zmniejszenia,

d) duza zmienno$¢ i/lub szeroki zakres mozliwych wartosci wynagrodzenia
zmiennego — 1im szerszy zakres mozliwych wartosci, tym wigksze
prawdopodobienstwo pdzniejszego zmniejszenia wynagrodzenia zmiennego.

Jednostka aktualizuje warto$¢ wynagrodzenia zmiennego co najmniej na kazdy dzien
bilansowy przypadajacy pomigdzy momentem zawarcia umowy z nabywcag, a
momentem ostatecznego ustalenia wysokosci wynagrodzenia.
Ustalajac kwote wynagrodzenia z tytulu umowy jednostka bierze pod uwage kwoty
nalezne nabywcy z tytulu $wiadczonych przez nabywce dodatkowych ustug lub
dostarczanych przez nabywce dodatkowych dobr, ktore zmniejszaja wysokos$é
wynagrodzenia (zasady uwzgledniania kwot naleznych nabywcy opisano w
podrozdziale V1.4 Standardu).
Podczas trwania umowy mozliwe jest dokonywanie w niej zmian, w tym zmiany
wysokosci wynagrodzenia naleznego dostawcy, jak 1 zmiany zakresu umowy
skutkujacej zmiang wysoko$ci wynagrodzenia naleznego dostawcy, zmiang
jednostkowych cen sprzedawanych dobr oraz zmiang poziomu kosztow dostarczanych
dobr niezalezng od dostawcy. Umowy moga ulega¢ zmianom na ré6znym etapie ich
obowigzywania. Zmiany do umowy sg uzgadniane przez strony UmoOwy.

W przypadku zmiany umowy jednostka ustala, czy zmiana stanowi nowa umowg z

nabywca, czy modyfikacj¢ dotychczasowej umowy:

a) zmiany powoduja uznaniec umowy za Nowg umowg, gdy dodane do umowy

dodatkowe dobra sg odr¢bne, a cena dodatkowych dobr odpowiada jednostkowe;j
cenie sprzedazy tych dodatkowych dobr,
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4.3.10.

4.3.11.

b) zmiany stanowig modyfikacje umowy z nabywca rozliczang prospektywnie, gdy
sprzedawane dobra sg odrgbne, ale cena sprzedawanych dobr nie odpowiada
jednostkowej cenie sprzedazy tych dobr; na przyktad, moze to by¢ spowodowane
uwzglednieniem W cenie przyznawanego uznaniowo rabatu dla lojalnych
nabywcow za wysokie obroty handlowe,

C) zmiany stanowig modyfikacj¢ umowy z nabywcg rozliczang narastajgco, gdy
sprzedawane dobra nie sg odrebne.

Sprzedawane dobra sg odrebne wtedy, gdy spetnione sg fgcznie ponizsze warunki:

a) nabyweca uzyskuje korzysci gospodarcze z zakupionego dobra bezposrednio lub
w polaczeniu z innymi posiadanymi aktywami, poprzez na przyktad uzytkowanie
lub sprzedaz, oraz

b) zobowigzanie do dostarczenia danego dobra jest odrgbne od zobowigzan do
dostarczenia innych dobr — przyktadami zastosowania tego warunku sag
nietagczenie danego dobra w pakiety z innymi dobrami oferowanymi tylko tacznie
lub brak zaleznosci (powigzania) dobra z innymi oferowanymi dobrami.

W przypadku nowej umowy z nabywca, o ktorej mowa w punkcie 4.3.9.a), zmiana

dotyczy postanowien tylko w zakresie jednostkowej ceny dobr objetych nowa umowa,

zwigkszenia zakresu umowy o takie same dobra przy takiej samej cenie jednostkowe;j,
jak cena z pierwotnej umowy lub dostawy innych dobr niz dobra objete wezesniejsza
umowa. Jednostka ujmuje przychody z tytulu sprzedazy dobr objetych pierwotng
umowa kierujac si¢ ceng zawartg w pierwotnej umowie, a przychody z tytutu
sprzedazy dobr objetych nowag umowg ustala, stosujac ceny zawarte w nowej umowie.

Przyktad 3. Ujecie nowej umowy

Jednostka C jest wylgcznym dystrybutorem maszyn do produkcji czekolady znanej
marki. Jednostka C stosuje sformalizowang polityke udzielania rabatow nabywcom za
lojalnos¢. Pierwszy rabat w wysokosci 3% cen katalogowych jest przyznawany przy
zawarciu drugiej umowy sprzedazy. Przy kazdym kolejnym zamowieniu naliczany jest
rowniez rabat w wysokosci 3% cen katalogowych.

Jednostka D zakupita na podstawie umowy zawartej z jednostkg C 3 maszyny o
jednostkowej cenie 100.000 PLN. Po dostarczeniu i wigczeniu do produkcji 2 maszyn
jednostka D zawarta nowg umowe i dokupita 3 dodatkowe maszyny. Jednostka C
potraktowata drugi zakup jednostki D jako zakup realizowany przez lojalnego
nabywce i udzielita rabatu 3% od ceny katalogowej maszyn objetych drugg umowg.

W opisanej sytuacji kierownik jednostki C uznaf za witasciwe ujecie przychodow ze
sprzedazy towarow objetych pierwszg umowg w fgcznej wysokosci 300.000 PLN,
wjmujgc przychod w wysokosci 100.000 PLN po dostawie kazdej maszyny. Zawarcie
drugiej umowy z jednostkq D nie jest modyfikacjg pierwszej umowy, poniewaz zgodnie
z politykqg sprzedazy jednostki C dopiero przy drugiej umowie nabywca jest
uprawniony do rabatu, kzory jest przyznawany wszystkim nabywcom automatycznie, w
rownej wysokosci poczgwszy od drugiego zamowienia. Cena z drugiego zamowienia
po rabacie odzwierciedla jednostkowqg ceneg sprzedazy maszyn, poniewaz w tym
wypadku udzielony rabat uwzglednia fakt, ze jednostka C nie musi ponosi¢ kosztow
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4.3.12.

zwigzanych ze sprzedaZzq, ktore poniostaby, gdyby zawierata umowe z nowym klientem
(np. koszty sprawdzenia wiarygodnosci kredytowej, nawigzania relacji z klientem). W
zwigzku z tym zawarcie drugiej umowy nie wplywa na ceng jednostkowq i ujecie
przychodow z tytutu sprzedazy trzeciej maszyny objetej pierwszqg umowgq, ktora na
moment zawarcia drugiej umowy nie zostata jeszcze dostarczona. Przychody z tytutu
sprzedazy towarow objetych drugg umowg jednostka C ujmuje w {gcznej wysokosci
291.000 PLN, po dostawie kazdej z trzech maszyn ujmujgc przychod w wysokosci
97.000 PLN.

W przypadku modyfikacji umowy z nabywcg rozliczanej prospektywnie, o ktorej
mowa w punkcie 4.3.9.b), zmiana umowy wptywa na ceng¢ jednostkowa wszystkich
dobr, w odniesieniu do ktorych nie ujeto jeszcze przychodow ze sprzedazy na moment
dokonania zmian umowy. Jednostka ujmuje przychody z ich sprzedazy biorac pod
uwage zarowno ceny ustalone w pierwotnej umowie — dotycza one dostaw
niezrealizowanych do dnia zmiany umowy, jak i ceny ustalone w zmienionej umowie
— dotycza one nowych dostaw; zasady przypisania wynagrodzenia do poszczegolnych
odrebnych dobr opisuje punkt IV.10 Standardu.

Przyktad 4. Ujecie modyfikacji umowy rozliczanej prospektywnie

Jednostka D produkuje soki owocowe. 2 stycznia 20X1 roku jednostka D zawarta
umowe z sieciq sprzedazy detalicznej na dostawy sokow po cenach katalogowych.
Ustalono, ze W ciggu roku Jednostka D dostarczy 100.000 [ soku jabtkowego po 3 PLN
za litr. Sprzedaz sokow w sieci sprzedazy detalicznej przekroczyla znaczgco
oczekiwania obu stron umowy, poniewaz w ciggu 6 miesiecy sprzedano 80.000 | soku.
W zwigzku z tym 30 czerwca 20X1 roku jednostki zawarly aneks do umowy, na
podstawie ktorego jednostka D zobowigzata sie do sprzedazy sieci sprzedazy
detalicznej w 20X1 roku dodatkowych 100.000 [ soku jabtkowego i udzielenia rabatu
10% na wszystkie soki dostarczone po przekroczeniu ilosci ustalonej w pierwotnej
umowie, tj. 100.000 I.

Jednostka D ujmuje przychody z tytutu sprzedazy wyrobéw po cenach katalogowych,
tj. 3 PLN za 1 | soku, od 2 stycznia 20X1 roku do momentu ostatniej dostawy
zrealizowanej przed podpisaniem aneksu, tj. dniem 30 czerwca 20X1 roku. Rabat 10%
dotyczgcy dostaw od 100.000 | do 200.000 |, ujmuje sie jako pomniejszenie
przychodow z tytutu wszystkich dostaw realizowanych po dniu podpisania aneksu, tj.
ustala si¢ usredniong cene towaréow nabywanych po dniu podpisania aneksu wedfug
Sredniej wazonej:

20.000 I soku * 3,00 PLN = 60.000 PLN
100.000 I soku * 2,70 PLN = 270.000 PLN
120.000 | soku 330.000 PLN
330.000 PLN /120.000 I = 2,75 PLN — cena za 1 | soku po podpisaniu aneksu

Ujecie takie wynika z faktu, zZe ustalony w aneksie do umowy rabat obniza cene
sprzedazy ponizej jednostkowej ceny sprzedazy sokow, co oznacza, Ze udzielony rabat
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442,

jest wyzszy niz wynikatoby to z oszczednoSci zwigzanych z brakiem koniecznosci
ponoszenia kosztow sprzedazy, ktorve byly niezbedne, aby zrealizowal sprzedaz do
nowego kontrahenta.

W przypadku modyfikacji umowy z nabywca rozliczanej narastajaco, o ktorej mowa
w punkcie 4.3.9.c), zmiana umowy wplywa na cen¢ jednostkowag wszystkich dobr
objetych zarowno pierwotng umowa, jak i zmiang do umowy, a jednostka ujmuje
przychody z tytutu ich sprzedazy biorac pod uwage wynagrodzenie, do ktorego
zgodnie z umowami bedzie uprawniona. Poniewaz w tej sytuacji dobra nie sg odrgbne,
jednostka na moment modyfikacji umowy dokonuje przeliczenia przychodow, ktore
powinny by¢ ujete do tego mOmentu na podstawie warto$ci wynagrodzenia ze
zmienionej umowy i stopnia zaawansowania wykonania umowy. Réznica pomigdzy
kalkulacja z wykorzystaniem warto$ci wynagrodzenia z pierwotnej umowy, a
kalkulacja na podstawie warto$ci wynagrodzenia ze zmienionej UMOWY jest
odnoszona do przychodow ze sprzedazy w momencie modyfikacji umowy.

Przykitad 5. Ujecie modyfikacji umowy rozliczanej narastajgco

Jednostka E dostarcza kruszywo do budowy drég. 2 stycznia 20X1 roku jednostka E
zawarta umowe z jednostkq F, ktora zajmuje sie budowq drog, na dostawe 100 ton
kruszywa po 100 PLN za tone. Do konca marca jednostka E dostarczyta 40 ton
kruszywa. W marcu 20X1 roku jednostka F wygrata przetarg na budowe obwodnicy i
w zwigzku z tym 1 kwietnia 20X1 roku zawarta z jednostkq E aneks do umowy
zwigkszajgcy ilos¢ kruszywa do 200 ton, ale ze wzgledu na znaczqce zwigkszenie ilosci
kruszywa, strony uzgodnily, zZe cale zakupione w roku 20X1 kruszywo zostanie
sprzedane po 90 PLN za tone. Do dnia 30 kwietnia 20X1 roku dostarczono 70 ton
kruszywa.

Do dnia 31 marca 20X1 roku jednostka E wujefa w swoich ksiegach rachunkowych
przychody ze sprzedazy dobr w wysokosci 4.000 PLN (40 ton * 100 PLN/tong).
Kierownik jednostki E uznat za wilasciwe ujecie przychodow z tytutu sprzedazy dobr
za okres od 2 stycznia 20X1 roku do 30 kwietnia 20X1 roku w wysokosci 6.300 PLN
(70 ton * 90 PLN). W kwietniu 20X1 roku ujeto wiec 2.300 PLN przychodu, przy czym
400 PLN stanowita korekta in minus przychodow ujetych od 2 stycznia do 31 marca
20X1 roku z tytutu zmiany cen kruszywa (gdyby cena kruszywa dostarczonego do 31
marca 20X1 roku nie ulegla zmianie, to przychody ujete w kwietniu 20X1 roku
wyniostyby 2.700 PLN (30 ton * 90 PLN/tong)).

Wycena i ujmowanie przychodéw wyrazonych w walutach obcych

Zgodnie z art. 30 ust. 2 Ustawy jednostka ujmuje w ksiegach rachunkowych operacje
gospodarcze dotyczace przychodéw wyrazonych w walutach obcych na dzien ich
przeprowadzenia po kursie §rednim ogloszonym dla danej waluty przez Narodowy
Bank Polski z dnia poprzedzajacego ten dzien.

Do wyceny przychodow w walutach obcych zastosowanie moze mie¢ roOwniez
stanowisko Komitetu Standardow Rachunkowosci z dnia 7 sierpnia 2019 r. w sprawie
rozrachunkow z kontrahentami.
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Przekazanie nabywcy znaczacych Korzysci i ryzyka zwiazanych ze
sprzedawanym dobrem

Dostawca ujmuje przychody ze sprzedazy dobr w momencie przeniesienia znaczacych
korzysci i ryzyka zwigzanych z tymi dobrami. Przeniesienie znaczacych korzysci i
ryzyka zwigzanych z danym dobrem jest czwartym warunkiem ujgcia przychodow z
tytutu sprzedazy dobr, okreslonych w punkcie 4.1.1 Standardu. Zazwyczaj
przekazanie dobra nabywcy powoduje, ze ustaje kontrola sprzedajgcego nad dobrem
oraz nastgpuje przekazanie znaczgcych korzysci i ryzyka zwigzanych z wilasno$cia
dobra nabywcy. Wynika to z faktu, ze jezeli strony nie ustality inaczej, z chwilg
wydania sprzedanego dobra przechodza na kupujacego korzysci i cigzary zwigzane z
dobrem oraz niebezpieczenstwo przypadkowej utraty lub uszkodzenia (art. 548 § 1
Kodeksu cywilnego). Posiadanie moze wskazywac¢ na przekazanie korzysci i ryzyk
takze ze wzgledu na fakt, ze czesto wigze si¢ z mozliwoscig dysponowania i czerpania
korzysci z tego dobra.

Moment przekazania korzysci i ryzyka zwigzanych ze sprzedawanym dobrem moze
nie pokrywac si¢ z momentem przekazania prawa wtasno$ci dobra. Zgodnie z art. 155
§ 1 Kodeksu cywilnego, przeniesienie wlasnosci rzeczy oznaczonej co do tozsamosci
nastgpuje w momencie zawarcia umowy sprzedazy, natomiast do przeniesienia
wlasnosci rzeczy oznaczonej tylko co do gatunku niezbgdnie jest jeszcze przeniesienie
posiadania, tj. wydanie rzeczy nabywcy (art. 155 § 2 Kodeksu cywilnego). Od tej
ogoblnej zasady istnieje jednak szereg wyjatkow, poniewaz z samego prawa lub
postanowien umowy moze wynika¢ inny moment przeniesienia wilasnosci (na
przyktad poprzez ustalenie w umowie warunku, po spelieniu ktorego nastgpuje
przeniesienie wlasnosci). Przyktady, gdy moment ujgcia moze by¢ inny niz zawarcie
umowy lub przeniesienie posiadania, przedstawiaja punkt 4.5.3 oraz podrozdzialty
V.2-V.4iV1.1-VI1.2 Standardu.

Przykiad 6. Rzeczy oznaczone co do toisamosci

Jednostka F prowadzi antykwariat. Jednostka ta we wlasnym imieniu i na wlasny
rachunek nabywa roznego rodzaju przedmioty, kataloguje i szczegétowo je opisuje, a
nastepnie odsprzedaje swoim klientom. Jednostka sprzedaje przedmioty klientom
przebywajgcym w roznych czesciach swiata — klient moze zawrze¢ umowe kupna na
odleglos¢, a nastgpnie przedmiot jest do niego przesytany pocztq kurierskq. Ze
wzgledu na doktadny opis przedmiotu w katalogu i ryzyko uszkodzenia w trakcie
transportu jednostka nie dopuszcza mozliwosci odstgpienia od umowy przez klienta.
Zgodnie z umowq przedmiot zostaje sprzedany w momencie zawarcia umowy i chociaz
antykwariat zawiera zarowno umowe spedycji wymagajgc specjalnych warunkow do
przewozu swoich towarow, jak i umowe ubezpieczenia towaru w drodze, to ich koszty
pokrywajq nabywcy i to oni sq beneficjentami umowy ubezpieczeniowej. Antykwariat
po zawarciu umowy z klientem oznacza przedmiot jako sprzedany i zgodnie z umowq
z klientem ponosi odpowiedzialnosé za niego tylko z tytutu umowy przechowania do
momentu wysytki. Pakowanie i wysytka do wtasciciela sq realizowane niezwtocznie po
zawarciu umowy z klientem (tj. tego samego dnia). W takiej sytuacji sprzedawane
towary sq rzeczami oznaczonymi co do tozsamosci i prawo wlasnosci do nich
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przechodzi na nabywce w momencie zawarcia umowy. Jezeli nie zachodzq przestanki
ujecia przychodow w innym momencie niz przeniesienie prawa wiasnosci, to
przychody ze sprzedazy takich towarow sq ujmowane w momencie zawarcia umowy z
nabywcaq.

Przyktad 7. Rzeczy oznaczone co do gatunku

Jednostka G posiada sie¢ sklepow meblowych. Meble sq dostepne do kupienia i
odbioru natychmiast, bo ich zapas jest przechowywany w magazynach
zlokalizowanych obok sklepow. Klient dokonuje ptatnosci bezposrednio przed
odbiorem mebli z magazynu. W tej sytuacji sprzedawane meble sq rzeczami
oznaczonymi co do gatunku, a ich wlasnos¢ przechodzi na nabywce w momencie
wydania klientowi mebli z magazynu. Samo zawarcie umowy z klientem nie powoduje
przeniesienia wiasnosci mebli. Jezeli nie zachodzq przestanki ujecia przychodow w
innym momencie niz przeniesienie prawa wtasnosci, to przychody ze sprzedazy takich
towarow sq uyjmowane w momencie Wydania ich nabywcy.

Przyktad 8. Rzeczy oznaczone co do gatunku

Jednostka H posiada sie¢ sklepow meblowych. Jednostka w sklepach prezentuje swojg
oferte. Meble sq przez klientow wybierane z katalogu lub z ekspozycji. Meble nie sg
dostepne do odbioru natychmiast — klient podpisuje umowe o nabycie mebli, na
podstawie ktorej sprzedawca wystawia zamowienie na konkretne modele mebli i
przesyla je do fabryki mebli w celu jego realizacji. Klient dokonuje zaplaty za
dostarczone meble w catosci w momencie zawarcia umowy. Dostawa mebli jest
dokonywana bezposrednio do domu klienta i tam nastepuje ich odbior. W tej sytuacji
sprzedawane meble sq rzeczami oznaczonymi co do gatunku, a ich wiasnos¢
przechodzi na nabywce w momencie wydania klientowi mebli, tj. dostarczenia mebli
do domu klienta. Samo zawarcie umowy z klientem nie powoduje przeniesienia
wtasnosci mebli. Przekazanie przez klienta platnosci przed dostawqg mebli takze nie
powoduje ujecia przychodow — do momentu dostawy mebli przekazana przez klienta
platnos¢ powoduje ujecie zobowigzania jednostki. Jezeli nie zachodzq przestanki
ujecia przychodow w innym momencie niz przeniesienie prawa wiasnosci, to
przychody sq uimowane w momencie dostarczenia mebli do domu klienta.

Jezeli jednostka zgodnie z umowa stosuje miedzynarodowe formuly handlowe
okreslone w Miedzynarodowych Regutach Handlu (Incoterms)?, jednostka
uwzglednia warunki uzgodnionej formuty podczas ustalania momentu ujgcia
przychodu, np. stosujac formutg EXW (Ex-Works (... named place), Od zaktadu (...
okreslone miejsce)) jednostka ujmuje przychod w momencie postawienia dobr do
dyspozycji nabywcy we wlasnym magazynie lub w momencie wydania dobra
przewoznikowi. Stosujac formutg DDP (Delivered Duty Paid (... named destination
place), Dostarczone, cto optacone (... okreslone miejsce przeznaczenia)) jednostka

2 Migdzynarodowe Reguty Handlu (Incoterms) to zbior stosowanych w handlu migdzynarodowym zasad podziatu
odpowiedzialnosci i kosztow (transport, ubezpieczenia, cta) pomigdzy dostawceg i nabywce dobr w zaleznosci od
warunkow dostawy.
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ujmuje przychod dopiero w momencie dostarczenia dobr do miejsca ustalonego
pomigdzy dostawca i nabywcea, po optaceniu kosztow transportu i ubezpieczenia oraz
cet 1 innych optat. Jednostki stosujace formuty Incoterms ustalajg elementy umowy
zgodnie z zasadami opisanymi w podrozdziale 1V.9 Standardu, tj. dokonuja analizy,
czy dodatkowe ushlugi, takie jak transport, czy ubezpieczenie, stanowig odrgbny
element umowy. Jezeli stanowig odr¢gbny element umowy, to dodatkowo jednostka
przeprowadza analize, czy jednostka w procesie dostarczania takich dodatkowych
ustlug pelni role zleceniodawcy, czy agenta.

Przyktad 9. Formuta Incoterms 2020 DPU

Jednostka | jest producentem sokéw owocowych. Jednostka zawarta umowe ze spotkg
posiadajgcq sie¢ sprzedazy detalicznej w kraju Q na dostawy swoich produktow.
Jednostki uzgodnity w umowie, Ze warunki dostawy bedq zgodne z formutq Incoterms
2020 DPU (Delivered at Place Unloaded, Dostarczone do miejsca wytadowane...), a
dostawa nastgpi do magazynu centralnego sieci sprzedazy detalicznej. Zgodnie z
wybrang formutq dostawca jest zobowigzany do dokonania przewozu, a nastgpnie
roztadowania towaru i oddania go do dyspozycji nabywcy w ustalonym miejscu.
Odprawy towarow w  eksporcie dokonuje dostawca. Za wszelkie formalnosci
importowe odpowiada jednak nabywca. Momentem przejscia ryzyka jest wigc chwila,
w ktorej po rozladunku towaru dostawca oddaje go do dyspozycji nabywcy w
magazynie sieci sprzedazy detalicznej i w tym momencie nalezy ujqé przychody ze
sprzedazy produktow.

Przykitad 10. Formuta Incoterms 2020 CFR

Jednostka J jest producentem opon samochodowych. Jednostka J sprzedaje swoje
produkty na rynku krajowym oraz do innych krajow, miedzy innymi do spotki Super
Tyre w kraju W. Transport opon do kraju W odbywa sie drogg morskq, a jednostki
ustalily, ze dostawy bedq si¢ odbywac zgodnie z formulg Incoterms 2020 CFR (Cost
and Freight, Koszt i fracht). Zgodnie z wybrang formulq koszty transportu towarow
do portu ponosi dostawca. Oznacza to, ze dostawca organizuje transport do portu
zatadunku, ponosi jego koszty, reguluje optaty w porcie zatadunku, zajmuje sie
odprawq celng, ponosi koszty optat celnych w porcie zaladunku a ryzyko zostaje
przeniesione na nabywcg w momencie nadania towaru. Wedtug wybranej formuty
Incoterms, momentem przekazania ryzyka jest przekroczenie burty statku przez towar
podczas zatadunku. W zwigzku z tym jednostka J rozpoznaje przychody w momencie
zakonczenia zatadunku opon na statek w porcie nadania.

Jezeli realizujac umowe sprzedazy, spelnione sg tacznie wszystkie ponizsze warunki:

a) jednostka wytwarza dobro, ktore ma alternatywne zastosowanie (tj. moze by¢
sprzedane innemu nabywcy),

b) umowa zostata jednostronnie rozwiazana przez nabywce z powodow innych niz
niewykonanie $wiadczenia przez jednostk¢ lub nabywca odstgpit od umowy i
zwrocit czesciowo dostarczone dobra,

¢) nie doszto do przekazania nabywcy czeSci lub catosci dobr
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d) jednostka ma egzekwowalne prawo do uzyskania rekompensaty,

wowczas uznaje si¢, ze nie doszto do sprzedazy, poniewaz nie nastgpito przekazanie
znaczacych korzysci i ryzyka zwigzanych z dobrem. Wyegzekwowang przez jednostke
rekompensate (odszkodowanie) z tytulu poniesionych dotychczas kosztow
(ewentualnie takze czg¢$¢ naleznej marzy), nalezy ujac i prezentowac jako pozostate
przychody operacyjne.

Przyktad 11. Rekompensata

Jednostka K produkuje profile stalowe na zamowienie. Klient zamowit 1.000 sztuk
takich profili. W trakcie realizacji zlecenia, umowa zostata wypowiedziana przez
klienta. Pomimo tego, Ze nie doszlo do przekazania wyprodukowanych profili
klientowi, jednostce K przystuguje egzekwowalne prawo do uzyskania rekompensaty
za koszty dotychczas wykonanej produkcji. W zwiqzku z tym, Ze profile mogqg byc
sprzedane innemu odbiorcy, wynagrodzenie otrzymane od klienta ma charakter
odszkodowania i powinno by¢ ujete jako pozostate przychody operacyjne.

Wiarygodne ustalenie kosztow realizacji umowy

Pigtym warunkiem uj¢cia przychodow ze sprzedazy dobr jest mozliwosé
wiarygodnego ustalenia kosztow realizacji umowy.

Zgodnie z zasadg wspotmiernosci, jednostka ujmuje w rachunku zyskow i strat za dany
okres przychody i odpowiadajace im koszty (art. 6 ust. 2 Ustawy). Aby wywigzaé si¢
z tego obowigzku, jednostka ustala wiarygodnie poniesione dotychczas koszty
wytworzenia sprzedanych wyrobow i potproduktow lub koszty nabycia sprzedanych
towar6w 1 materialow oraz koszty przewidywane do poniesienia do konca trwania
umowy z nabywcg. Jednostka ustala warto$¢ kosztu wytworzenia zgodnie ze swoja
najlepsza wiedzg na moment ujgcia przychodu. Zasady ustalenia kosztu wytworzenia
wyrobow 1 potproduktow okresla KSR Nr 13 | Koszt wytworzenia jako podstawa
wyceny produktow”.

Jednostka zalicza do kosztéw zwigzanych ze sprzedanymi dobrami réwniez te koszty
zwigzane $ciSle ze sprzedazg, ktore zostang prawdopodobnie poniesione w
przysztosci, takie jak koszty standardowych napraw gwarancyjnych. Jednostka ujmuje
te koszty zgodnie z punktem 3.15 KSR Nr 6 ,Rezerwy, bierne rozliczenia
miedzyokresowe kosztow, zobowigzania warunkowe”.

Uprawdopodobnienie uzyskania korzysci ekonomicznych z tytulu sprzedazy
dobr

Sz6stym warunkiem ujecia przychodow ze sprzedazy dobr jest uprawdopodobnienie,
ze jednostka otrzyma wynagrodzenie, ktore bedzie jej przystugiwalo w zamian za
przekazane nabywcy dobra. Otrzymanie wynagrodzenia uznaje si¢ za
uprawdopodobnione, jezeli dokonano sprzedazy dobr i jednostka ma prawo dochodzié¢
od odbiorcy zaptaty nalezno$ci. Ewentualna zta sytuacja platnicza nabywcy ma
odzwierciedlenie w postaci odpisu aktualizujacego naleznos$ci. Zagadnienie to zostato
szerze] omoOwione w punkcie 4.8.1 Standardu. Nie mozna uzna¢ za
uprawdopodobnione otrzymanie wynagrodzenia w sytuacjach, gdy dostawca
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dokonujgc dostawy jest §wiadomy braku mozliwosci uzyskania wynagrodzenia lub
dziatania nabywcy majacego na celu dokonanie oszustwa.

Zgodnie z definicjg przychodoéw, zawarta w art. 3 ust. 1 pkt 30 Ustawy, jednostka
ujmuje przychody tylko wtedy, gdy otrzymanie korzysci ekonomicznych, tj.
wynagrodzenia, zostalo uprawdopodobnione. Nie mozna ujaé przychodéow w
sytuacjach, kiedy transakcje sprzedazy miaty charakter pozorny, czyli de facto nie
mialy miejsca, noszacy znamiona oszustwa (np. sprzedaz do nieistniejgcych
podmiotow, sprzedaz do konsumentow na podstawie kradziezy tozsamosci). Jest to
przypadek, gdy mozna kwestionowa¢, czy zostata zawarta wazna umowa sprzedazy,
czyli czy do sprzedazy w ogole doszto. Jezeli jednostka uzaleznia przeniesienie
wlasnosci dobra od zaptaty pelnego wynagrodzenia za zbywane dobra, ale opoznienie
przeniesienia wlasno$ci ma wylagcznie na celu ograniczenie ryzyka kredytowego
nabywcy, podczas gdy nabywca moze juz dysponowaé dobrem jak wiasciciel od
momentu zawarcia umowy (w przypadku rzeczy oznaczonej co do tozsamosci) lub
wydania mu rzeczy (w przypadku rzeczy oznaczonej co do gatunku), to dostawca
moze ujaé przychod w momencie zawarcia umowy (W przypadku rzeczy oznaczonej
co do tozsamos$ci) lub wydania rzeczy (w przypadku rzeczy oznaczonej co do
gatunku), a nie w momencie formalnego przeniesienia jej wtasnosci w ramach umowy
warunkowej. Zagadnienie to zostato szerzej omowione w punkcie 4.8.2 Standardu
oraz w zawartym tam Przyktadzie 15.

Przyktad 12. Prawdopodobienstwo uzyskania przychodow

Jednostka L jest sprzedawcq sprzetu AGD. W swoich sklepach oferuje klientom
mozliwos¢ zakupu sprzetu AGD na raty. W celu uzyskania programu ratalnego
konieczne jest przedstawienie dowodu tozsamosci, aby pracownik jednostki L mogt
sprawdzi¢ w biurze informacji kredytowej wiarygodnos¢ klienta. W marcu 20X1 r.
Jednostka zawarta z panem Kowalskim umowe sprzedazy lodowki, ktorej wartosé
miata zostac splacona w ciggu 24 miesiecy. Poniewaz przez 2 miesiqgce raty nie byly
splacane, jednostka rozpoczeta windykacje naleznosci. W trakcie postepowania
komorniczego okazalo sie, ze dowdd tozsamosci pana Kowalskiego zostal 2 dni
wczesniej skradziony, co potwierdzatl protokol sporzgdzony przez policje. Ustalono
wiec, Ze umowa sprzedazy zostata zawarta ze ztodziejem, ktory nie zostat odnaleziony.
W biurze informacji kredytowej przez pomytke nie odnotowano kradziezy dowodu
tozsamosci i dlatego sprawdzenie nie wykazalo problemow z wiarygodnoscig
kredytowq. Jednostka L odstgpita od postepowania komorniczego wobec pana
Kowalskiego i uznata, ze nie doszto do dokonania sprzedazy, tylko kradziezy aktywa.

W takiej sytuacji jednostka dokonuje korekty wczesniej wykazanego przychodu |
ujmuje rozchod aktywa jako strate zgodnie z zasadami rozliczania niedoborow.

Przyktad 13. Prawdopodobienstwo uzyskania przychodow

Jednostka M jest dystrybutorem lekow onkologicznych do chemioterapii. Nabywcami
towarow sprzedawanych przez jednostke M sq wylgcznie szpitale. Ze wzgledu na
specyfike gospodarki finansowej szpitali publicznych jednostka M dopuszcza
dokonywanie sprzedazy rowniez do szpitali, ktore istotnie opozmniajq sie z
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dokonywaniem platnosci i sq powaznie zadtuzone. Jednak za zadluzenie szpitali
publicznych ostatecznie odpowiadajg odpowiednie organy panstwa.

Okolicznosci wskazujg, ze nie ma waqtpliwosci, ze zobowigzania szpitali zostang
uregulowane, chociaz stanie sig to z opoznieniem. Tak wigc uprawdopodobnione jest,
ze do jednostki wplyng korzysci ekonomiczne juz w momencie dostawy towarow i na
ten moment ujmuje sie przychody.

Przyktad 14. Prawdopodobienstwo uzyskania przychodow

Jednostka N sprzedaje materialy budowlane. W dniu 15 marca 20X1 roku jednostka N
sprzedata 20 ton cementu spotce X. Spotka X budowata budynki wielorodzinne i
sprzedawata w nich mieszkania swoim klientom. Spotka X od poczgtku roku 20X0
miala ktopoty finansowe wynikajqgce z realizacji inwestycji w miescie Y zlokalizowanej
W nieatrakcyjnym dla potencjalnych klientow miejscu (m.in. staba komunikacja, brak
infrastruktury samorzqdowej typu szkoty, przedszkola, czy zlobki; zta opinia odnosnie
bezpieczenstwa). Na poczgtku roku 20X1 budowa byla zaawansowana w istotnym
stopniu, a spotka X poniosta w zwiqzku z tym juz 90% planowanych kosztow budowy.
Jednostka X sprzedawafa nabywcom mieszkania przez caly rok 20X0, ale
zainteresowanie potencjalnych nabywcow bylo bardzo mate i do konca roku 20X0
udato si¢ sprzedaé tylko 5% mieszkan. Jednostka X juz w pofowie roku 20X0
probowata obnizac ceny oferowanych mieszkan, jednak nie spowodowato to naptywu
klientow. W styczniu 20X1 roku jednostka X nie splacata juz swoich zobowigzan. W
dniu 10 stycznia 20X1 roku jeden z wierzycieli spotki X ztozyl w sqdzie wniosek o
ogloszenie upadlosci spotki X. O zlozeniu wniosku informowalta prasa, jednak zarzgd
spotki X nadal probowat prowadzi¢ dziatalnosé wierzgc, ze mieszkania z inwestycji w
miescie Y uda si¢ sprzedaé po ich dokonczeniu. Z tego wzgledu spotka X nadal
dokonywata zakupoéw materiatow budowlanych do dokonczenia budynku. W dniu 25
lutego 20X1 roku sqd oddalit wniosek o upadiosé jednostki X z uwagi na brak majgtku
wystarczajgcego na pokrycie kosztow postepowania (a tym samym takze pozostalych
zobowigzan). Jednostka N na moment dokonania sprzedazy wiedziala o ktopotach
finansowych spotki X i o oddaleniu wniosku o jej upadlosé, poniewaz spotka X nie
sptacata wczesniejszych zobowigzan wobec jednostki N.

W opisanej sytuacji jednostka N nie ujmuje przychodu z tytutu sprzedazy dobr na dzien
dokonania sprzedazy, poniewaz wiedziata o ktopotach finansowych spotki X oraz o
oddaleniu wniosku o upadtos¢ z powodu braku majqtku wystarczajgcego na pokrycie
kosztow postegpowania. Na dzien dokonania sprzedazy wplyw korzysci ekonomicznych
do jednostki N nie byt wiec uprawdopodobniony, a dokonanie dostawy towarow do
niewyptacalnej jednostki swiadczy o tym, Ze jednostka N nie 0Siggnie korzysci
ekonomicznych na tej transakcji. Gdyby w pozniejszym terminie spotka X byla w stanie
uregulowac swoje zobowiqzania (np. poprzez pozyskanie dodatkowego kapitatu od
wspolnikéw lub pozyskanie kredytu bankowego), to jednostka N ujefaby przychody w
momencie uprawdopodobnienia wplywu korzysci ekonomicznych z tytutu sprzedazy
(np. w momencie zawarcia ugody z wierzycielami przez spotke X). Gdyby jednak
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spotka X zaprzestala dzialalnosci i nie sptacita zobowigzania, to jednostka N nigdy nie
ujetaby przychodu.

Uwzglednianie ryzyka zwiazanego z przychodami, w tym ryzyka kredytowego
Gdy jednostka ujeta przychody uznajac transakcje za posiadajaca tres¢ ekonomiczna,
a nastepnie powstaly uzasadnione watpliwosci odnosnie do Sciggalno$ci naleznej
kwoty, jednostka dokonuje odpisu aktualizujgcego naleznosci odnoszac go w ciezar
pozostatych kosztow operacyjnych zgodnie z KSR Nr 4 ,, Utrata wartosci aktywow”.
Jednostka nie koryguje w takim przypadku wczes$niej ujetego przychodu, chyba ze na
moment ujecia przychodu popetniono btad i na ten moment przychod nie powinien
zosta¢ ujety. Do ujecia naleznosci ze sprzedazy dobr jednostka moze stosowac takze
stanowisko Komitetu Standardow Rachunkowosci z dnia 7 sierpnia 2019 r. w sprawie
rozrachunkow z kontrahentami.

Jezeli jednostka w celu ograniczenia ryzyka kredytowego uzaleznila przekazanie
tytulu wlasnosci od petnej zaplaty, a jednoczesnie przekazata znaczace korzysci i
ryzyko zwigzane z dostarczonym dobrem, to przychody ujmuje si¢ w momencie
przekazania znaczacych korzysci i ryzyka zwigzanych z dobrem, nie czekajac na
przekazanie prawa wtasnosci.

Przyktad 15. Ograniczenie ryzyka kredytowego

Spotka P produkuje ciggniki siodlowe i naczepy do nich. Spotka P poprzez swoje
przedstawicielstwa sprzedaje te pojazdy firmom transportowym. Nabywca skfadajgc
zamowienie wplaca zaliczke w wysokosci 10% wartosci pojazdu, natomiast pozostata
cze$¢ wartosCi pojazdu jest sptacana ratalnie przez rok od jego dostarczenia. Ze
wzgledu na wysokq jednostkowq ceneg pojazdow i ryzyko niesciggalnosci naleznosci,
spotka P w umowach z nabywcami zastrzega, ze prawo wlasnosci pojazdow przechodzi
na nabywce dopiero po zaplacie ostatniej raty. Zgodnie z umowq za prawidtowe
uzytkowanie pojazdow, ich ubezpieczenie i serwis odpowiedzialnos¢ ponosi nabywca
od chwili dostarczenia pojazdu.

Spotka P w celu zminimalizowania ryzyka kredytowego przekazuje tytut wiasnosci po
splacie catosci naleznosci. Natomiast wszelkie inne ryzyk0 zwigzane z pojazdami
przechodzi na nabywcow juz w chwili wydania pojazdu (serwis, ubezpieczenie,
wlasciwe uzytkowanie). Nabywcy od momentu przekazania pojazdu mogqg nim
swobodnie dysponowaé¢. W zwigzku z tym przychod zostaje ujety w momencie
przekazania nabywcy korzysci i ryzyka zwigzanych z pojazdem, czyli w momencie
przekazania pojazdu, z uwzglednieniem warunkow Incoterms, o ile majg
zastosowanie.

Umowy wieloelementowe — zidentyfikowanie poszczegolnych elementow umowy
Z punktu widzenia rachunkowos$ci istotne jest ustalenie, czy dostawca zawarl z
nabywcg tylko jedng umowe, czy wiele umoéw powigzanych ze sobg. Moze bowiem
wystepowac sytuacja, w ktoérej strony zawieraja ze sobg szereg powigzanych
wzajemnie umoéw. Wymagaja one tacznego rozpatrzenia, aby w odpowiedni sposob
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uja¢ powstajace na ich podstawie przychody. Umowy rozpatruje si¢ tacznie, gdy
umowy zostaly zawarte w tym samym lub bliskim terminie, sprzedawane dobra i
$wiadczone ustugi sa ze sobg nierozerwalnie zwigzane pod wzgledem funkcjonalnym
lub zintegrowane ze soba, lub dostawca bierze pod uwage wszystkie dostarczane dobra
1 $wiadczone ustugi ustalajac taczng cen¢ oferowang nabywcy. Ceny dobr i ushug
oferowane w ramach takich umow mogg odbiega¢ od ich jednostkowych cen
sprzedazy, a w skrajnych przypadkach nie pokrywa¢ kosztéw nabycia lub
wytworzenia niektorych z tych dobr i ustug. Przyktadem tak powigzanych uméw sa
umowy zawierane przez spotki telekomunikacyjne dzialajagce w obszarze telefonii
mobilnej z nabywcami, kiedy to jednocze$nie dochodzi do zawarcia dwoch odrgbnych
umow - sprzedazy telefonu oraz o §wiadczenie ustug telekomunikacyjnych. Jednak
ceny ushug i dobr objetych takimi dwoma umowami sg od siebie zalezne i dlatego
spotki telekomunikacyjne traktuja taki pakiet umow jako jedng umowe z nabywcg na
potrzeby ujecia przychodow ze sprzedazy.

Jezeli umowa zawiera wigcej niz jeden element, to jest to umowa wieloelementowa.
Przychody z takiej umowy ujmuje si¢ odrebnie dla kazdego elementu umowy po
spetnieniu warunkow ich ujecia rozwazanych dla kazdego elementu odrgbnie.
Umowy z nabywcami mogg by¢ bardzo skomplikowane i zawiera¢ postanowienia
powodujace, ze powstaja rozne rodzaje przychodoéw, ujmowane w réoznych okresach
sprawozdawczych 1 wedlug réznych zasad. Dlatego, w przypadku umoéw
wieloelementowych konieczne jest wyodrebnienie w ramach umowy poszczegdlnych
jej elementow, aby mozna bylto uja¢ przychody z tytutu kazdego z nich w prawidiowy
Sposob.

Jednostka wyodrebnia w ramach umowy te elementy, ktére roéznig si¢ od siebie
przedmiotem (dobro, ustuga) lub charakterystyka ekonomiczng (przekazywanie
korzysci 1 ryzyka zwigzanych z dobrem w sposéb ciagly, w miar¢ uptywu czasu lub
jednorazowo w okreslonym momencie), stanowig niepodzielng calos¢ 1 dajg si¢
odrozni¢ od pozostatych elementow.

Przyklad 16. Wyodrebnianie elementéw umowy

Jednostka R oferuje swoim klientom catering dietetyczny i dania wyszczegolnione w
menu zamieszczonym na stronie internetowej, ktore sq dostarczane do domow i miejsc
pracy klientow. Jednostka nie prowadzi zadnego lokalu gastronomicznego, gdzie
mozna byloby kupié¢ produkty wytwarzane przez jednostke bez wczesniejszego
zamowienia. Zgodnie z politykq handlowq jednostki, dostawy sq realizowane tylko w
promieniu 15 km od siedziby jednostki. W zwigzku z tym koszty realizacji dostaw sq
niewielkie i jednostka nie nalicza klientom zadnych optat za dostawy — koszt dostawy
jest wkalkulowany w ceny produktow. Klient moze zamowi¢ realizacje dostaw W
systemie abonamentowym dziennych zestawow, sktadajgcych sie z 5 positkow o tgcznej
kalorycznosci 1200, 1500 lub 2000 kalorii przez okres 1 tygodnia Ilub jego
wielokrotnosc¢. Cena dziennego zestawu jest ustalona na staltym poziomie odpowiednio
50, 60 i 75 PLN, w zaleznosci od kalorycznosci, niezaleznie od sktadu poszczegolnych
positkow, a co za tym idzie — kosztu nabycia poszczegolnych sktadnikow. Ponadto
klienci mogq zamowic¢ w jednostce R jednorazowq dostawe positku znajdujgcego sig
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w podstawowym menu. Ceny dan z podstawowego menu sq ustalone w oparciu o ceny
nabycia skfadnikéow niezbednych do ich przygotowania oraz pozostale koszty
wytworzenia tych positkow.

Charakterystyka ekonomiczna produktow oferowanych przez jednostke R wskazuje, ze
positki oferowane w systemie abonamentowym sq dobrami odrebnymi od positkow
oferowanych w ramach jednorazowych dostaw. Wynika to z faktu, ze w przypadku
dostaw w systemie abonamentowym korzysci i ryzyka zwigzane z produktami
przekazywane sq w miare uplywu czasu w ramach tygodnia objetego abonamentem.
Biezqca kalkulacja kosztow wytworzenia i marzy opiera sie¢ na Srednim koszcie
przygotowania positkow na 1 dzien w ramach catego tygodnia, ktory moze znaczgco
odbiega¢ od rzeczywistych kosztow wystepujgcych w poszczegolnych dniach.
Natomiast w przypadku dostaw jednorazowych korzysci i ryzyka zwiqzane z produktem
przekazywane sq nabywcy jednorazowo w momencie dostawy. W tym przypadku
kalkulacja kosztow i marZy odzwierciedla koszty wytworzenia poszczegolnych
positkow.

Elementy umowy mozna na potrzeby uproszczenia ujmowania przychodow grupowaé
(faczy?), jezeli:
- s3 tego samego rodzaju (dobro, ustuga),
- majg podobng charakterystyke ekonomiczng, przez co s3 ujmowane w ksiggach
rachunkowych wedlug tej samej zasady oraz w tym samym okresie
sprawozdawczym lub w tych samych okresach sprawozdawczych.

Przykiad 17. Grupowanie elementéw umowy

Jednostka S jest producentem kuchenek mikrofalowych, piekarnikow, ptyt kuchennych
elektrycznych i indukcyjnych oraz ekspresow do kawy. Jednostka oferuje nabywcom
takze dostawy kapsutek z kawgq, potrzebnych do uzytkowania ekspresow do kawy
produkowanych przez jednostke. Nabywca moze kupi¢ takie kapsutki oddzielnie w
sklepach ze sprzetem AGD, zamowié jednorazowg ich dostawe przez Internet
bezposrednio w jednostce S lub zamowi¢ cykliczng dostawe (co tydzien lub co miesigc)
przez Internet bezposrednio w jednostce S. Jednostka S oferuje rowniez nabywcom
mozliwos¢ wykupienia w momencie zakupu urzqdzenia dodatkowej gwarancji
sprawnego dziatlania urzqdzenia, rozszerzajgcej okres 2 lat objety gwarancjg do 5 lat.

Zaktadajgc, ze nabywca jest zainteresowany zamowieniem wszystkich wyzej opisanych
produktow i towarow w ramach jednej umowy, to z punktu widzenia ujecia
przychodow jednostka S moze wyodrebnic¢ nastgpujgce elementy takiej umowy:

- poszczegolne sprzety AGD,
- kapsutki do ekspresow do kawy,
- r0zSzerzong gwarancje.

Przychody z tytutu sprzedazy poszczegolnych sprzetow AGD ujmuje sie jednorazowo,
w momencie wydania sprzetu nabywcy. Jezeli w ramach jednej umowy nabywca
kupuje wigcej niz jeden rodzaj sprzetu, ale wszystkie te sprzety zostajg dostarczone
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Jednoczesnie nabywcy, t0 jednostka ujmuje przychody w {gcznej wysokosci, poniewaz
przeniesienie korzysci i ryzyka zwigzanych z dobrem nastgpito w tym samym
momencie, a zasady uyjmowania przychodow ze sprzedazy wszystkich rodzajow sprzetu
sq takie same.

Przychody z tytutu sprzedazy kapsutek do ekspresow do kawy punktom sprzedazy
detalicznej ujmuje sie jednorazowo, w momencie wydania kapsutek do punktow
sprzedazy detalicznej (jezeli punkt sprzedazy detalicznej nabywa je na wlasny
rachunek) lub jednorazowo w momencie ich sprzedazy przez punkt sprzedazy
detalicznej nabywcy koricowemu (jezeli sprzedaz nastepuje na zasadach komisu - por.
podrozdziat V.2 Standardu).

Przychody z tytutu sprzedazy kapsutek do ekspresow do kawy z jednorazowq dostawg
na zamowienie zlozone przez Internet ujmuje sie jednorazowo w momencie
dostarczenia przesytki do nabywcy, jezeli jednostka S jest w stanie wiarygodnie
oszacowac wartos¢ zwrotow dokonywanych przez nabywcow i pomniejszy¢ ujmowane
przychody o wartos¢ dokonywanych zwrotow. Jezeli jednak jednostka S nie jest w
stanie wiarygodnie oszacowac wartosci zwrotow dokonywanych przez nabywcow, 10
przychody ujmuje si¢ W momencie, kiedy uprawnienie nabywcy do dokonania zwrotu
wygasnie (odnosnie zasad ujmowania przychodow ze sprzedazy wysytkowej i
odzwierciedlania kwestii zwrotu towarow por., odpowiednio, podrozdzialy V1.2 1 V1.1
Standardu).

Przychody z tytutu sprzedazy kapsutek do ekspresow do kawy realizowanej w ramach
cyklicznego zamoéwienia zlozonego przez Internet ujmuje si¢ z zastosowaniem zasad
przyjetych przy sprzedazy wysytkowej opisanych w akapicie powyzej, z tym ze wielkos¢
przychodu z tytutu kazdorazowej dostawy odpowiada ilosci dostarczonych towarow
(dostawy czesciowe).

Przychody z tytulu swiadczenia dodatkowej ustugi, jakq jest rozszerzona gwarancja,
ujmuje si¢ rownomiernie przez okres, na ktory zostata udzielona dodatkowa
gwarancja. Jezeli nabywca opfacit dodatkowg gwarancje przy zakupie urzqdzenia, to
przez dwa pierwsze lata po sprzedazy urzqdzenia przychody sq przez jednostke
udzielajgcg gwarancji (jednostke S) odraczane (nie powstajg), a nastepnie ujmowane
proporcjonalnie przez kolejne trzy lata, tj. przez okres trwania dodatkowej gwarancji
zakupionej przez nabywce (odnosmie zasad ujmowania przychodow z tytutu
ponadstandardowej gwarancji, jak i spodziewanych kosztow napraw, por. podrozdziat
V.8 Standardu).

Szczegdtowe zasady analizy i ustalania elementow umowy oraz ich grupowania,
zawarte w KSR Nr 3 ,, Niezakonczone ustugi budowlane”, rozdziat 1V, maja
zastosowanie rowniez do innych rodzajow umow niz umowy o ustugi budowlane i
nalezy je stosowac¢ odpowiednio.
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Umowy wieloelementowe — przypisanie wynagrodzenia za wykonanie umowy
sprzedazy do poszczegélnych jej elementow

Po ustaleniu poszczegdlnych elementéw umowy sprzedazy zgodnie z podrozdziatem
IV.9 Standardu, do kazdego z wyodr¢bnionych elementow jednostka przypisuje
odnoszace si¢ do niego wynagrodzenie.

W przypadku niewyodr¢bniania w umowie poszczegdlnych jej elementow i
wykazania w umowie tgcznej warto$ci rabatow i opustow, przypisanie odpowiedniej
czes$ci wynagrodzenia poszczegdlnym elementom umowy moze nastrecza¢ trudnosci.
Jednostka przypisuje czeSci wynagrodzenia z tytulu umowy Wymagajgcym
wyodrebnienia elementom umowy w proporcji do warto$ci sprzedazy, ktéra bytaby
ustalona, gdyby poszczegdlne elementy byly sprzedawane odrgbnie. Przyktady
przypisania wynagrodzenia na podstawie relatywnych wartosci jednostkowych cen
sprzedazy zawiera Zalacznik, przyktady 1 i 2 do Standardu.

Ustalenie ceny sprzedazy poszczegodlnego elementu moze nastgpi¢ réznymi metodami.
Opisane ponizej metody stosuje si¢ zgodnie z kolejnoscig ich przedstawienia:

a) metoda porownywalnych ofert tego samego dostawcy - polega na przyjeciu jako
ceny sprzedazy elementu - ceny oferowanej przez tego samego dostawceg stronie
niepowigzanej w przypadku sprzedazy pojedynczego elementu umowy;

b) metoda rynkowa — polega na przyjeciu jako ceny sprzedazy elementu, przecigtnej
ceny ustalonej na podstawie ofert innych dostawcow dziatajacych na danym rynku,
stosowanej do takich samych lub podobnych doébr, sprzedawanych jako pojedyncze
elementy;

c) metoda koszt plus marza — polega na przyjeciu, jako ceny sprzedazy elementu, sumy
kosztow wymagajacych poniesienia na wykonanie danego elementu umowy i
doliczenia do nich marzy z tytulu zysku, ustalonej w racjonalnej wysokosci;

d) metoda rezydualna — polega na przyjeciu cen sprzedazy ustalonych jedng z metod
opisanych w punktach a) — c¢) dla elementow umowy, dla ktorych mozliwe jest ich
ustalenie, i przypisaniu pozostalej cze$ci wynagrodzenia do elementu umowy,
ktorego ceny sprzedazy nie da si¢ w taki sposob ustali¢, poniewaz na przyktad:

— jednostka sprzedaje dane dobra r6znym nabywcom po réznych cenach i duze
ich zréznicowanie uniemozliwia wiarygodne ustalenie przecigtnej ceny,

— jednostka wprowadzita dane dobro do sprzedazy niedawno i oferowane w
danym momencie ceny nie odzwierciedlaja cen rynkowych (na przyktad, ze
wzgledu na wysokie rabaty).

Umowy wieloelementowe - ujecie przychodow zwigzanych z poszczegélnymi
elementami umowy sprzedazy

Przychody z wieloelementowych uméw sprzedazy ujmuje si¢ odrebnie dla kazdego
elementu, gdy spelnione sg warunki ujecia przychodu, o ktorych mowa w punkcie
4.1.1. Standardu, zgodnie z zasadami wymagajagcymi zastosowania do kazdego z
elementow.

W przypadku, gdy umowa obejmuje transakcje powodujace powstanie przychodoéw
ujmowanych zgodnie z r6znymi standardami (na przyktad umowa zawiera elementy
leasingu lub umowy budowlanej, a oprocz tego dotyczy sprzedazy dobr), to jednostka
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identyfikuje poszczegdlne elementy umowy oraz przypisuje odpowiednig cze$é
wynagrodzenia do poszczegélnych elementow zgodnie ze Standardem, przy
uwzglednieniu postanowien dotyczacych ustalenia elementow umowy zawartych w
rozdziale IV KSR Nr 3 ,, Niezakonczone ustugi budowlane”. Natomiast ujmowanie
przychodoéw dotyczacych kazdego z elementow nastepuje na zasadach i w momencie
przewidzianym w Standardzie dotyczagcym danego elementu umowy, tj. w
odpowiednich do charakterystyki danego elementu punktach Standardu lub w innych
standardach, takich jak KSR Nr 5 , Leasing, najem i dzierzawa”, czy KSR Nr 3
., Niezakonczone ustugi budowlane”.

Odraczanie ujecia przychodéw niespelniajacych warunkéw ich ujecia

Jednostka moze otrzymywac¢ od nabywcoéw $rodki pienigzne (lub ich ekwiwalenty)
zwigzane z transakcjami, ktore nie spetnily jeszcze kryteridow ujecia jako przychody
(przedptaty). Jednostka ujmuje takie ptatnosci jako zobowigzania i wykazuje je
zgodnie z zalgcznikiem nr 1 do Ustawy W bilansie w pozycji pasywow B.111.3.(e)
Zaliczki otrzymane na dostawy i ustugi, natomiast zgodnie z zatgcznikami 4 i 5 do
Ustawy w pozycji odpowiednio zagregowanej.

Do wyceny otrzymanych przedptat w walutach obcych zastosowanie ma stanowisko
Komitetu Standardow Rachunkowosci z dnia 7 sierpnia 2019 r. w sprawie
rozrachunkow z kontrahentami.

V Umowy sprzedazy zawarte na szczegélnych warunkach

V.1
5.2.1.

5.2.2.

5.2.3.

Problem posrednik (agent) / gléwny wykonawca (zleceniodawca)

Kanaty sprzedazy moga obejmowa¢ kilka etapéw 1 by¢ zorganizowane na wiele
sposobow. Korzysci i ryzyko zwigzane ze sprzedazg sg roznie ksztalttowane w ramach
umow i réznie rozdzielane pomiedzy jednostki uczestniczace w sprzedazy na
poszczegbdlnych jej etapach. Przy sprzedazy mogg wystepowac jednostki, ktére nie
ponosza ryzyka operacyjnego zwigzanego ze sprzedaza dobr. Sg to posrednicy
(agenci). Rolg posrednika petnia na przyktad agenci obrotu nieruchomos$ciami,
jednostki prowadzace sprzedaz komisowa, agenci biur podrozy, agenci linii
lotniczych, czy jednostki zarzadzajace nieruchomosciami, ale jest ona
charakterystyczna réwniez dla dziatalnoSci wykonywanej w ramach umow
realizowanych przez konsorcja.

Jednostka, ktéra ponosi ryzyko operacyjne zwigzane ze sprzedazg dobr, wystepuje w
roli gléwnego wykonawcy (zleceniodawcy).

W praktyce stwierdzenie, czy jednostka pelni role posrednika, czy glownego
wykonawcy, jest czgsto trudne 1 wymaga osadu. W celu okreslenia roli jednostki, jej
kierownik powinien przeanalizowa¢ wszystkie fakty i okoliczno$ci zwigzane ze
sprzedaza, a w szczegolnosci ustali¢ czy:

a) na jednostce spoczywa gléwna odpowiedzialno$¢ za dostarczanie dobr do

nabywcy;
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b) jednostka ponosi ryzyko zwigzane z zapasami dobr, zarowno przy dokonywaniu
dostaw dobr lub zwrotow, jak i utrzymaniu zapaséw dobr;

c) jednostka moze samodzielnie i swobodnie prowadzi¢ polityke cen i warunkow
sprzedazy, ksztaltowal ja poprzez organizacj¢ akcji promocyjnych, dziatan
marketingowych i innych dziatan o podobnym charakterze;

d) jednostka ponosi ryzyko kredytowe zwigzane z nalezno$ciami od nabywcy.

Jezeli fakty i1 okoliczno$ci wskazuja, ze jednostka nie spetnia warunkoéw okreslonych
w punktach a) — d), to wystepuje w roli agenta. Jezeli jednostka spetnia czg¢$¢ z tych
warunkow, to oceny na podstawie osadu wymaga charakter roli jednostki. Spetnianie
jednego tylko z warunkow, w szczegodlnosci ponoszenie ryzyka kredytowego, nie
przesadza o uznaniu jednostki za gtéwnego wykonawcg.

W przypadku sprzedazy dobr do jednostek handlowych, takich jak dystrybutorzy,
dealerzy 1 inni, celem odsprzedazy, dostawca dobr uznany za gtéwnego wykonawce
w rozumieniu punktu 5.1.2 ujmuje przychody wtedy, gdy znaczace korzysci i ryzyko
zwigzane z dobrem, zostaly przekazane nabywcy. Jezeli jednak nabywca dziata w
istocie w roli posrednika (agenta), sprzedaz traktuje si¢ jak sprzedaz komisowa
zgodnie z podrozdziatem V.2 Standardu, tj. dostawca ujmuje przychody w momencie
sprzedania przez posrednika dobr stronie trzecie;j.

Przychodem posrednika w rozumieniu punktu 5.1.3 jest prowizja nalezna od glownego
wykonawcy; platnosci otrzymywane przez posrednika od nabywcoéw stanowig
wlasno$¢ dostawcy dobr i nie stanowig przychodu posrednika; uymowane by¢ powinny
jedynie jako rozrachunki.

Na podobnej zasadzie jednostka wystgepujaca w roli posrednika w dokonywaniu
ptatnosci, ktéra na przyktad pobiera podatek od towarow i ustug lub w pewnych
okolicznosciach akcyze, aby odprowadzi¢ je do odpowiedniego urzedu, nie uymuje tak
pobranych ptatnosci jako swoich przychodow.

Sprzedaz komisowa

Gdy jednostka dostarcza dobra do innego podmiotu — posrednika (dealer, dystrybutor),
ktory ma doprowadzi¢ do ich sprzedazy kolejnym lub koncowym nabywcom, przy
czym ten inny podmiot nie przejmuje na siebie ryzyka ponoszonego przez dostawce
zwigzanego z tymi dobrami, to jest to sprzedaz komisowa, uregulowana w art. 765 —
773 Kodeksu cywilnego.

W przypadku sprzedazy komisowej dostawca dobr ujmuje przychody wtedy, gdy
znaczace korzysci i ryzyko zwigzane z danym dobrem zostaly przekazane przez
posrednika stronie trzeciej (koncowemu nabywcy).

Do sprzedazy komisowej zastosowanie majg postanowienia podrozdziatu V.1.

Sprzedaz warunkowa

Sprzedaz warunkowa ma miejsce wtedy, gdy umowa sprzedazy pomigdzy dostawca a
nabywca przewiduje, Ze przeniesieni€ wlasnosci dobra stanowigcego przedmiot
dostawy nastgpi dopiero po spetnieniu si¢ warunku zawieszajgcego. W przypadku
sprzedazy warunkowej dobr, momentem ujecia przychodu jest moment przekazania

Strona 28 z 51



5.3.2.

znaczacych korzysci 1 ryzyka zwigzanych z przedmiotem sprzedazy nabywcy, co
najczesciej ma miejsce w chwili spetnienia si¢ warunku lub po spetnieniu si¢ warunku.

Przyktad 18. Sprzedaz; warunkowa

Jednostka T jest dealerem luksusowych samochodéw wykonywanych na specjalne
zamowienie klientow, dziatajgcym na wltasny rachunek (1j. nie jest agentem producenta
samochodow). W dniu I wrzesnia 20X1 roku jednostka T zawarta ze swoim klientem -
Jjednostkq U - umowe sprzedazy samochodu oznaczonego co do tozsamosci poprzez
podanie w umowie doktadnych informacji dotyczqcych pojazdu, w tym numeréw
seryjnych pojazdu. Strony zawarty w umowie zapis, ze umowa sprzedazy samochodu
dojdzie do skutku, gdy samochdd zostanie wydany jednostce U na terenie salonu
sprzedazy prowadzonego przez dealera. Samochod zostal wydany jednostce U w dniu

15 listopada 20X1 roku.

Jednostka T ujmuje przychod ze sprzedazy dobr (towaru) po przeniesieniu korzysci i
ryzyk zwigzanych z nimi, co w tym przypadku oznacza po zrealizowaniu sig warunku
zawieszajgcego, 1j. wydania samochodu jednostce U. Pomimo, ze umowa sprzedazy
samochodu dotyczyla rzeczy oznaczonej co do tozsamosci, a wigc zgodnie z prawem
do przeniesienia wilasnosci tej rzeczy nie bylo wymagane wydanie rzeczy. Strony
umowy uzgodnity jednak, ze wprowadzg do umowy taki wymog w formie warunku
zawieszajgcego i zapis ten obowigzuje strony. W tym przypadku moment przeniesienia
wlasnosci i przeniesienia posiadania samochodu sq jednoczesnie momentem transferu
korzysci i ryzyk na nabywce.

Poniewaz warunek wprowadza element niepewnosci, przychodu ze sprzedazy
warunkowej zasadniczo nie ujmuje si¢ przed spetnieniem si¢ warunku. W przypadku
jednak:

— warunku, ktory mozna uznac¢ za jedynie formalny, i jednoczesnie

— wysokiego prawdopodobienstwa, ze warunek zostanie spetniony,
przychod mozna uja¢ stosujac ogélne zasady, tj. po stwierdzeniu, ze nastgpito
przeniesienie korzysci i ryzyk zwigzanych z dobrem. Mozliwo$¢ zastosowania tego
wyjatku nalezy oceni¢ kierujac si¢ osgdem.

Przyktad 19. SprzedaZ warunkowa wysoce prawdopodobna

Jednostka U w ramach umowy dostarczata produkowane przez siebie wyroby nabywcy
W, ktory okazal si¢ niewyptacalny. W ugodzie z nabywcg W ustalono, ze jednostka U
przejmie aktywa nabywcy W w postaci okreslonych zapasow towarow zamiast zaptaty
pienigdzem za dostarczone wyroby. Jednostka U przejefa towary, ktore zostaly
nabywcy W dostarczone przez innego dostawce (nie byly to wyroby jednostki U).
Ugoda pomiedzy stronami zostata zawarta przed sgdem. W mysl prawa ugoda
uprawomocnia sie po uptywie 14 dni od jej zawarcia. W ciggu tych 14 dni strony mogq
ztozy¢ odwotanie. Jezeli strony nie ztozg W tym terminie odwotania ugoda staje sie
prawomocna. Ugode zawarto 1 marca 20X1 roku. W dniu 3 marca 20X1 roku
jednostka U zawarta z jednostkg X umowe sprzedazy towaréw, ktore zostang nabyte w
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ramach ugody, pod warunkiem, zZe ugoda stanie si¢ prawomocna. Jednostka U
uzyskata zapewnienie od nabywcy W, Ze nie zamierza sktadaé odwotania. Takze
jednostka U nie ma takiego zamiaru. Towary zostaly wydane jednostce X w dniu 12
marca 20X1 roku.

Jednostka U ujmuje przychody ze sprzedazy towarow w momencie przeniesienia
korzysci i ryzyk z nimi zwigzanych, co przy braku dodatkowych informacji oznacza
moment ich wydania jednostce X, #. w dniu 12 marca 20XI r., poniewaz
uprawomocnienie si¢ ugody w dniu 15 marca 20X1 r. moze, W opisanej sytuacji, zosta¢
uznane za formalnosé. Natomiast wydanie towaréw nastgpitlo we wczesniejszym
terminie, a nabywca od tego momentu rozporzqdzat nim jak wiasciciel.

Sprzedaz ze wstrzymang dostawa

Niekiedy, na zyczenie nabywcy dostawa dobr nastepuje z opdznieniem, jednak

zgodnie z wola stron umowy transakcja sprzedazy doszta juz do skutku. Dla okreslenia

sprzedazy ze wstrzymang dostawa uzywa si¢ roéwniez okreSlenia ,,zafakturuj i

utrzymuj” lub angielskiego okreslenia ,,bill and hold”. W przypadku tego rodzaju

transakcji dostawca nie musi czeka¢ z ujeciem przychodu do momentu wydania

nabywcy dobr, jednak, aby wczesniejsze ujecie przychodu byto mozliwe, powinny by¢

spelnione acznie warunki okreslone w punkcie 5.4.2.

Dla ujecia przychodu ze sprzedazy ze wstrzymang dostawg wymagane jest, aby

spetnione byty facznie nastepujace warunki wskazujace na to, Ze na nabywce przeszty

zasadniczo wszystkie korzysci 1 ryzyka:

a) prawdopodobienstwo odstgpienia nabywcy od transakcji jest niskie,

b) nabywca w wyrazny sposob potwierdzit wole op6znionego odbioru dostawy,

) zastosowano zwykle warunki ptatnosci wynagrodzenia,

d) objete transakcjg sprzedazy dobra sa dostgpne, wyodrebnione i gotowe do
dostarczenia nabywcy,

e) dostawca nie ma mozliwosci korzystania z dobra lub przekazania go innemu

nabywcy.
Przyktad 20. Sprzedaz ze wstrzymang dostawg

Jednostka W prowadzi sie¢ sklepow meblowych. W dniu 31 grudnia 20X1 roku
nabywca zakupit w jednym ze sklepow szafe. Tego rodzaju szafy sq zwykle dostgpne w
natychmiastowej sprzedazy i jednostka W utrzymuje pewien ich zapas w magazynie
zlokalizowanym na zapleczu sklepu, jednak w dniu 31 grudnia 20X1 roku jednostka W
dysponowata tylko jedng sztukq tego towaru i to sklonilo nabywce do
natychmiastowego zakupu. Nabywca oplacit 100% ceny zakupu gotowkg, ale ze
wzgledu na trudnosci ze zorganizowaniem transportu poprosit personel sklepu o
odstawienie zakupionego mebla, opisanie go imieniem i nazwiskiem nabywcy i
przechowanie do 3 stycznia 20X2 roku, kiedy bedzie mogt go przetransportowac.

Jednostka W prowadzi swojg dziatalnos¢ od wielu lat i w przesztosci czesto zdarzaly
sig sytuacje, ze nabywcy zlecali przechowanie zakupionych mebli przez kilka godzin
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lub dni. Historyczne dane wskazujq, Ze 1% tak zakupionych mebli byt zwracany do
sklepu, a klient zgdat zwrotu zaptaconej ceny.

Jednostka W ujmuje przychéd w dniu 31 grudnia 20X1 roku, poniewaz:

— prawdopodobienstwo odstgpienia od transakcji przez nabywce jest niskie, 0 czym
swiadczy to, ze nabywca juz optacil catos¢ dostawy z intencjq, ze zagwarantuje
mu to wylgcznosé dokonania transakcji dotyczqcej wybranego towaru, a
prawdopodobienstwo dokonania zwrotu w takiej sytuacji jednostka W 0szacowuje
Jjako niskie na podstawie swoich historycznych doswiadczen,

— nabywca w wyrazny sposob potwierdzit woleg przechowania oznakowanej szafy
oraz przekazat personelowi sklepu informacje dotyczgce daty jej odbioru,

— zastosowano zwykte warunki platnosci, co w danej sytuacji oznacza optacenie
calosci ceny nabycia szafy,

— szafa jest dostepna do natychmiastowego wydania nabywcy, zostafa oznaczona
imieniem i nazwiskiem nabywcy i odstawiona w celu odroznienia jej od zapasow
wiasnych jednostki W,

— dostawca nie moze korzystac z szafy ani sprzeda¢ jej innemu nabywcy, poniewaz
zostata oznaczona imieniem [ nazwiskiem nabywcy i odstawiona w celu
odroznienia jej od zapasow jednostki W.

Programy lojalnosciowe

Aby przyciagna¢ nabywcow dobr sprzedawanych przez jednostke czesto oferowany
jest im udziat w roznego rodzaju programach lojalnosciowych. Przewiduja one
okreslone korzysci przyznawane za dokonanie zakupow, w postaci dobr lub uslug
otrzymywanych nieodplatnie lub po obniZonej cenie.

W razie stosowania programu lojalno$ciowego jednostka dokonujac sprzedazy ustala
wszystkie swoje zobowigzania do dostarczenia dobr i ustug w ramach programu
lojalnosciowego oraz przypisuje do nich odpowiadajaca im czg$¢ wynagrodzenia
zgodnie z podrozdziatami, odpowiednio, IV.9 i IV.10 Standardu. W przypadku
prowadzenia programu lojalno$ciowego, w ramach umowy jednostka moze oferowac
nabywcom odptatnie pakiet dobr 1 ustug, do ktérych dodaje nieodptatne uprawnienia,
takie jak punkty w programach lojalnosciowych, czy inne uprawnienia do uzyskania
nagrod (na przyktad po zebraniu 10 naklejek nabywca moze wymieni¢ je na okreslong
nagrode rzeczowa). W przypadku, gdy oprocz transakcji sprzedazy jednostka
jednoczes$nie oferuje nabywcy dodatkowe $wiadczenie, to dodatkowe §wiadczenie
nalezy uzna¢ za odrebny element umowy wieloelementowej. W konsekwencji do
przedmiotu tej oferty przypisuje si¢ odpowiednig warto$¢ wynagrodzenia uzyskanego
z tytulu sprzedazy.

Przypisanie odpowiedniej wartosci wynagrodzenia do punktéw lojalnosciowych lub
innego uprawnienia do nagrody nastepuje na zasadach okreslonych w podrozdziale
IV.10 Standardu, to jest na podstawie relatywnej jednostkowej ceny sprzedazy tego
elementu umowy. W przypadku punktow lojalnosciowych i uprawnien do nagréd
przyznawanych nieodptatnie, jednostkowa cen¢ sprzedazy stanowi warto$¢ godziwa
punktoéw lojalnosciowych lub uprawnien do nagréd, odzwierciedlajgca postrzeganie
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wartosci nagrod przez nabywce, skorygowana o prawdopodobienstwo ich

wykorzystania.

Przychod z tytulu dostarczenia oferowanego §wiadczenia, w tym dobra, o ktorym

mowa w punktach 5.5.1 — 5.5.3, zostaje odroczony do momentu spetnienia tego

$wiadczenia lub wykonania dostawy tego dobra do nabywcy.

Jednostka moze obstugiwac program lojalnosciowy sama lub korzysta¢ z ustug innego

podmiotu. Ujecie przychodow w kazdym z tych przypadkéw zalezy od wybranego

rozwigzania:

a) jezeli jednostka sama dostarcza nagrody, to ujmuje przychody z tytutu sprzedazy w
momencie przekazania nabywcy korzysci i ryzyk zwigzanych z nagrodami w
zamian za punkty lojalnosciowe,

b) jezeli nagrody dostarcza inny podmiot, to jednostka ocenia charakter relacji z tym
podmiotem:

— czy dziata jako zleceniodawca tego podmiotu, ponoszac wszelkie ryzyko
operacyjne — jezeli tak, to ujecie przychodow nastgpuje w sposob okreslony w
punkcie 5.5.5.a Standardu,

— czy dziala jako agent tego podmiotu, przenoszac korzysci i ryzyko na ten
podmiot — jezeli tak, to jednostka ujmuje przychody w wysokosci otrzymanego
od nabywcy wynagrodzenia przypisanego do przyznanych punktow
lojalno$ciowych, pomniejszonego o0 kwote nalezng innemu podmiotowi za
przejecie na siebie zobowigzania do dostarczenia nagrdd; przychody ujmuje si¢
w momencie zwolnienia si¢ przez jednostke ze zobowigzania do dostarczenia
nagrod, a wiec w momencie, w ktorym podmiot zewnetrzny przejmuje na
siebie zobowigzanie — najczgsciej jest to moment przekazania ptatnosci do
podmiotu zewngtrznego lub moment dokonania rozliczenia z tym podmiotem;
warto$¢ przychodu stanowi w tej sytuacji prowizj¢ agencyjng jednostki.

Przyklad ewidencji ksiggowej dotyczacej programu lojalnosciowego zawiera

Zalacznik, przyktad 3.b).

Sprzedaz promocyjna

Jednostka dokonujac transakcji sprzedazy identyfikuje wszystkie swoje zobowigzania
do dostarczenia dobr 1 ustug 1 przypisuje do nich odpowiadajacg im cze$¢
wynagrodzenia zgodnie z zasadami opisanymi w podrozdziale IV.10 Standardu. W
ramach umowy jednostka moze oferowa¢ nabywcom pakiet dobr i ustug, z ktérych
cze$¢ jest komunikowana nabywcy jako dostarczona nieodptatnie (gratis). Po stronie
nabywcy powstaje wiec prawo do nabycia dodatkowych dobr lub ustug za darmo lub
za obnizong cen¢. W przypadku, gdy oprocz sprzedazy jednostka jednoczesnie
obiecuje nabywcy dodatkowe $wiadczenie, takie jak kolejna sztuka dobra gratis, to do
przedmiotu tej obietnicy zostaje przypisana odpowiednia warto$¢ wynagrodzenia.

Przyktad 21. Sprzedaz promocyjna — dodatkowy element umowy

Spotka X prowadzi sie¢ sklepow detalicznych. W ramach promocji spotka oferuje
klientom, ze jezeli zakupig w danym dniu towary o wartosci wigkszej niz 200 PLN, to
otrzymajg bon uprawniajgcy do odebrania nieodplatnie porcelanowej filizanki o
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V.7

5.7.1.

5.7.2.

V.8

5.8.1.

wartosci godziwej 50 PLN. Bon bedzie mozna zrealizowac po dokonaniu kolejnej
transakcji zakupu na co najmniej 50 PLN. Bon jest wazny 30 dni od daty wydania
klientowi.

Jednostka z kazdej transakcji sprzedaZy przekraczajgcej wartos¢ 200 PLN wydziela i
odracza wartos¢ bonu zgodnie z zasadami opisanymi w punktach 4.10.1.-4.10.3. oraz
5.5.3. Standardu, ¢. poprzez alokacje lgcznego wynagrodzenia na bazie
Jednostkowych cen sprzedazy towarow i bonu z uwzglednieniem prawdopodobienstwa,
ze klient skorzysta z bonu. Odroczona wartos¢ bonu jest uyjmowana jako przychod w
momencie wymiany go na filizanke lub w momencie uptywu terminu waznosci.

Przykitad 22. Sprzedaz promocyjna — transakcje jednoczesne

Spotka Y prowadzi sie¢ sklepow detalicznych. W ramach promocji klienci mogg naby¢
2 opakowania szamponu marki X o pojemnosci 500 ml po 15 PLN za opakowanie i
otrzymac trzecie opakowanie szamponu o takiej samej objetosci gratis. Koszt nabycia
1 opakowania szamponu przez spotke wyniost 9 PLN.

Jednostka nie wydziela z transakcji sprzedazy elementu przekazywanego klientowi
nieodplatnie, poniewaz jego przekazanie nastgpuje w tym samym momencie, co
przekazanie pozostatych dwoch opakowan szamponu. W zwiqzku z tym realizacja
transakcji sprzedazy 2 opakowan szamponu i przekazanie trzeciego opakowania gratis
spowoduje powstanie przychodu w wysokosci 30 PLN. Jednakze tres¢ ekonomiczna
transakcji wskazuje, Ze koszt nabycia sprzedanych towaréow wyniesie 27 PLN (3 * 9
PLN), a spotka na kazdej takiej transakcji zrealizuje zysk w wysokosci 3 PLN.

Przychod z tytulu dostarczenia obiecanego dobra, o ktérym mowa w punkcie 5.6.1.
zostaje odroczony do momentu zrealizowania dostawy tego dobra lub uptywu terminu
waznoS$ci uprawnienia przyznanego klientowi.

Transakcje barterowe

Jednostki najczesciej dokonuja sprzedazy dobr za srodki pienigzne. Jednakze moga si¢
zdarzy¢ sytuacje, gdy w zamian za dostarczone dobra jednostka otrzymuje inne
sktadniki aktywow niepieni¢znych lub zostaje jej wyswiadczona usluga. Sa to
transakcje barterowe (zamiany).

Do transakcji zamiany aktywow niepieni¢znych jednostka moze stosowac stanowisko
Komitetu Standardow Rachunkowosci z dnia 12 czerwca 2017 r. W sprawie ujecia
transakcji zamiany sktadnika aktywow niepienieznych na inny skiadnik aktywow
niepienigznych oraz stanowisko Komitetu Standardow Rachunkowosci z dnia 9 lipca
2019 r. w sprawie rozrachunkéw z kontrahentami.

Przychody z tytulu ponadstandardowej gwarancji

Jednostka moze w ramach transakcji sprzedazy dobr udziela¢ nabywcy gwarancji ich
sprawnego dzialania przez pewien okres od dnia sprzedazy na warunkach standardowo
przyjetych na danym rynku. Sposob ujecia przewidywanych kosztow napraw
gwarancyjnych wykonanych w ramach standardowej gwarancji udzielanej na danym
rynku przy sprzedazy dobr okresla KSR Nr 6 , Rezerwy, bierne rozliczenia
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miedzyokresowe kosztow, zobowigzania warunkowe”, punkt 3.15. Przychody z tytutu
standardowej gwarancji nie sa3 wyodrgbniane jako samodzielny element umowy i
objete s3 wynagrodzeniem ze sprzedazy dobr na moment ujecia transakcji sprzedazy.

Przyktad 23. Gwarancje standardowe

Jednostka Z jest producentem sprzetu gospodarstwa domowego, w tym lodowek i
pralek. Jednostka Z oferuje swoim klientom standardowq gwarancje na pralki na 3
lata, a na lodowki — na 4 lata. Okresy udzielanych gwarancji sq dtuzsze od wymaganej
prawem rekojmi za wady ukryte produktu, ale dla poszczegolnych rodzajow sprzetu
odpowiadajq diugosci okresow gwarancji oferowanych przez innych producentow
pralek i lodowek. Jednostka Z na podstawie rzeczywistych danych o wystepujgcych
usterkach i naprawach sprzetu w poprzednich latach oszacowala, zZe
prawdopodobienstwo wystgpienia usterki w przypadku pralki wynosi 5%, a W
przypadku lodowki — 7%. Sredni koszt naprawy w poprzednich latach wyniést 300
PLN w przypadku pralki i 200 PLN w przypadku lodowki. W 20X1 r. jednostka Z
sprzedata 10.000 szt. pralek za tgczng kwote 15.000.000 PLN i 20.000 szt. lodowek za
tgczng kwote 40.000.000 PLN.

W 20X1 r. jednostka Z ujmuje przychody ze sprzedazy pralek i lodowek w wysokosci
55.000.000 PLN, zgodnie z kalkulacjg:

Sprzedaz pralek w cenach detalicznych 15.000.000
Sprzedaz lodowek w cenach detalicznych 40.000.000
Suma sprzedazy w cenach detalicznych 55.000.000

W tym samym roku obrotowym jednostka ujmuje w kosztach sprzedazy przewidywane
koszty napraw gwarancyjnych w ramach standardowych gwarancji w wysokosci

430.000 PLN:

Bierne rozliczenia miedzyokresowe kosztow napraw gwarancyjnych - gwarancje
standardowe pralek! 150.000

Bierne rozliczenia miedzyokresowe kosztow napraw gwarancyjnych - gwarancje
standardowe lodowek? 280.000

Suma biernych rozliczern miedzyokresowych kosztow napraw gwarancyjnych -
gwarancje standardowe
430.000

L Wyliczenie biernych rozliczen miedzyokresowych kosztow napraw gwarancyjnych -
gwarancje standardowe pralek:

10.000 szt. * 5% * 300 PLN = 150.000 PLN

2\Wyliczenie biernych rozliczer miedzyokresowych kosztéow napraw gwarancyjnych -
gwarancje standardowe lodowek:
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5.8.3.

5.8.4.

20.000 szt. * 7% * 200 PLN = 280.000 PLN

Jezeli dostawca udziela nabywcy gwarancji na warunkach wykraczajacych poza
warunki standardowo przyjete na danym rynku w przypadku takich samych lub
podobnych doébr (na przyktad udzielenie gwarancji na dtuzszy okres, zwickszenie
zakresu odpowiedzialno$ci o zdarzenia nie objg¢te standardowa gwarancja), to
jednostka wyodrebnia z transakcji sprzedazy ponadstandardowa gwarancje 1 uyjmuje ja
jako osobny element umowy.
Po ustaleniu zakresu ponadstandardowej gwarancji jednostka przypisuje do tego
elementu umowy odpowiadajaca jej czg$¢ wynagrodzenia z tytulu umowy na
podstawie jej jednostkowej ceny sprzedazy. Jednostkowa cene sprzedazy mozna
ustali¢ r6znymi metodami, w tym miedzy innymi:
a) przyjmujac cen¢ ponadstandardowej gwarancji oferowang przez jednostke
nabywcom w ramach odrebnej umowy,
b) ustalajac przecigtng ceng ponadstandardowej gwarancji oferowanej na tych samych
warunkach przez inne jednostki,
C) szacujac przewidywane koszty wykonania napraw gwarancyjnych objetych
gwarancja ponadstandardowa i zwigkszajac je o racjonalng marzg zysku.
Przychody z tytulu ponadstandardowej gwarancji ujmuje si¢ przez okres trwania
ponadstandardowej gwarancji metoda liniowa, o ile inny rozktad przychodow w relacji
do spodziewanego $wiadczenia nie zostanie przez kierownika jednostki uznany za
uzasadniony jako bardziej adekwatny.

Przyktad 24. Gwarancje ponadstandardowe

Jednostka Z opisana w przyktadzie 23 oferuje nabywcom pralek i lodéowek mozliwos¢
dokupienia w momencie zakupu sprzetu rozszerzonej gwarancji wydtuzajgcej okres
trwania gwarancji o 2 lata. Jednostka Z na podstawie rzeczywistych danych o
wystepujgcych usterkach i naprawach sprzetu w poprzednich latach oszacowata, zZe
prawdopodobienistwo wystgpienia usterki w okresie wydluzonej gwarancji w
przypadku pralki wynosi 12%, a w przypadku lodowki — 15%. Sredni koszt naprawy w
poprzednich latach wyniost 1.000 PLN w przypadku pralki i 800 PLN w przypadku
lodowki. W 20X1 r. klienci dokupili 2.000 szt. rozszerzonych gwarancji dotyczgcych
pralek po 100 PLN za sztuke i 3.000 szt. rozszerzonych gwarancji dotyczqcych lodowek
po 150 PLN za sztuke.

Jednostka Z ujmuje przychody z tytutu ponadstandardowych gwarancji w wysokosci
650.000 PLN liniowo przez okres trwania gwarancji ponadstandardowej, a wiec W
nastepujgcym rozbiciu (w wyliczeniach przyjeto, ze sprzedaz sprzetu rozktadala sie
rownomiernie w poszczegolnych miesigcach roku, wiec na przyktad od sprzedazy w
styczniu 20X1 r. gwarancja ponadstandardowa zostanie naliczona za okres styczen
20X4 r. — grudzien 20X5 r., od sprzedazy w lutym 20X1 r. — za okres luty 20X4 r. —
styczen 20X6 r., itd.):

Przychody w 20X4 r.:

Strona 35z 51



V.9
5.90.1.

5.9.2.

5.9.3.

Pralki 2.000 szt. * 100 PLN/szt. * 6/24 50.000
Przychody w 20X5 r.:
Pralki 2.000 szt. * 100 PLN/szt. * 12/24 100.000
Lodowki 3.000 szt. * 150 PLN/szt. * 6/24 112.500
Przychody w 20X6 r.:
Pralki 2.000 szt. * 100 PLN/szt. * 6/24 50.000
Lodowki 3.000 szt. * 150 PLN/szt. * 12/24 225.000
Przychody w 20X7 r.:
Lodowki 3.000 szt. * 150 PLN/szt. * 6/24 112.500

Zgodnie z oszacowaniem jednostki przewidywane koszty napraw gwarancyjnych
wyniosq.

W przypadku pralek:

2.000 szt. * 12% * 1.000 PLN = 240.000
W przypadku lodowek:

3.000 szt. * 15% * 800 PLN = 360.000

Koszty te zostajg ujete liniowo w okresie trwania rozszerzonej gwarancji (tj.
rownomiernie do ujmowanych przychodow) na podstawie rzeczywistych kosztow
napraw wystepujgcych w danym okresie skorygowanych o ewentualng oszacowang na
dany moment rezerwe na naprawy gwarancyjne.

Umowy z udzielonym przyrzeczeniem odkupu

Umowa z udzielonym przyrzeczeniem odkupu jest umowg, na podstawie ktorej
jednostka sprzedaje dobro 1 (w ramach tej samej lub innej umowy) przyrzeka odkupic¢
dobro lub posiada taka mozliwo$¢. Odkupione dobro moze by¢ pierwotnie
sprzedanym lub zasadniczo takim samym dobrem Iub innym dobrem, ktérego czgécia
jest dobro pierwotnie sprzedane.

Umowy z udzielonym przyrzeczeniem odkupu zazwyczaj przyjmujg trzy formy:

a) zobowigzania jednostki do odkupu dobra (kontrakt terminowy typu forward);

b) prawa jednostki do odkupu dobra (opcja kupna); oraz

C) zobowigzania jednostki do odkupu dobra na wniosek klienta (opcja sprzedazy).
Jezeli jednostka ma obowigzek lub prawo odkupu dobra (kontrakt terminowy typu
forward lub opcja kupna), klient nie uzyskuje znaczacych korzysci i ryzyka
zwigzanych ze sprzedawanym dobrem, nawet jezeli klient moze mie¢ to dobro w
fizycznym posiadaniu. W zwigzku z tym jednostka ujmuje dang umowe jako:
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a) umowe leasingu, zgodnie z KSR Nr 5 , Leasing, najem i dzierzawa”, jezeli
jednostka moze lub musi odkupi¢ dobro za kwote, ktora jest nizsza od pierwotne;j
ceny sprzedazy dobra; albo

b) umowe¢ o finansowanie zgodnie z punktem 5.9.4., jezeli jednostka moze lub musi
odkupi¢ dobro za kwote, ktora jest rowna pierwotnej cenie sprzedazy dobra lub jest
od niej wyzsza.

Porownujac cene odkupu z pierwotng ceng sprzedazy nalezy uwzgledni¢ wartosé

pieniagdza w czasie.

Jezeli umowa z udzielonym przyrzeczeniem odkupu jest umowa o finansowanie,

jednostka w dalszym ciggu ujmuje dane dobro, a takze ujmuje zobowigzanie

finansowe z tytulu wynagrodzenia otrzymanego od klienta. Jednostka ujmuje roznice
mig¢dzy kwotg wynagrodzenia otrzymanego od klienta, a kwota wynagrodzenia, ktora
ma zosta¢ wyplacona klientowi po zakonczeniu umowy, jako naliczane i ujmowane
przez okres umowy zobowigzania z tytulu odsetek oraz, w stosownych przypadkach,
z tytutu kosztow przetwarzania lub przechowywania (na przyktad ubezpieczenie).

Przyktad 25. Umowa z przyrzeczeniem odkupu — umowa o finansowanie

Jednostka A jest producentem nawozow azotowych. Jednostka A zawarla z jednostkg
B umowe sprzedazy wyprodukowanych przez nig 100 ton nawozu po 2.000 PLN za
toneg. Platnosc¢ za zakupiony nawoz zostanie dokonana w ciggu 7 dni od daty zawarcia
umowy. Jednoczesnie jednostki A i B zawarly drugg umowe, na mocy ktorej jednostka
A ma obowigzek odkupienia od jednostki B 100 ton nawozu tego samego gatunku po
2.500 PLN za tone, z upbywem roku od zawarcia umowy sprzedazy. Platnos¢ za
odkupiony nawoz zostanie dokonana w ciggu 7 dni po uplywie roku od zawarcia
pierwszej umowy. Jednostka B ma prawo dysponowacé zakupionym nawozem, ale jest
takze zobowigzana do odsprzedazy nawozu tego samego gatunku w umownym
terminie.

W istocie transakcja nazwana ,,sprzedazq’ nie ma charakteru sprzedazy, poniewaz
nie nastepuje przeniesienie znaczqcych korzysci i ryzyk zwigzanych ze sprzedawanym
nawozem i w zwigzku z tym ani w jednostce A, ani w jednostce B, nie powstajg
przychody ze sprzedazy dobr. Tres¢ ekonomiczna transakcji wskazuje, ze w tym
przypadku jednostka A zawarta z jednostkq B umowe pozyczki pod zastaw swoich
produktow (tj. nawozu). Roznica w wysokosci ptatnosci dokonywanych przez jednostki
B i A stanowi w istocie wynagrodzenie dla jednostki B za pozyczenie okreslonej kwoty
srodkow pienigznych, tj. odsetki, i powinna zosta¢ wykazana w sprawozdaniu
finansowym jednostki A w ramach kosztow z tytutu odsetek.

Jezeli jednostka ma obowigzek odkupu dobra na wniosek klienta (opcja sprzedazy) po
cenie nizszej od pierwotnej ceny sprzedazy dobra, w momencie zawarcia umowy
jednostka rozwaza, czy istniejg istotne przestanki ekonomiczne, ze klient skorzysta z
tego prawa. Skorzystanie przez klienta z tego prawa prowadzi do faktycznego ptacenia
przez klienta wynagrodzenia na rzecz jednostki z tytulu prawa do uzywania
okreslonego dobra przez pewien czas. W zwiazku z tym, jezeli istniejg istotne
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5.0.7.

5.9.8.

5.9.9.

przestanki ekonomiczne, ze klient skorzysta z tego prawa, jednostka ujmuje umowe
jako umowg leasingu zgodnie z KSR Nr 5 ,, Leasing, najem i dzierzawa”.

Przyktad 26. Umowa z przyrzeczeniem odkupu — umowa leasingu

Jednostka B jest producentem komputeréow. Jednostka B zawarta z jednostkg C umowe
sprzedazy wyprodukowanych przez nig 100 sztuk komputerow po 2.000 PLN za sztuke.
Ptatnosé za zakupione komputery zostanie dokonana w ciggu 7 dni od daty zawarcia
umowy. Jednoczesnie jednoStki B | C zawarty drugg umowe, na mocy ktorej jednostka
B ma obowiqgzek odkupienia od jednostki C, na wniosek jednostki C, komputerow
sprzedanych na mocy pierwszej umowy, z uptywem dwoch lat od zawarcia umowy
sprzedazy. Jednostka B jest zobowigzana dokona¢ odkupu 100 sztuk komputerow po
1.000 PLN za sztuke. Platnos¢ za odkupione komputery zostanie dokonana w ciggu 7
dni po uplywie dwoch lat od zawarcia pierwszej umowy. Szacowany okres
ekonomicznej uzytecznosci komputerow wynosi 3 lata.

W istocie transakcja nazwana ,,sprzedazq” nie ma charakteru sprzedazy, poniewaz
nie nastepuje przeniesienie znaczgcych korzysci i ryzyK zwigzanych ze sprzedawanymi
komputerami i w zwigzku z tym ani w jednostce B, ani w jednostce C, nie powstajg
przychody ze sprzedazy dobr. Tres¢ ekonomiczna transakcji wskazuje, ze w tym
przypadku jednostka B zawarta z jednostkq C umowe leasingu swoich produktow (tj.
komputerow), poniewaz zobowigzata si¢ do odkupu swoich produktow za cene nizszq
od wartosci sprzedazy | istniejq istotne przestanki ekonomiczne, ze nabywca skorzysta
z prawa zwrotu komputerow, poniewaz biorgc pod uwage szacowany okres
ekonomicznej uzytecznosci komputerow cena wykupu bedzie prawdopodobnie wyzsza
od ceny rynkowej towarow podlegajgcych wykupowi. Roznica w wysokosci ptatnosci
dokonywanych przez jednostki C i B stanowi w istocie wynagrodzenie dla jednostki B
z tytutu oddania do uzywania komputerow przez jednostke C.

Jezeli nie istniejg istotne przestanki ekonomiczne, ze klient skorzysta ze swojego
prawa po cenie nizszej od pierwotnej ceny sprzedazy dobra, jednostka ujmuje umowe,
tak jakby to byla sprzedaz z prawem zwrotu dobr na zasadach omoéwionych w
punktach 6.1.2-6.1.4.

W celu ustalenia, czy istniejg istotne przestanki ekonomiczne, ze klient skorzysta ze
swojego prawa, jednostka analizuje rézne czynniki, w tym zwigzek migdzy ceng
odkupu, a przewidywang warto$cig rynkowa dobra w dniu odkupu oraz okres
pozostaly do wygasnigcia tego prawa. Na przyktad, jezeli przewiduje si¢, Ze cena
odkupu znacznie przekroczy warto$¢ rynkowa dobra, moze to oznaczaé, ze istnieja
istotne przestanki ekonomiczne, ze klient skorzysta z opcji sprzedazy.

Jezeli cena odkupu dobra w opcji sprzedazy jest rOwna pierwotnej cenie sprzedazy
dobra lub od niej wyzsza oraz jest wyzsza od przewidywanej wartosci rynkowej dobra,
umowa jest faktycznie umowa o finansowanie 1 w zwigzku z tym ujmuje si¢ ja zgodnie
z opisem w punkcie 5.9.4.

Jezeli cena odkupu dobra w opcji sprzedazy jest rowna pierwotnej cenie sprzedazy
dobra lub od niej wyzsza, ale jest nizsza od przewidywanej wartosci rynkowej dobra
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lub réwna tej przewidywanej warto$ci, 1 nie istniejg istotne przestanki ekonomiczne,
ze klient skorzysta ze swojego prawa, wowczas jednostka ujmuje umowe, tak jakby to
bylta sprzedaz z prawem zwrotu dobr na zasadach omoéwionych w punktach 6.1.2.-
6.1.4.

Jezeli opcja kupna lub opcja sprzedazy wygasa zanim zostanie wykorzystana,
jednostka zaprzestaje ujmowania zobowigzania i uyymuje przychdd z tytutu sprzedazy
dobr.

VI Zmniejszenia przychodéw
V1.1 Pomniejszenie przychodéw o zwroty

6.1.1.

6.1.2.

6.1.3.

6.1.4.

Sprzedaz dobr moze wigzac si¢ z dokonywaniem przez nabywcow zwrotow czesci lub
caloéci dostawy. Moze to by¢ spowodowane uszkodzeniem, dostarczeniem
niewlasciwej ilosci lub jakosci dostawy, polityka sprzedazy jednostki przyznajaca
nabywcom prawo zwrotu dobr bez uzasadnienia lub w okreslonych okolicznosciach
albo z innych powodow. Prawo do zwrotu dobra powoduje konieczno$¢ zmniejszenia
przychodu, ktory dotyczyt sprzedazy danego dobra. Jednoczesnie jednostka ujmuje
sktadnik aktywow z tytulu oczekiwanych zwrotow dobr w wysokosci kosztu nabycia
lub wytworzenia tych débr. Do zwrotu uszkodzonych dobr stosuje si¢ zasady opisane
w punkcie V.8. Jednostka dokonuje wyceny spodziewanych zwrotéw nie rzadziej niz
na kazdy dzien bilansowy. Zaleznie od okolicznos$ci jednostka stosuje jeden z dwoch
sposobow ujecia takiego pomniejszenia przychodéw w sprawozdaniu finansowym,
opisanych w punktach 6.1.2. i 6.1.4. Standardu.

Jezeli dostawca jest w stanie wiarygodnie oszacowaé przewidywang wartos¢ dobr,
ktore prawdopodobnie zostang zwrdcone przez nabywcow, to w momencie dostawy
dobr do nabywcy pomniejsza przychody o warto$¢ przewidywanych zwrotow.
Oszacowania kwoty, jaka nalezy uja¢ jako pomniejszenie przychodow, dokonuje si¢
uwzgledniajac rowniez zasady opisane w punkcie 1V.3 standardu dotyczace
wynagrodzenia zmiennego.

Dostawca szacuje warto$¢ zwrotow na podstawie swojej najlepszej wiedzy posiadanej
na moment dokonania szacunku lub odzwierciedla w warto$ci przychodéw zdarzenia
po dniu bilansowym polegajace na dokonaniu zwrotu dobr sprzedanych w poprzednim
okresie sprawozdawczym, ktore zgodnie z KSR 7 , Zmiany zasad (polityki)
rachunkowosci, wartosci szacunkowych, poprawianie bledow, zdarzenia nastepujgce
po dniu bilansowym — ujecie i prezentacja” stanowig zdarzenia korygujace. Dostawca
moze wykorzysta¢ do szacunku historyczne dane o wielkosci zwrotéw takich samych
lub podobnych débr dokonanych w poprzednich okresach sprawozdawczych,
doswiadczenia innych jednostek ze sprzedazy takich samych lub podobnych dobr (o
ile sg dostepne) lub inne dostepne zrddta danych.

Jezeli jednostka nie jest w stanie wiarygodnie oszacowa¢ prawdopodobnej warto$ci
zwrotow dokonywanych przez nabywcéw, na przyktad dlatego, Ze niedawno
rozpoczeta dziatalno$¢ lub rozpoczeta dostarczanie nowego rodzaju dobr, to zgodnie
z zasadg ostroznos$ci ujmuje przychody, gdy nabywca nie moze juz dokonaé zwrotu,
poniewaz albo jego uprawnienie do dokonania zwrotu wygasto z uptywem czasu (tj.
kiedy dobra zostaty dostarczone i termin zgloszenia zwrotu uptynat), albo dobrowolnie
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V1.2

6.2.1.

6.2.2.

V1.3

6.3.1.

6.3.2.

6.3.3.

zrezygnowal z tego uprawnienia przed terminem jego wygasni¢cia (tj. z chwila
formalnego zaakceptowania dostawy przez nabywce zwigzanego ze zrzeczeniem si¢
prawa do dokonania zwrotu), o ile dobrowolna rezygnacja z uprawnienia jest
dopuszczalna zgodnie z przepisami prawa.

Przyktad ewidencji ksiegowej dotyczacej zwrotu dobr zawiera Zalacznik, przyktad
3.a).

Sprzedaz wysylkowa.

Ustawa z dnia 30 maja 2014 r. o prawach konsumenta (Dz. U. z 2020 r., poz. 287 ze
zm.), dotyczgca sprzedazy wysytkowej, przewiduje w art. 27, ze konsument, ktory
zawarl umowe na odlegtos¢ lub poza lokalem przedsigbiorstwa, moze zrezygnowac z
zakupu, odstgpi¢ od umowy i odesta¢ dostawcy dobro w ciggu okreslonego czasu od
dnia jego otrzymania bez podania przyczyny odstapienia od umowy. Sprzedaz
wysylkowa wigze si¢ wiec nieodlacznie z niepewnoscia, czy w okresie, w ktorym
nabywca jest uprawniony do zwrotu dobr, nastapit przychdd.

Prawo zwrotu dobr przyznane przez przepisy nabywcy znajduje swoje
odzwierciedlenie w sprawozdaniach finansowych dostawcy na zasadach oméwionych
w punktach 6.1.2. — 6.1.4. Standardu. Oznacza to, ze moment ujecia przychodu
zwigzanego ze sprzedaza wysyltkowa jest uzalezniony od mozliwosci dokonania
wiarygodnego ustalenia wartosci zwrotow.

Rabaty i opusty

Rabaty i opusty, ktore nabywca moze otrzymac na podstawie umowy lub wiazacej
oferty sprzedazy, wymagaja uwzglednienia przy ustalaniu wynagrodzenia z tytulu
umowy, a tym samym w wysokosci przychodu ze sprzedazy.

Rabaty i opusty udzielone w momencie przekazania znaczacych korzysci i ryzyka
zwigzanych z dobrem najczesciej sa fakturowane tacznie ze sprzedawanym dobrem, a
taczna kwota faktury dokumentujacej sprzedaz jest juz o nie pomniejszona (na
przyktad udzielenie opustu dla statych klientéw w wysokosci 5% od ceny detalicznej
sprzedawanego towaru spowoduje zafakturowanie sprzedazy w wysokosci 95% ceny
detalicznej i ptatno$¢ w takiej kwocie bedzie oczekiwana od nabywcy). W takim
przypadku ewidencja ksiggowa wskazuje przychéd w wysokosci uwzgledniajace;j
rabaty i opusty.

Rabaty i opusty okreslone w wysokosci kwotowej lub procentowej po przekroczeniu
ustalonego wolumenu sprzedazy wyznaczonego ilosciowo lub warto$ciowo, stanowig
rodzaj wynagrodzenia zmiennego, o ktorym mowa w punktach 4.3.3. - 4.3.5.
Standardu i w zwigzku z tym do ich ujmowania zastosowanie majg zasady opisane w
podrozdziale 1V.3. Rabaty i opusty moga by¢ udzielane w statej wysoko$ci (na
przyktad 4% po przekroczeniu warto$ci dostaw w wysokosci 1 miliona PLN) lub
wedtug okreslonej progresywnej skali (na przyktad 2% po przekroczeniu wartosci
dostaw w wysokosci 1 miliona PLN, 4% po przekroczeniu warto$ci dostaw w
wysokosci 2 milionéw PLN, 7% po przekroczeniu wartosci dostaw w wysokosci 3
milionéw PLN). Wysokos¢ rabatow i opustow ustalana jest najczesciej po
zakonczeniu okresu, gdy znana jest juz tagczna wielko$¢ obrotow z danym nabywca.
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V1.4

6.4.1.

6.4.2.

6.4.3.

Jednak zgodnie z zasadg wspotmiernosci przychodow i kosztow, rabaty i opusty
ujmowane sg w okresie, w ktorym zostaty ujete przychody, ktorych te rabaty i opusty
dotycza. W zwiazku z tym, jezeli dokumenty korygujace nie zostaly jeszcze
sporzadzone, konieczne jest obliczenie lub wiarygodne oszacowanie kwot rabatow i
opustow naleznych nabywcom i ich ujecie w okresie sprawozdawczym, ktorego
dotycza. Oszacowania mozna dokona¢ w oparciu o informacje o dokonanej w roku
sprzedazy, dane szacunkowe, dane prognozowane lub inne wiarygodne dane.

W przypadku, gdy jednostka sporzadza sprawozdanie za okres inny niz okres roczny
(miesigcznie, kwartalnie) moga wystepowac praktyczne trudnosci przy szacowaniu
kwot rabatow i opustow. Moga one wynika¢ z faktu, ze uprawnienie do otrzymania
rabatéw i opustOw wigze si¢ z rocznym horyzontem czasowym oraz sezonowoscia
sprzedazy. Jednostka sporzadzajaca sprawozdania finansowe w trakcie roku ocenia
prawdopodobienstwo udzielenia nabywcy rabatu lub opustu w okreslonej wysokosci i
zaleznie od tej oceny albo uwzglednia przy ustalaniu wysokosci przychodow rabaty
lub opusty, albo nie. W kolejnym okresie sprawozdawczym jednostka dokonuje
ponownej oceny, w oparciu o aktualne dane, a ewentualne skutki zmiany oceny
prawdopodobienstwa traktuje jako zmiang¢ wartosci Szacunkowych i odnosi do
sprzedazy biezacego okresu sprawozdawczego.

Dodatkowe ustalenia uméw sprzedazy - pomniejszenia przychodoéow, czy
zwiekszenie kosztow
Umowy z nabywcami mogg obejmowac wiele elementow; migdzy innymi moga
dotyczy¢ dostaw dobr lub ustug, ktore strony umowy $wiadcza sobie nawzajem.
Swiadczenia takie moga by¢ do siebie podobne lub rézne. Gdy §wiadczenia sa rozne,
to jednostka dokonuje analizy:
— czy przewidziane w umowie §wiadczenia stanowig dostawy dobr lub ushug, a tym
samym stanowig osobny element umowy, ktéry wymaga odrebnego ujecia,
— czy tez stanowig korekte ceny dostarczanych dobr lub ustug, wymagajaca
uwzglednienia przy wycenie wynagrodzenia z tytutu umowy.
W przypadku, gdy umowa zawiera postanowienia dotyczace korekty ceny sprzedazy,
jednostka zgodnie z ich trescig odpowiednio wycenia wynagrodzenie z tytutu umowy
poprzez jego pomniejszenie lub powiekszenie, a nastgpnie przypisuje wynagrodzenia
do poszczegolnych elementéw umowy zgodnie z wyjasnieniami podrozdziatu 1V.10
Standardu.
Niekiedy moga pojawiac si¢ watpliwosci, czy umowa zawiera dodatkowy element,
czy tez jest to korekta ceny dobr, co ilustruje przyktad.

Przykilad 27. Korekta ceny dobr

Spotka D produkuje soki owocowe. D zawarta umowe ze spotkq E posiadajgcg sie¢
wielkopowierzchniowych sklepow sprzedazy detalicznej. Umowa przewiduje, ze
spotka D bedzie dostarczata soki do sklepow spotki E po ustalonych w umowie cenach.
Spotka D zobowigzata sie w umowie do sprzedawania sokow po obnizonych cenach.
Spotka E nalicza ponadto spolce D opfaty za ekspozycje wyroboéw spotki D w dobrze
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6.5.4.

6.5.5.

widocznych dla klientow miejscach sklepow (tak zwane ,, oplaty poétkowe”). Spotka E
obcigza spotke D fakturami za ustugi marketingowe z tytutu ,, optat potkowych”.

Spotka D ocenia charakter objetych promocjg swiadczern uwidocznionych na
fakturach spoftki E z tytutu ustug marketingowych: czy ustugi te stanowig 0sobny
element umowy i majg charakter kosztow sprzedazy spotki D, czy raczej korekty ceny
sokow sprzedanych przez spotke D spotce E, a tym samym pomniejszenia przychodu
spotki D.

., Optaty potkowe” sq wynagrodzeniem spotki E za ekspozycje wyrobow spotki D.
Jednak trudno uznac¢ je za wynagrodzenie za wyswiadczong ustuge, poniewaz
ekspozycja zapasow jest nieodlgcznie zwigzana z dziatalnoscig handlowq spotki E i jej
checig osiggniecia jak najwyiszych obrotow ze sprzedazy okreslonych towarow.
Ulozenie towaru w okreslony sposob nie wydaje si¢ by¢ odrebng ustugq chocby z tego
powodu, ze spotka E nie ponosi dodatkowych kosztow zwigzanych z okreslonym
utozeniem towaru na poétkach. Zgdanie przez spotke E dodatkowego wynagrodzenia
za ekspozycje towaru ma raczej na celu obnizenie kosztow zakupu towarow. W zwigzku
Z tym ,,oplaty potkowe” pomniejszajq wartos¢ zapasow w spotce E, a w spotce D
powodujg zmniejszenie przychodow z tytutu sprzedazy wyrobow.

Doplaty do cen i dotacje przedmiotowe

Przychody z dotacji rzadowych i1 samorzgdowych sa szczegdlnym rodzajem
przychodéw. Dotacje rzadowe i1 samorzadowe sg formg pomocy panstwa I
samorzadow udzielanej podmiotom gospodarczym, aby czgsciowo sfinansowac ich
dziatalnos¢, ktora z r6znych wzgledow jest istotna dla panstwa lub samorzadow.
Zatacznik nr 1 i art. 3 ust. 1 pkt 32 lit. h) Ustawy przewiduja, ze przychody zwigzane
z otrzymaniem nieodptatnie - w tym w drodze darowizny - aktywow, w tym takze
srodkow pienigznych, na cele inne niz doptaty do cen sprzedazy, nabycie lub
wytworzenie $rodkow trwatych, $Srodkow trwatych w budowie albo wartosci
niematerialnych i prawnych stanowig element pozostatych przychodéw operacyjnych.
Dotacje mogg mie¢ charakter doptat do cen sprzedazy dobr, ktore na podstawie art. 3
ust. 1 pkt 32 lit. h) Ustawy nie stanowig pozostalych przychodow operacyjnych.
Zgodnie z zasadami przewagi tresci ekonomicznej nad formg (art. 4 ust. 2 Ustawy)
oraz jasnego i rzetelnego obrazu sytuacji majatkowej i finansowej oraz wyniku
finansowego (art. 4 ust. 1 Ustawy), sa one ujmowane i prezentowane w ramach
podstawowej dziatalno$ci operacyjnej. Taki charakter moga mie¢, na przyktad,
doptaty rzadowe do cen lekéw refundowanych, gdy pacjent pokrywa czgs¢ ceny
sprzedawanego leku, a pozostata czgs¢ pokrywa (refunduje) odpowiednia instytucja
rzagdowa lub samorzadowa.

Dotacje ujmuje si¢ W przychodach, gdy ich otrzymanie jest niewatpliwe, a wiec po
uprawdopodobnieniu ich otrzymania w powigzaniu ze spelnieniem warunkow
okre$lonych przez instytucj¢ rzadowsg lub samorzadowg uprawniajagcych do ich
otrzymania.

Jezeli spelnione sg warunki ujecia dotacji w przychodach, to przychody z tytutu dotacji
ujmuje si¢ w okresach, ktorych dotycza lub w okresach, w ktorych jednostka poniosta
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6.5.7.

koszty podlegajace refundacji w postaci dotacji bez wzgledu na to, czy dotacje zostaty
wplacone czy nie.

Jezeli otrzymanie dotacji nie jest uprawdopodobnione w okresie, o ktorym mowa w
punkcie 6.5.5., to dotacje ujmuje si¢ w przychodach po uprawdopodobnieniu ich
otrzymania, najpozniej w okresie sprawozdawczym, w ktorym zostaly uzyskane
srodki pieniezne z dotacji.

Jednostka zgodnie z zalacznikiem 1 do Ustawy moze prezentowaé dotacje w
podstawowej dziatalno$ci operacyjnej w rachunku zyskow i strat na dwa sposoby:

a) w wariancie kalkulacyjnym w pozycjach A.l. Przychody netto ze sprzedazy

produktéw lub A.II. Przychody netto ze sprzedazy towardéw i materialdw, natomiast
w wariancie porownawczym - W pozycjach A.l. Przychody netto ze sprzedazy
produktow lub A.IV. Przychody netto ze sprzedazy towar6w i materiatow,

b) w odrgbnej pozycji rachunku zyskow i strat dodanej do sprawozdania i
zatytutowane] na przyklad ,, Przychody z tytutu dotacji do dziatalnosci
operacyjnej”’, umieszczonej w czgsci A rachunku zyskow i strat,

natomiast zgodnie z zatacznikami 4 i 5 do Ustawy w pozycji odpowiednio
zagregowanej.

Sposéb prezentacji dotacji do dzialalno$ci operacyjnej jest wyborem kierownika
jednostki, jednak sposob prezentacji opisany w punkcie b) jest rekomendowany, gdy
dotacje stanowig istotng czg¢$¢ przychodow z dziatalnosci operacyjnej i przedstawienie
ich tacznie z innymi przychodami mogloby wprowadzi¢ odbiorce sprawozdan
finansowych w btad.

VIl Koszty doprowadzenia do zawarcia umowy

7.1.

7.2.

7.3.

Przed podpisaniem umowy oraz tuz po jej podpisaniu, lecz przed rozpoczeciem

realizacji, jednostki moga ponosi¢ koszty doprowadzenia do zawarcia umowy (na

przyktad koszty prowizji agentow ptacone jako wynagrodzenie zmienne uzaleznione

od podpisania umowy). Koszty te dotycza przychodoéw z tytutu sprzedazy dobr

objetych umowg. Koszty te moga stanowi¢ istotng pozycje¢ 1 ich ujecie w rachunku

zyskow 1 strat w momencie poniesienia mogloby zaburzy¢ wynik finansowy okresu

oraz naruszy¢ zasade wspotmiernosci przychodow i kosztow.

Jednostka moze ujmowaé¢ w aktywach bilansu jako dlugoterminowe lub

krotkoterminowe rozliczenia migdzyokresowe kosztow istotne koszty doprowadzenia

do zawarcia umowy, po spetnieniu tgcznie nastepujacych warunkow:

a) koszty te sg bezposrednio zwigzane z konkretng umowa,

b) nie zostatyby poniesione, gdyby nie zawarto umowy (inkrementalne),

C) jest prawdopodobne, ze zostang pokryte przychodami (jest prawdopodobne, ze
umowa zostanie zawarta).

Przy ujmowaniu kosztow tego rodzaju stosuje si¢ odpowiednio zapisy KSR Nr 3

,, Niezakonczone ustugi budowlane”, punkty VI11.2 i VIL.5.

Koszty doprowadzenia do zawarcia umowy, o ktéorych mowa w punkcie 7.2., sg

ujmowane w wyniku finansowym proporcjonalnie do stopnia zaawansowania
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wykonania umowy (tj. wspotmiernie do ujecia przychodéw z tytutu umowy) lub w
momencie uj¢cia przychodow z tytutu sprzedazy dobr.

7.4. Rozliczenia migdzyokresowe kosztow zwigzane z kosztami doprowadzenia do
zawarcia umowy powinny by¢ testowane na utrat¢ wartosci na podstawie KSR Nr 4
,, Utrata wartosci aktywow”.

7.5. Jezeli czynnosci realizowane w zwigzku z przygotowaniem do wykonania umowy
spetniajg warunki uznania ich za prace rozwojowe zgodnie z art. 33 ust. 2 Ustawy,
stosuje si¢ przepisy Ustawy dotyczace wartosci niematerialnych 1 prawnych.

VIl Prezentacja i ujawnianie informacji o przychodach ze sprzedazy
wyrobow, polproduktéow, towaréw i materialdow w sprawozdaniu

finansowym

8.1. Przychody z tytulu sprzedazy dobr sa prezentowane zgodnie z zalgcznikiem nr 1 do
Ustawy w rachunku zyskéw i strat w wariancie kalkulacyjnym w pozycjach A.l.
Przychody netto ze sprzedazy produktow lub A.ll. Przychody netto ze sprzedazy
towarow i materialow, natomiast w wariancie porownawczym - W pozycjach A.l.
Przychody netto ze sprzedazy produktow lub A.IV. Przychody netto ze sprzedazy
towarow i materiatow. Zgodnie z zalacznikami 4 1 5 do Ustawy przychody z tytutu
sprzedazy dobr sg prezentowane W pozycji odpowiednio zagregowane;.

8.2. Jednostka przedstawia ponadto w informacji dodatkowej do sprawozdania
finansowego nastepujace informacje, dostosowujac ich szczegdtowos¢ i zakres do
charakterystyki 1 rozmiaréw swojej dziatalnosci:

1) istotne zasady (polityki) rachunkowo$ci w zakresie ustalania, ujmowania i
prezentacji przychodow ze sprzedazy dobr,

2) istotne oszacowania i osady dokonane w zwigzku z ustalaniem i ujgciem
przychodow,

3) informacje o ujetych przychodach wedlug struktury rzeczowej (rodzajow
dziatalnos$ci) 1 terytorialnej (rynkow geograficznych) przychodow netto ze
sprzedazy towaréw i produktow, w zakresie, w jakim te rodzaje i rynki istotnie
roznig si¢ od siebie, z uwzglednieniem zasad organizacji sprzedazy dobr i
swiadczenia ustug; przychody mogg by¢ prezentowane w podziale, na przyktad, na
rodzaje dobr, rynki geograficzne, grupy odbiorcoéw, zidentyfikowane w umowach
z nabywcami odrgbne zobowigzania do wykonania §wiadczenia — przedstawione
informacje nalezy dostosowa¢ do modelu zarzadzania jednostka i sposobu
podejmowania decyzji przez kierownika jednostki.
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Zalacznik
Przyklady ilustrujace wybrane zagadnienia standardu

Przyklad 1
Do pkt 4.10.2. standardu

Przyklad alokacji wynagrodzenia na podstawie relatywnych wartosci jednostkowych cen
sprzedazy

Jednostka zajmuje si¢ dziatalno$cig telekomunikacyjng w zakresie telefonii mobilne;j.
Jednostka w ramach umowy z nabywca oferuje umowe¢ o S$wiadczenie ushug
telekomunikacyjnych na 24 miesigce, powiazang z zakupem telefonu komorkowego. Nabywca
zobowigzuje si¢ do utrzymania umowy przez 24 miesigce lub do zaptacenia kary umownej w
wysokosci abonamentu, ktory bylby nalezny jednostce do uptywu 24 miesigcy trwania umowy.
Umowa o $wiadczenie ustug telekomunikacyjnych jest umowa abonamentowa, gdzie w ramach
abonamentu nabywca moze wykonac¢ nielimitowang ilos¢ rozméw do wszystkich sieci oraz
wysta¢ 200 SMS-6w. Nabywca bedzie ptacit 70 PLN netto miesi¢cznie abonamentu, natomiast
przy zawarciu umowy nabywca zaptaci 100 PLN netto tytutem zakupu telefonu komorkowego.

Jednostkowa cena sprzedazy ustalona w oparciu o rynkowg wartos¢ telefonu koméorkowego
zakupionego bez ustug telekomunikacyjnych wynosi 1.000 PLN, a koszt jego nabycia przez
jednostke od dostawcy — 700 PLN. Jednostkowa cena sprzedazy ustalona w oparciu o rynkowg
warto$¢ nielimitowanych polaczen do wszystkich sieci zakupionych bez pozostatych §wiadczen
wynosi 30 PLN miesigcznie, natomiast jednostkowa cena sprzedazy ustalona w oparciu o
rynkowa warto$¢ 200 SMS-6w zakupionych bez pozostatych $wiadczen wynosi 30 PLN
miesigcznie.

W powyzej opisanej umowie mozna zidentyfikowac 3 elementy umowy:

— sprzedaz telefonu komorkowego (towaru),
— ustugi nielimitowanych potaczen telefonicznych do wszystkich sieci,
— ustugi przesytania 200 SMS-6w.

Przewidywane tgczne wynagrodzenie z tytutu umowy:
(24 miesigce * 70 PLN) + 100 PLN = 1.780 PLN
Zalozono, ze umowa nie zawiera istotnego czynnika finansowania.

Alokacje¢ wynagrodzenia uzyskiwanego od nabywcy przeprowadza si¢ w nastgpujacy sposob:

Element Warto$¢ | Jednostkowa Warto$¢ w Relatywna Relatywna
umowy | zgodnie z cena jednostkowych wartos¢ wartos¢
umowa sprzedazy cenach elementow elementow
(w PLN) (w PLN) sprzedazy wedhug wedhug
(w PLN) jednostkowych | jednostkowych
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cen sprzedazy | cen sprzedazy
(w %) (w PLN)
1 2 3 4 5 6

(kol. 4 / suma kol. 4) (kol. 5 * suma kol. 2)
Telefon 100 1.000 1.000 41,0 729,80
komorkowy
Potaczenia 1.680 30 720 29,5 525,10
telefoniczne (miesigcznie)
200 SMS- 30 720 29,5 525,10
oW (miesigcznie)
Razem 1.780 2.440 100,0 1.780,00

Jednostka ujmuje w przychodach:

1)

2)

3)

729,80 PLN w momencie wydania telefonu komoérkowego nabywcy tytulem
przychodéw ze sprzedazy towarow,

21,88 PLN miesigcznie przez 24 miesigce tytulem $wiadczenia ustug potaczen
glosowych. Poniewaz ustugi potaczen glosowych sa nielimitowane, w przypadku
okresu rozliczeniowego nabywcy innego niz miesigc kalendarzowy, w pierwszym i
ostatnim miesigcu umowy jednostka ujmuje przychody w wysokosci (1/30 * 21,88 *
ilo$¢ dni $wiadczenia ustugi),

21,88 PLN miesigcznie przez 24 miesigce tytutem §wiadczenia ustug przesytania SMS-
O6w. Poniewaz ustugi przesylania SMS-6ow sg limitowane do 200 sztuk w ramach
abonamentu, w przypadku okresu rozliczeniowego nabywcy innego niz miesigc
kalendarzowy, na koniec kazdego miesiagca umowy jednostka ujmuje przychody w
wysokosci ((21,88 PLN / 200 szt. SMS * ilos¢ SMS-6w przestanych w biezacym okresie
rozliczeniowym) + cze$¢ kwoty 21,88 PLN niewykorzystana na wystane SMS-y w
poprzednim miesigcu w ramach poprzedniego okresu rozliczeniowego) (ta cze$¢ optaty
odpowiada sumie kwoty wykorzystanej na wystanie SMS-6w w poprzednim okresie
rozliczeniowym, ale w biezacym miesigcu oraz kwoty niewykorzystanej na wystanie
SMS-6w w poprzednim okresie rozliczeniowym, ktora si¢ przedawnita).

Ewidencja ksiggowa alokacji wynagrodzenia pomiedzy przychody ze sprzedazy towardéw i

przychody z tytutu $§wiadczenia ustug zostata przestawiona ponizej.

Przychody ze Rozrachunki z Rozrachunki z tytutu
sprzedazy towarow odbiorcami VAT
100,00 (1 1) 123,00 23,00 @1
629,80 (3 4) 86,10 16,10 4
6) 86,10 16,10 (6
Przychody ze Koszt sprzedanych
sprzedazy ustug towarow Zapasy
5) 26,24 | 70,00 (4 2) 700,00 Sp.) X| 700,00 (2
7) 26,24 | 70,00 (6
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Aktywa z tytulu
rozliczenia umow z

klientami*
3) 629,80 | 26,24 (5
26,24 (7

(1) Faktura dotyczaca optaty za telefon na 100 PLN netto

(2) Wydanie telefonu nabywecy - koszt nabycia 700 PLN

(3) Doksiggowanie roznicy wynikajacej z alokacji przychodow do przychodéw ze sprzedazy towarow
- 629,80 PLN (tj. 729,80 PLN — 100 PLN)

(4) Faktura za miesigczny abonament platny z gory za pierwszy miesigc - 70 PLN netto
(dla uproszczenia przyjeto, ze okres rozliczeniowy jest rowny miesigcowi kalendarzowemu)

(5) Wyksiegowanie roznicy wynikajacej z alokacji przychodow z przychodow ze sprzedazy ustug za
pierwszy miesiac: 70 PLN - 21,88 PLN - 21,88 PLN =
26,24 PLN

(6) Faktura za miesigczny abonament ptatny z gory za drugi miesigc - 70 PLN netto

(7) Wyksiegowanie roznicy wynikajacej z alokacji przychodow z przychodow ze sprzedazy ustug za
drugi miesigc: 70 PLN - 21,88 PLN - 21,88 PLN = 26,24
PLN

* Aktywa z tytutu rozliczenia umow z klientami prezentowane sa w bilansie w pozycji Pozostate aktywa
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Przyklad 2
Do pkt 4.10.2. standardu

Przyklad alokacji wynagrodzenia na podstawie relatywnych wartos$ci jednostkowych cen
sprzedazy

Jednostka zajmuje si¢ dzialalnos$cig w zakresie ochrony mienia. Jednostka w ramach umowy z
klientem oferuje swiadczenie ustug ochrony mienia przez 36 miesigcy, powigzang z zakupem
systemu alarmowego i jego instalacjg w budynku klienta. Klient zobowigzuje si¢ do utrzymania
umowy przez 36 miesiecy lub do zaptacenia kary umownej w wysokosci abonamentu, ktory
bylby nalezny jednostce do uptywu 36 miesigcy trwania umowy. Umowa o §wiadczenie ustug
ochrony mienia jest umowa abonamentows, gdzie w ramach abonamentu jednostka monitoruje
zgloszenia przychodzace z systemu alarmowego klienta, dotyczace wtamania do budynku. W
przypadku sygnatu witamania, do budynku klienta wysylany jest patrol, ktory sprawdza
zasadno$¢ alarmu i ewentualnie podejmuje dalsze dziatania. Klient bedzie ptacit 130 PLN netto
miesi¢cznie abonamentu, natomiast przy zawarciu umowy nabywca zaptaci 500 PLN netto
tytutem zakupu systemu alarmowego.

Jednostkowa cena sprzedazy ustalona na podstawie rynkowej wartosci systemu alarmowego
wraz z jego montazem, zakupionego bez ustug ochrony mienia, wynosi 3.000 PLN, a koszt jego
nabycia przez jednostke od dostawcy — 2.500 PLN. Jednostkowa cena sprzedazy ustalona na
podstawie rynkowej wartosci ustug ochrony mienia bez zakupionych pozostatych §wiadczen
wynosi 70 PLN miesigcznie.

W powyzej opisanej umowie mozna zidentyfikowac 2 elementy umowy:

— sprzedaz systemu alarmowego wraz z montazem (towaru),
— ustugi ochrony mienia.

Przewidywane taczne wynagrodzenie z tytutu umowy:
(36 miesiecy * 130 PLN) + 500 PLN = 5.180 PLN
Zatozono, ze umowa nie zawiera istotnego czynnika finansowania.

Alokacje wynagrodzenia uzyskiwanego od nabywcy przeprowadza si¢ w nastepujacy sposob:

Element Warto$¢ | Jednostkowa Warto$¢ w Relatywna Relatywna
umowy | zgodnie z cena jednostkowych wartos¢ wartos¢
umowa sprzedazy cenach elementow elementow
(w PLN) (w PLN) sprzedazy wedhug wedlug
(w PLN) jednostkowych | jednostkowych
cen sprzedazy | cen sprzedazy
(w %) (w PLN)
1 2 3 4 5 6
(kol. 4 / suma kol. 4) (kol. 5 * suma kol. 2)
System 500 3.000 3.000 54,3 2.812,74
alarmowy z
montazem
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Ustugi 4.680 70 2.520 45,7 2.367,26
ochrony (miesigcznie)

mienia

Razem 5.180 5.520 100,0 5.180,00

Jednostka ujmuje w przychodach:

1) 2.812,74 PLN w momencie zainstalowania klientowi systemu alarmowego tytutem
przychodéw ze sprzedazy towarow,
2) 65,76 PLN miesi¢cznie przez 36 miesi¢cy tytutlem $wiadczenia ustug ochrony mienia.

Ewidencja ksiggowa alokacji wynagrodzenia pomig¢dzy przychody ze sprzedazy towarow i
przychody z tytulu §wiadczenia ushug zostata przestawiona ponize;.

Przychody ze Rozrachunki z Rozrachunki z tytutu
sprzedazy towarOw odbiorcami VAT
500,00 (1 1) 615,00 115,00 1
2.312,74 (3 4) 159,90 29,90 (4
6) 159,90 29,90 (6
Przychody ze Koszt sprzedanych
sprzedazy ustug towarOw Zapasy

5) 64,24 | 130,00 (4 2) 2.500,00 Sp.) X12.500,00 (2

7) 64,24(130,00 (6

Aktywa z tytulu
rozliczenia umow z
klientami*

3) 2.312,74 (64,24 (5

64,24 (7

(1) Faktura dotyczaca optaty za zakup systemu alarmowego wraz z instalacja na 500 PLN netto

(2) Instalacja systemu alarmowego u klienta - koszt nabycia 2.500 PLN

(3) Doksiggowanie roznicy wynikajacej z alokacji przychodow do przychodow ze sprzedazy towarow
- 2.312,74 PLN (tj. 2.812,74 PLN — 500 PLN)

(4) Faktura za miesigczny abonament platny z gory za pierwszy miesiac - 130 PLN netto
(dla uproszczenia przyjeto, ze okres rozliczeniowy jest rdwny miesigcowi kalendarzowemu)

(5) Wyksiggowanie roznicy wynikajacej z alokacji przychodow z przychodéw ze sprzedazy ustug za
pierwszy miesigc: 130 PLN — 65,76 PLN = 64,24 PLN

(6) Faktura za miesigczny abonament ptatny z gory za drugi miesiac - 130 PLN netto

(7) Wyksiegowanie réznicy wynikajacej z alokacji przychoddéw z przychodéw ze sprzedazy ustug za

drugi miesiac: 130 PLN — 65,76 PLN = 64,24 PLN
* Aktywa z tytutu rozliczenia umow z klientami prezentowane sa w bilansie w pozycji Pozostate aktywa
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Przyklad 3

Przyklady schematow ksiegowania korekt przychodow

(@) Do pkt 6.1.5. standardu
Korekta wynikajaca z dokonania zwrotu dobr przez odbiorce do magazynu dostawcy

Przychody ze
sprzedazy
produktow/
towarow/ Rozrachunki z Rozrachunki z tytutu
materiatow odbiorcami VAT
2) 301100 (la 1a) 12337 (2 2) 7123 (1a

Koszt sprzedanych

produktow/
towarow/
materiatbw Zapasy
1b) 80 24 (3 Sp.) X80 (1b

3) 24

(1a) Sprzedaz dobr nabywcy w wartosci netto 100 PLN, VAT 23%
(1b) Koszt sprzedanych produktow/towarow/materiatow w wartosci 80 PLN

(2) Dokonanie zwrotu dobr do magazynu dostawcy w warto$ci netto 30 PLN - odwrdcenie przychodu

(3) Dokonanie zwrotu dobr do magazynu dostawcy - odwrdcenie kosztu wlasnego sprzedazy w warto$ci 24
PLN

(b) Do pkt 5.5.6 standardu
Korekta wynikajaca z ujecia programu lojalno$ciowego

Przychody ze
sprzedazy produktow/ Rozrachunki z Rozrachunki z tytutu
towaréw/ materialow odbiorcami VAT
2) 10100 (1 1) 123 23 (1
7 (3b
Rozliczenia
Koszt sprzedanych migdzyokresowe
produktow Zapasy przychodow
3a) 5 Sp.) X|5 (3a 3b) 7110 (2

(1) Sprzedaz dobr nabywcy o wartosci netto 100 PLN, VAT 23%

(2) Wyodrebnienie i wycena punktow w programie lojalno§ciowym — warto$¢ godziwa 10 PLN

(3) Dostarczenie nagrody w terminie pozniejszym od zakupu dobr - nagroda jest produktem dostawcy
(3a) Przekazanie nabywcy produktu o wartoéci w koszcie wytworzenia 5 PLN
(3b) Przeksiegowanie przychodu — warto$¢ godziwa przekazanych nagrod 7 PLN
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