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1. OPIS SYTUACJI WYJŚCIOWEJ ORGANIZACJI PRODUCENTÓW/ ZRZESZENIA ORGANIZACJI PRODUCENTÓW OWOCÓW I WARZYW
Wszelkie dane i informacje dotyczące sytuacji wyjściowej należy podać według stanu na 31 grudnia drugiego roku kalendarzowego poprzedzającego pierwszy rok kalendarzowy objęty czasem trwania PO

1.1. Informacje dotyczące członków organizacji producentów/ zrzeszenia organizacji producentów owoców i warzyw
Tabela 1. Wykaz członków organizacji producentów będących producentami
.
	Lp.
	Imię i nazwisko / nazwa członka OP
	Nr identyfikacyjny

	1
	2
	3

	1.
	 
	 

	2.
	 
	 

	3.
	 
	 

	4.
	 
	 

	5.
	 
	 

	6.
	 
	 

	7.
	 
	 

	8.
	 
	 

	9.
	 
	 

	10.
	 
	 

	…
	 
	 


Tabela 2. Wykaz członków organizacji producentów niebędących producentami.

	Lp.
	Imię i nazwisko / nazwa członka OP
	PESEL/NIP
	

	1
	2
	3
	

	1.
	 
	
	

	2.
	 
	
	

	3.
	 
	
	

	4.
	 
	
	

	…
	 
	
	


	Tabela 3. Wykaz organizacji producentów tworzących zrzeszenie
.

	Lp.
	Nazwa OP
	Nr identyfikacyjny

	1
	2
	3

	1.
	 
	 

	2.
	 
	 

	3.
	 
	 

	4.
	 
	 

	5.
	 
	 

	…
	 


	 


Tabela 4. Wykaz spółek zależnych od organizacji producentów/zrzeszenia organizacji producentów

	Lp.
	Nazwa
	Adres
	Nr identyfikacyjny
 
	NIP
	% udziałów

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.


	
	
	 
	
	

	2.
	
	
	 
	
	

	3.
	
	
	 
	
	

	…
	
	
	 
	
	


Informacje dotyczące zadań zleconych spółce zależnej
:

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

1.2. Wydajność upraw owoców i warzyw
Tabela 5. Wydajność upraw owoców i warzyw, z których członkowie organizacji producentów realizowali dostawy do OP.
	Lp.
	Rodzaj produktu (gatunek)
	Ilość produktu
  
[tony]
	Powierzchnia upraw 
z których zrealizowano dostawy [ha]
	Średnia wydajność
(kol. 3 / kol. 4)
[t/ha]

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	

	1.
	 
	 
	 
	 
	

	2.
	 
	 
	 
	 
	

	3.
	 
	 
	 
	 
	

	4.
	 
	 
	 
	 
	

	5.
	 
	 
	 
	 
	

	6.
	 
	 
	 
	 
	

	7.
	 
	 
	 
	 
	

	8.
	 
	 
	 
	 
	

	9.
	 
	 
	 
	 
	

	10.
	 
	 
	 
	 
	

	….
	 
	 
	 
	 
	

	 
	RAZEM
	
	
	
	


1.3. Infrastruktura organizacji producentów oraz jej członków/ zrzeszenia organizacji producentów wykorzystywana przez OP/ZOP 
(w tym przez najem, dzierżawę, leasing) oraz zasoby ludzkie
Należy wskazać infrastrukturę wykorzystywaną do produkcji, zbioru owoców i warzyw, przechowywania, magazynowania oraz przygotowywania owoców i warzyw do sprzedaży.
	Tabela 6. Wykaz budynków i/lub budowli.

	
	
	

	Budynki i/lub budowle będące w posiadaniu OP oraz członków OP/ZOP wykorzystywane przez OP/ZOP.

	Lp.
	Rodzaj
	Ilość
	Powierzchnia [m²]
	Kubatura

[m3]
	Przeznaczenie
	Lokalizacja
	Rok budowy/nabycia
	Tytuł prawny 
(np. własność, dzierżawa, itp.)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	2.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	3.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	4.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	5.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	6.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	7.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	8.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	9.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	10.
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 

	…
	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	 


Tabela 7. Wykaz maszyn, urządzeń i instalacji.

	Maszyny, urządzenia i instalacje będące w posiadaniu OP oraz członków OP/ZOP wykorzystywane przez OP/ZOP.

	Lp.
	Rodzaj
	Ilość
	Parametry (wydajność, moc, szerokość robocza, ładowność, pojemność itp.)
	Rok produkcji
	Rok nabycia
	Tytuł prawny 
(np. własność, dzierżawa, leasing, najem, itp.)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	2.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	3.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	4.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	5.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	6.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	7.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	8.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	9.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	10.
	 
	 
	 
	 
	
	 

	….
	 
	 
	 
	 
	
	 


Tabela 8. Wykaz środków transportu.
	Środki transportu będące w posiadaniu OP oraz członków OP/ZOP wykorzystywane przez OP/ZOP.
Lp.

Rodzaj

Ilość
Rok produkcji

Rok 
nabycia

Paramenty techniczne (np. ładowność, powierzchnia ładunkowa, zabudowa izotermiczna, agregaty chłodnicze, itp.)
Tytuł prawny 
(np. własność, dzierżawa, leasing, najem, itp.)
1

2

3

4

5

6

7

1.

 

 

 

 

2.

 

 

 

 

3.

 

 

 

 

4.

 

 

 

 

5.

 

 

 

 

6.

 

 

 

 

7.

 

 

 

 

8.

 

 

 

 

9.

 

 

 

 

10.

 

 

 

 

…

 

 

 

 


	
	
	
	
	

	Tabela 9. Wykaz posiadanych systemów teleinformatycznych w zakresie przetwarzania danych o produkcji, planowaniu, sprzedaży oraz stosowane w zakresie prowadzenia rachunkowości oraz sprawozdawczości finansowo-księgowej dotyczące, np. scentralizowanej księgowości i systemu wystawiania faktur.

Lp.
Nazwa systemu teleinformatycznego
Ilość

Cel wykorzystania/

posiadane moduły

Rok 
nabycia

1

2

3

4
5
1.

 

 

 

2.

 

 

 

3.

 

 

 

4.

 

 

 

5.

 

 

 

6.

 

 

 

7.

 

 

 

8.

 

 

 

9.

 

 

 

10.

 

 

 

….

 

 

 

Tabela 10. Zasoby ludzkie organizacji producentów/zrzeszenia organizacji producentów owoców i warzyw w zakresie marketingu, utrzymania lub poprawy jakości


	Lp.
	Imię i nazwisko pracownika
	Nazwa stanowiska pracy
	Wymiar czasu pracy 
(pełny/niepełny etat)
	Jeśli niepełny etat, należy wskazać liczbę dni pracy                             w miesiącu/liczbę godzin pracy w ciągu dnia
	Forma współpracy
(umowa o pracę, umowa zlecenie, umowa o dzieło itp.)

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.
	 
	 
	 
	 
	 

	2.
	 
	 
	 
	 
	 

	3.
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	 
	 
	 
	 
	 

	5.
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	 
	 
	 
	 
	 


Inne ewentualne informacje dotyczące outsourcingu/podwykonawstwa/zlecania głównych obszarów działań OP/ZOP firmom zewnętrznym
 
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
2. PLANOWANA PRODUKCJA I SPRZEDAŻ OWOCÓW I WARZYW W POSZCZEGÓLNYCH LATACH REALIZACJI PROGRAMU OPERACYJNEGO
2.1. Planowana produkcja owoców i warzyw w rozbiciu gatunkowym.

Tabela 11. Zestawienie planowanej powierzchni upraw oraz wielkości produkcji (zbiorów) owoców i warzyw.

	Lp.
	Rodzaj produktu -
gatunek owoców 
i warzyw

	Szacunkowa wielkość produkcji w poszczególnych latach realizacji programu operacyjnego
	

	
	
	1 rok
20…..
	2 rok
20…..
	3 rok
20…..
	4 rok
20…..
	5 rok
20…..
	6 rok
20…..
	7 rok
20…..
	

	
	
	[ha]
	[tony]
	[ha]
	[tony]
	[ha]
	[tony]]
	[ha]
	[tony]
	[ha]
	[tony]
	[ha]
	[tony]
	[ha]
	[tony]
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	

	1.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	2.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	3.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	4.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	5.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	6.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	7.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	.....
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	 
	RAZEM
	 
	  
	 
	   
	 
	  
	 
	   
	 
	   
	 
	   
	 
	  
	


2.2. Planowana sprzedaż owoców i warzyw w rozbiciu gatunkowym.
	Tabela 12a. Zestawienie ilości i wartości planowanej sprzedaży owoców i warzyw w poszczególnych latach realizacji PO.

	Lp.
	Rodzaj produktu -
gatunek owoców 
i warzyw

	Szacunkowa ilość i wartość przychodów ze sprzedaży w poszczególnych latach realizacji programu operacyjnego

	
	
	
	

	
	
	1 rok
20…..
	2 rok
20…..
	3 rok
20…..
	4 rok
20…..
	5 rok
20…..
	6 rok
20…..
	7 rok
20…..
	

	
	
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	

	1.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	2.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	3.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	4.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	5.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	6.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	7.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	8.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	9.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	10.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	.....
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	 
	RAZEM
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	


	Tabela 12b. Zestawienie ilości i wartości sprzedaży owoców i warzyw z okresów odniesienia przypisanych do poszczególnych lat realizacji PO.

	Lp.
	Rodzaj produktu -
gatunek owoców 
i warzyw

	Szacunkowa ilość i wartość przychodów ze sprzedaży produktów  z okresów odniesienia przypisanych do poszczególnych lat realizacji programu operacyjnego

	
	
	
	

	
	
	1 rok 
20….. PO
	2 rok
20….. PO
	3 rok
20….. PO
	4 rok
20….. PO
	5 rok
20….. PO
	6 rok
20….. PO
	7 rok
20….. PO
	

	
	
	okres odniesienia 20…..
	okres odniesienia 20…..
	okres odniesienia 20…..
	okres odniesienia 20…..
	okres odniesienia 20…..
	okres odniesienia 20…..
	okres odniesienia 20…..
	

	
	
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	[tony]
	[zł]
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	

	1.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	2.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	3.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	4.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	5.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	6.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	7.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	8.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	9.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	10.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	.....
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	


2.3. Planowane kierunki dystrybucji owoców i warzyw w poszczególnych latach realizacji programu operacyjnego.
Tabela 13. Zestawienie planowanych kierunków dystrybucji owoców i warzyw w ujęciu ilościowym i wartościowym.
	Lp.
	Rodzaj kanału dystrybucji
	Poszczególne lata realizacji programu operacyjnego

	
	
	
	

	
	
	1 rok
20…..
	2 rok
20…..
	3 rok
20…..
	4 rok
20…..
	5 rok
20…..
	6 rok
20…..
	7 rok
20…..
	

	
	
	[tony]
	[%]
	[tony]
	[%]
	[tony]
	[%]
	[tony]
	[%]
	[tony]
	[%]
	[tony]
	[%]
	[tony]
	[%]
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	

	1.
	Rynek hurtowy:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	2.
	Sprzedaż detaliczna:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	3.
	Sprzedaż do hipermarketów i dużych sieci handlowych:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	4.
	Sprzedaż do zakładów przetwórczych:
	 
	 


	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	5.
	Sprzedaż na eksport:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	…
	…..............................
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	 
	RAZEM
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


2.4. Informacje dotyczące sprzedaży owoców i warzyw oraz podejmowanych działań rynkowych

[image: image2.jpg]** ** * Plan
I T Ll
* Rolnej

\\' nalata 2023-2027

2 ARIMR

Agencja Restrukturyzacji i Modernizacji Rolnictwa

Dofinansowane przez
Unie Europejska

1

* 4




3. WYKAZ CELÓW ORAZ WYKAZ I OPIS DZIAŁAŃ PLANOWANYCH DO REALIZACJI PRZEZ ORGANIZACJĘ PRODUCENTÓW/ZRZESZENIE ORGANIZACJI PRODUCENTÓW OWOCÓW I WARZYW WRAZ Z PLANOWANYM HARMONOGRAMEM REALIZACJI DZIAŁAŃ W POSZCZEGÓLNYCH LATACH REALIZACJI PROGRAMU OPERACYJNEGO
Poza celami obligatoryjnymi (zaznaczonymi znakiem "X" automatycznie), OP/ZOP może wybrać cel/cele fakultatywne.

OP/ZOP zobowiązuje się do realizacji wszystkich celów obligatoryjnych i wybranych (poprzez zaznaczenie znakiem "X") celów fakultatywnych. 

Cel może zostać uznany za osiągnięty w ramach PO pod warunkiem, że zrealizowane zostały wszystkie działania wskazane w PO jako służące do jego osiągnięcia. 

3.1. Zakres i harmonogram działań planowanych do realizacji przez organizację producentów/zrzeszenie organizacji producentów owoców i warzyw w odniesieniu do wybranych celów.
Tabela 14. Planowane wydatki netto w poszczególnych latach realizacji programu operacyjnego [w zł]
	CEL/
NR DZIAŁANIA
	Nazwa działania
	Nazwa kosztu
	Planowane wydatki netto w poszczególnych latach realizacji programu operacyjnego [w zł]
	Razem 
(od kol. 4 do kol. 10)
	Sposób oszacowania pozycji wydatków


	
	
	
	1 rok
	2 rok
	3 rok
	4 rok
	5 rok
	6 rok
	7 rok
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	CEL FAKULTATYWNY
	I.7.1 POPRAWA INFRASTRUKTURY SŁUŻĄCEJ DO PLANOWANIA I ORGANIZACJI PRODUKCJI, DOSTOSOWYWANIA PRODUKCJI DO POPYTU W ODNIESIENIU DO JAKOŚCI I ILOŚCI, OPTYMALIZACJI KOSZTÓW PRODUKCJI I ZWROTU Z INWESTYCJI ORAZ STABILIZACJI CEN PRODUCENTÓW OWOCÓW I WARZYW

	 FORMCHECKBOX 

	CEL SEKTOROWY WPR: 
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3.2. Opis działań planowanych do realizacji przez organizację producentów/zrzeszenie organizacji producentów owoców i warzyw w odniesieniu do wybranych celów.
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-  zmniejszania ilości odpadów i racjonalnego środowiskowo wykorzystania produktów ubocznych i gospodarowania nimi, w tym ich ponownego wykorzystania i odzysku,
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4. PROCEDURA FINANSOWANIA FUNDUSZU OPERACYJNEGO
4.1. Zasady finansowania funduszu operacyjnego przez członków podmiotu i/lub podmiot
Należy opisać zasady finansowania funduszu operacyjnego, wybraną metodę naliczania składek, zapisaną w akcie założycielskim (ewentualnie zatwierdzoną w drodze uchwały),  tryb pobierania składek od członków i/lub naliczania i wnoszenia wkładów finansowych do funduszu operacyjnego, harmonogram wpłat na fundusz operacyjny i sposób ich dokonywania, pozostałe formy finansowania funduszu operacyjnego, np. pożyczki bankowe itp.
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Informacje konieczne do uzasadnienia zróżnicowania składek poszczególnych członków, wykorzystywanych do finansowania FO
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4.2. Wpływy na fundusz operacyjny ogółem
Należy podać planowane wpływy na fundusz operacyjny ogółem w poszczególnych latach realizacji programu operacyjnego.
Tabela 16. Planowane kwoty wpływów na fundusz operacyjny w poszczególnych latach realizacji programu operacyjnego (zł.) 

	Wpływy na FO
	Poszczególne lata realizacji programu operacyjnego
	Ogółem

	
	1 rok
20…..
	2 rok
20…..
	3 rok
20…..
	4 rok
20…..
	5 rok
20…..
	6 rok
20…..
	7 rok
20…..
	

	Wartość wkładów własnych (SKŁADKI)
	
	
	
	
	
	
	
	

	a) wkłady członków z poprzedniego okresu
	
	
	
	
	
	
	
	

	b) wkłady OP/ZOP z poprzedniego okresu
	
	
	
	
	
	
	
	

	c) wkłady członków w roku bieżącym
	
	
	
	
	
	
	
	

	d) wkłady OP/ZOP w roku bieżącym
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pozostałe wpływy: (prefinansowanie pomocy UE)
	
	
	
	
	
	
	
	

	a) pożyczki członków OP/ZOP
	
	
	
	
	
	
	
	

	b) pożyczki bankowe
	
	
	
	
	
	
	
	

	c) inne
	
	
	
	
	
	
	
	

	PLANOWANE WPŁYWY NA FO
	
	
	
	
	
	
	
	

	POMOC FINANSOWA UE 
	
	
	
	
	
	
	
	

	KWOTA FUNDUSZU OPERACYJNEGO
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	


Załącznik:

Szczegółowy opis działań i wydatków finansowanych z funduszu operacyjnego










































� numer nadany w trybie przepisów o krajowym systemie ewidencji producentów, ewidencji gospodarstw rolnych oraz ewidencji wniosków o przyznanie płatności.


� nazwa zgodnie z rozporządzeniem Ministra Rolnictwa i Rozwoju Wsi z dnia 19 września 2013 r. w sprawie warunków wstępnego uznawania grup producentów owoców i warzyw, uznawania organizacji producentów owoców  i  warzyw i ich zrzeszeń oraz warunków i wymagań, jakie powinny spełniać plany dochodzenia do uznania.


� w przypadku nowo uznanej OP/ZOP opis sytuacji wyjściowej należy określić według stanu na dzień sporządzenia  programu operacyjnego.


� dotyczy OP.


� dotyczy ZOP.


� jeśli dotyczy.


� jeśli dotyczy.


� dane w zakresie ilości oraz powierzchni upraw powinny być zgodne z danymi przekazanymi w Informacji o zakresie działalności OP/ZOP za dany rok.


� jeśli dotyczy.


� produkt wyprodukowany przez członków OP z kategorii uznania


� produkt wyprodukowany przez członków OP z kategorii uznania


� produkt wyprodukowany przez członków OP z kategorii uznania


� uzasadnienie powinno obejmować wstępną analizę ceny rynkowej wśród wymienionych pozycji kosztów. Przy szacowaniu wysokości wydatków organizacja producentów powinna kierować się obiektywizmem, a wybór oferenta powinien być bezstronny oraz oparty o zasady uczciwej konkurencji. Ewentualni oferenci powinni posiadać wiedzę i doświadczenie oraz dysponować potencjałem technicznym i osobami zdolnymi do wykonania zamówienia.


� jeśli dotyczy
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