Zatacznik nr 3 do Regulaminu Konkursu o akredytacje indywidualng

WNIOSEK O AKREDYTACIJE INDYWIDUALNA

Data wptywu wniosku o akredytacje Osrodka
Innowacji do Ministerstwa Rozwoju i Technologii*

Numer wniosku o akredytacje*

Numer rundy konkursowej*

*Rubryka wypetniana automatycznie przez system.

I. Informacje ogélne o Wnioskodawcy

1. Dane identyfikacyjne

Nazwa Whnioskodawcy:

NIP:

Forma prawna: (

Numer dokumentu rejestrowego:

Adres siedziby*
Ulicainr:
Kod pocztowy:

Wojewddztwo:

Adres do korespondencji
Ulicainr:
Kod pocztowy:

Wojewddztwo:

Nr telefonu:

Adres poczty elektronicznej:

Nazwa Osrodka Innowac;ji?

Adres strony internetowej:

petnomocnictwa (imie, nazwisko, stanowisko):

Osoba (y) uprawniona do podpisywania dokumentéw zgodnie z dokumentem rejestrowym lub
osoba reprezentujgca Ol nieposiadajacy osobowosci prawnej na podstawie odrebnego

Osoba (y) umocowana w sprawach konkursu (imig, nazwisko, stanowisko):

Osoba (y) uprawniona do kontaktu (imie, nazwisko, stanowisko, telefon i adres e-mail):

1 Adres siedziby musi by¢ zarejestrowany na terenie Polski
2 Uzupetnié, jesli Wnioskodawca nie jest tozsamy z Osrodkiem Innowacji
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2. Warunki udziatu w akredytacji indywidualnej

1. Czy cztonek organdw zarzadzajgcych organizacjg Wnioskodawcy zostat
skazany prawomocnym wyrokiem za przestepstwo sktadania fatszywych
zeznan, przekupstwa, przeciwko mieniu, wiarygodnosci dokumentéw,
obrotowi pieniedzmi i papierami wartosciowymi, obrotowi
gospodarczemu, systemowi bankowemu, karno-skarbowe albo inne
zwigzane z wykonywaniem dziatalnosci gospodarczej lub popetnione w
celu osiggniecia korzysci majatkowych?

2. Czy Wnioskodawca posiada zalegtosci z tytutu naleznosci
publicznoprawnych lub pozostajg pod zarzgdem komisarycznym badz
znajduja sie w toku likwidacji albo postepowania upadtosciowego?

3. Czy sad orzekt wobec Wnioskodawcy zakaz korzystania z dotacji,
subwencji lub innych form wsparcia finansowego srodkami
publicznymi?

4. Czy wobec Wnioskodawcy zachodzg przestanki wykluczenia z
postepowania na podstawie art. 7 ust. 1 ustawy z dnia 13 kwietnia 2022
r. o szczegdlnych rozwigzaniach w zakresie przeciwdziatania wspieraniu
agresji na Ukraine oraz stuzgcych ochronie bezpieczenstwa narodowego
(Dz. U. poz. 835)?




3. Specjalizacja funkcyjna Osrodka Innowacji

Nalezy wybrac od 1 do 3 funkcji. W przypadku wybrania funkcji doradztwo innowacyjne, Wnioskodawca musi wybraé co najmniej jednqg dodatkowgq funkcje.

Inkubacja/Akceleracja — okresowe programy wsparcia pomystodawcéw/innowatoréw i ich zespotéw lub nowo
powstatych firm (startupéw) majgce na celu przyspieszenie wzrostu i rozwéj wspomnianych podmiotow. Programy
takie oferujg wybranym podmiotom wigzke ustug doradczych, mentoringowych, warsztatéw edukacyjnych,
mozliwosci nawiqzywania kontaktéw (networking), udostepnienie powierzchni biurowej, infrastruktury IT,
laboratoryjnej lub testowo-doswiadczalnej, a czesto takze organiczne finansowanie w zamian za udziaty.

Doradztwo innowacyjne — dziatalnos¢ polegajaca na doradztwie i wskazywaniu mozliwosci rozwojowych oraz
potencjalnych korzySci z opracowywania, rozwoju i wprowadzania innowacyjnych rozwigzan i zmian
przedsiebiorstwom zainteresowanym wdrozeniem strategii wzrostu firmy rozwoju biznesu. Moze dotyczy¢ wsparcia w
szczegolnosci w zakresie przygotowania strategii, procesie zarzgdzania zmiang, proponowaniu i wprowadzaniu na
rynek nowych produktéw, poprawie efektywnosci proceséw w organizacji, wsparcia w identyfikacji trendéw
rynkowych, ochrony praw wtasnosci intelektualnej, lepszego zrozumienia branzy i klientéw, wchodzenia z produktami
na nowe rynki, w tym zagraniczne.

Brokering w obszarze innowacji — dziatania na rzecz budowania mostéw komunikacyjnych pomiedzy réznymi aktorami
systemow innowacji. Gtéwnym celem brokera innowacji jest tgczenie pomystéw, ludzi, organizacji i spotecznosci, aby
umozliwi¢ stworzenie odpowiednich warunkéw i wspierac proces innowacji.

Brokerzy innowacji wspierajg przedsiebiorstwa zainteresowane nabyciem technologii / innowacyjnego rozwigzania w

identyfikacji ich potrzeb i taczeniu ich ze start-upami i MSP, ktére sa w stanie opracowa¢ dla nich dostosowane do
potrzeb, innowacyjne rozwigzania.

Brokering w zakresie innowacji moze obejmowac réwniez doradztwo dot. rozwoju projektéw, zachecanie do

niekonwencjonalnego myslenia, poszukiwanie potencjalnych partnerow w zakresie innowacji (matchmaking),
promowanie ukierunkowanego transferu wiedzy i zwiekszanie wymiany informacji.




Udostepnianie infrastruktury - dziatania zwigzane z udostepnianiem klientom infrastruktury, ktérej wiascicielem lub
dysponentem jest Ol, w celu wsparcia procesu opracowania, testowania i udoskonalenia technologii, walidowania w
warunkach zblizonych do sSrodowiska operacyjnego. Udostepnianie infrastruktury moze dotyczyc¢:

- infrastruktury badawczej,

- infrastruktury testowo-doswiadczalnej,

- infrastruktury demonstracyjne,

- infrastruktury IT,

- infrastruktury networkingowej w przypadku startupow,

- infrastruktury lokalowej w przypadku startupéw,

- innej infrastruktury udostepnianej przedsiebiorcom o ile zostanie wykazany przez Ol bezposredni zwigzek tego typu
dziatalnosci z procesem powstawania, rozwoju i promocji nowych technologii.

Transfer technologii z nauki do biznesu— proces przystosowania wynikéw badan naukowych, patentéw lub

oryginalnych pomystéw do ich praktycznego zastosowania w produkcji. Kluczowymi elementami transferu technologii

sq ustugi m.in.:

e identyfikacja innowacyjnych rozwigzan,

kompleksowa ochrona prawna wynikéw badan,

analiza potencjatu rynkowego wynikéw badan,

realizacja ustug badawczych zleconych przez przedsiebiorstwa,

dobdr optymalnego sposobu komercjalizacji osiggnie¢ naukowych, poprzez udzielanie licencji, sprzedaz lub

tworzenie spotek spin-off, we wspédtpracy z twdrcami i zainteresowanymi przedsiebiorcami,

negocjowanie, przygotowanie i nadzér nad wykonaniem uméw zwigzanych z komercjalizacjg,

e identyfikacja potencjalnych partneréw biznesowych zainteresowanych wspétpracg przy komercjalizacji lub tez
zakupem technologii opracowanych przez naukowcéw i budowanie sieci kontaktéw z przemystem,

Dziatalnos¢ wdrozeniowa — dziatania skierowane do przedsiebiorstw umozliwiajgce wdrozenie nowego rozwigzania
technologicznego, zakupionego lub w oparciu o wtasne wyniki B+R, polegajacego na dokonaniu diagnozy i
przygotowania do wdrozenia, wsparciu procesu wdrozenia w réznych wymiarach oraz ustugach powdrozeniowych i
ocenie efektéw wdrozenia

4. Zgodnos¢ z Krajowa Inteligentng Specjalizacjq KIS

Nalezy wskazac jednq inteligentng specjalizacje oraz uzasadnic wpisywanie sie dziatalnosci klientéw, dla ktérych Osrodek Innowacji wyswiadczyt proinnowacyjne ustugi, w
wybrany obszar specjalizacji osrodka (co najmniej 3 klientéw, maksymalnie 5). W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sq innowatorzy, start-upy,
zespoty, a w pozostatych funkcjach wytqcznie przedsiebiorcy.

Nazwa KIS




Nazwa klienta (co najmniej

trzech na KIS) Uzasadnienie wpisywania sie dziatalnosci klienta w wybrany obszar KIS

5. Opis dziatalnosci Osrodka Innowacji

Nalezy zatqczy¢ dokument potwierdzajqcy prowadzenie dziatalnosci przez Ol od co najmniej 3 lat kalendarzowych liczqc do dnia ztoZzenia wniosku

Osrodek Innowacji prowadzi dziatalnosc od co najmniej 3
lat kalendarzowych liczgc do dnia ztozenia wniosku.

Data rozpoczecia dziatalnosci | Forma organizacji Rodzaj dziatalnosci:
Osrodka Innowacji

6. Opis prowadzonej dziatalnosci w regionie

Nalezy opisac zaangazowanie Osrodka Innowacji w rozwdj regionalnego ekosystemu innowacji, w ktérym posiada gtéwnq siedzibe (region wskazany w pkt I.7 Wniosku,).
Opis powinien uwzgledniac:

- dziatania na rzecz wspierania transferu wiedzy miedzy naukq a biznesem na poziomie regionalnym,

- dziatania na rzecz wspdtpracy z przedsiebiorstwami i innymi podmiotami innowacyjnymi z regionu, w ktérym siedzibe posiada Wnioskodawca, w zakresie wspierania ich
innowacyjnego rozwoju,

- dziatania w realizacji projektéw wspétfinansowanych ze srodkéw publicznych,

- dziatania na rzecz wspdtpracy z wtadzami regionalnymi w zakresie realizacji zadarn zwigzanych z politykg gospodarczq regionu (np. w zakresie rozwoju innowacji,
przedsiebiorczosci, kompetencji, przemystu).

Region prowadzonej dziatalnosci




4000 znakdéw (pole opisowe)




Il. Informacje o doswiadczeniu i potencjale Osrodka Innowacji

7. PORTFOLIO KLIENTOW

7.1 Nalezy wskazac liczbe klientow, ktérym Ol wyswiadczyt ustugi proinnowacyjne wpisujqce sie w dang funkcje wybrang do akredytacji oraz liczbe tych ustug w okresie ostatnich
3 lat kalendarzowych przed dniem ztozenia wniosku. W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sq innowatorzy, start-upy, zespoty, a w pozostatych
funkcjach wytqcznie przedsiebiorcy.

Funkcja nr 1 (do wyboru z listy rozwijanej)

Liczba klientéw w ostatnich 3 latach tqgczna liczba ustug
kalendarzowych, ktérym Ol proinnowacyjnych
wyswiadczyt ustugi proinnowacyjne wyswiadczonych klientom
w ramach danej funkcji wybranej do w ramach danej funkcji
akredytacji wybranej do akredytacji

Liczba przedsiebiorstw w ostatnich 3
latach kalendarzowych, ktérym Ol
wyswiadczyt ustugi proinnowacyjne
w ramach danej funkcji wybranej do
akredytacji

Liczba MSP w ostatnich 3 latach
kalendarzowych, ktérym Ol
wyswiadczyt ustugi proinnowacyjne
w ramach danej funkcji wybranej do
akredytacji

7.2 Nalezy przedstawic portfolio kluczowych klientéw (min. 10, max. 20) ze wskazaniem obszaru ich dziatalnosci z wyszczegdlnieniem kluczowych technologii / produktéw
opracowanych/ oferowanych oraz liczbq i rodzajem ustug wyswiadczonych tym klientom przez Ol w ramach danej funkcji, w okresie 3 lat kalendarzowych przed ztozeniem
wniosku. W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sq innowatorzy, start-upy, zespoty, a w pozostatych funkcjach wytgcznie przedsiebiorcy.

Funkcja nr 1 (do wyboru z listy rozwijanej)

Lista kluczowych klientéw




Nazwa NIP Wielkos¢ Obszar dziatalnosci klienta z wyszczegdlnieniem Rodzaj ustug Liczba wyswiadczonych
klienta* przedsiebiorstwa opracowywanych/ oferowanych technologii / wyswiadczonych na rzecz ustug
produktéw klienta

* Nalezy dotqgczyc referencje od kazdego klienta z listy, z ktérych wynika pozytywne doswiadczenie klienta we wspdtpracy z osrodkiem w okresie ostatnich 3 lat
kalendarzowych przed dniem ztozenia wniosku, wraz z danymi kontaktowymi do osoby, u ktérej mozna potwierdzi¢ referencje.

8. Doswiadczenie w realizacji ustug

Nalezy przedstawic 5 réznych ustug dla kazdej funkcji wybranej dla akredytacji, maksymalnie 15 ustug tqcznie (dla wszystkich funkcji) wyswiadczonych w ciggu ostatnich 3 lat
kalendarzowych przed dniem ztoZenia wniosku, przy czym w przypadku wybrania do akredytacji funkcji doradztwo innowacyjne, Osrodek Innowacji musi wybra¢ do
akredytacji co najmniej jedng dodatkowgq funkcje i uzyskac akredytacje w obu tych funkcjach jednoczesnie).

Ponadto, nalezy opisac:
- ustuge,
- w jakim stopniu, w ocenie Wnioskodawcy, wyswiadczone ustugi zaspokoity potrzeby klientow,
- jaka wartos$¢, w ocenie Wnioskodawcy, wynika dla przedsiebiorcow ze zrealizowanej ustugi (jaki wptyw miata wyswiadczona ustuga na cele biznesowe klienta),
- czy rezultatem zrealizowanych ustug jest powstanie innowacyjnego produktu / procesu u klienta.

Rodzaje funkcji do akredytacji nalezy wybrac w p. 1.3 pn. " Specjalizacja funkcyjna Osrodka Innowacji”

** Dokumentow poswiadczajgcych wartos¢ ustugi nie nalezy dotgczac na etapie sktadania wniosku o akredytacje. Organizator Konkursu zastrzega sobie jednak mozliwos¢
weryfikacji wybranych dokumentéw a Wnioskodawca jest zobowiqzany dostarczy¢ je na prosbe Organizatora. Jesli Wnioskodawca nie dostarczy dokumentéw w wyznaczonym
terminie, Wniosek zostanie odrzucony.

Funkcja nr 1 (do wyboru z listy rozwijanej)




. . Efekty zrealizowanej 1S p owmza.n 1a .
Opis ustugi ustugi. w tym stopief zrealizowanej ustugi z
(zakres/ struktura/ 2aa dgrésowyania P powstaniem, rozwojem lub
: Dat | ty sktad dazg i j > .
Lp. Nazwa ustugi a ,a . € em?n Vs ’a OW€ | Nazwa klienta | NIP potrzeby klienta oraz sprzecazq |nnom.lacyjnego Wartos¢ ustugi
wyswiadcze | ustugi, sposéb B produktu (ustugi/wyrobu) o
. . R wplyw na osiagniecie s . w PLN
nia ustugi realizacji przez ieg0 celéw lub wdrozenia
Osrodek Innowacji) jbisneso ch innowacyjnego procesu u
wy klienta
Ustuga nr 1
Ustuga nr 2
Ustuga nr...

9. Certyfikaty potwierdzajgce standardy swiadczenia ustug
Nalezy przedstawic posiadane obowigzujgce na dzien sktadania wniosku o akredytacje, certyfikaty potwierdzajqce standardy swiadczenia ustug zwigzanych z
innowacjami, tj. 1SO 9001, ISO/IEC 17025, SOOIPP, EBN-EUBIC, IASP.

Nazwa certyfikatu

Opis zakresu certyfikatu

Okres obowigzywania
(data od-do)

Certyfikat nr 1

Certyfikat nr 2




Certyfikat nr 3

Certyfikat nr 4

Certyfikat nr 5
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10. Kompetencje - Zespot odpowiedzialny za realizacje ustug

Nalezy wskazac zespét odpowiedzialny za realizacje ustug Osrodka Innowacji i opisac jego doswiadczenie sktadajgcego sie z:
- 1 menadzera (CEO/ dyrektora/ kierownika) koordynujqcego dziatalnos¢ osrodka w zakresie wspierania innowacyjnosci firm zatrudnionego na petny etat w tej roli lub na kontrakcie menedzerskim,
- co najmniej jednego koordynatora ds. rozwoju technologii / biznesu koordynujgcego swiadczenie ustug w danej funkcji (jeden na kazdq funkcje) zatrudnionego w tej roli na petny etat lub na
podstawie kontraktu menedzerskiego,
- ekspertéw/konsultantow odpowiedzialnych za swiadczenie ustug w ramach wybranych do akredytacji funkcji (nie mniej niz 2 wskazanych ekspertéw na funkcje, przy czym eksperci w
poszczegdlnych funkcjach nie mogq sie powtarzac), w tym w kazdej funkcji co najmniej jeden ekspert zatrudniony w oparciu o umowe o prace na petny etat,
- minimum 1 pracownik wspierajqcy Swiadczenie ustug zatrudniony w oparciu o umowe o prace na petny etat w tej roli.
Ponadto, ocenie podlega réwniez czy posiadane przez pracownika doswiadczenie zawodowe jest wystarczajqce do petnienia roli oraz realizacji zadar przypisanych/petnionych w ramach
zajmowanego stanowiska oraz czy powigzane jest z wybrang do akredytacji funkcjq. Dodatkowo, weryfikacji podlega czy wskazani eksperci/konsultanci ds. realizowanych ustug w wybranych
funkcjach swiadczyli ustugi w ramach dziatalnosci Osrodka Innowacji w okresie 3 lat kalendarzowych przed ztozeniem wniosku o akredytacje.

W przypadku pozostatych osob w zespole dopuszcza sie inne formy i wymiar zatrudnienia (umowa zlecenie, umowa o dzieto, inne)

Dla kazdego cztonka zespotu nalezy zatqczyc:

1. w przypadku cztonkéw zespotu zatrudnionych na umowe o prace - CV i zaswiadczenie o formie i wymiarze zatrudnienia, zajmowanego stanowiska oraz czasu na jaki zostata zawarta umowa,

2. w przypadku cztonkéw zespotu niebedgcych pracownikami Ol - CV i oswiadczenie Ol o formie i przedmiocie zawartej umowy oraz okresie jej obowiqzywania” Z komentarzem [WA1]: Co my tu mamy na mysli? O jakich
cztonkdw zespotu moze chodzic¢?

Rola w zespole Funkcja Imie i Forma | Wymiar czasu | Okres Opis doswiadczenia zawodowego Zaangazowanie w Powigzanie
wybrana do nazwisko zatrud | pracy (w obowiazy adekwatnego wzgledem roli i realizacje przyktadowych doswiadczenia
akredytacji pracownika nienia przypadku wania zadan przypisanych/petnionych w | ustug w ramach zawodowego cztonka
umow o prace | umowy ramach stanowiska zajmowanego | dziatalnosci Osrodka zespotu z wybrang do
iumow w Ol Innowacji w okresie 3 lat akredytacji funkcja
zlecenia) kalendarzowych przed
ztozeniem Whniosku (trzy
przyktady na osobe)

Menadzer (CEO/ dyrektor /

kierownik) osrodka innowacji l ‘ [Z komentarzem [ZA2]:

Koordynator ds. rozwoju
technologii / biznesu w danej
funkcji)
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Eksperci/konsultanci ds.
realizowanych ustug w
wybranych funkcjach

Pracownik wspierajgcy
Swiadczenie ustug (m.in.
dokonujgcy analiz rynku,
badajgcy potrzeby/satysfakcje
klientéw)
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11. Potencjat infrastrukturalny

infrastruktura moze zaspokoic potrzeby

Nalezy opisacé w jakim stopniu posiadana infrastruktura jest adekwatna do zakresu i rodzaju ustug jakie Swiadczy Osrodek Innowacji oraz w jakim stopniu posiadana
proinnowacyjne klientow dziatajgcych w zakresie wybranych do akredytacji funkcji.

Rodzaj infrastruktury (np. biurowo-
konferencyjna, demonstracyjna,
badawczo-rozwojowa, laboratoryjna,
oprogramowanie, bazy danych)

Opis elementéw posiadanej
infrastruktury

Sposéb wykorzystania posiadanej
infrastruktury w zrealizowanych
ustugach przedstawionych w wykazie w
p. 1.8 pn. " Doswiadczenie w realizacji
ustug””

Opis innych mozliwosci wykorzystywania
posiadanej infrastruktury dla zaspokajania
potrzeb przedsiebiorcow w zakresie innowacji w
wybranej funkcji
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11l. ORIENTACJA NA KLIENTA

12. Dziatania zorientowane na klienta
Nalezy opisac czy i w jaki sposéb wnioskodawca prowadzi dziatania zorientowane na klienta, ktére uwzgledniajq:
- jak czesto odbywaty sie spotkania z naukowcami / dostawcami technologii / partnerami biznesowymi i jaki miaty charakter
- sposoby aktywnego pozyskiwania klientow (udziat w spotkaniach) oraz sposéb dotarcia z ofertg do klientéw,
- sposoby segmentacji klientow
- sposoby i przyktady badan satysfakcji oraz stopnia zaspokojenia potrzeb klientéw (jakimi kanatami, z jakq czestotliwosciq)
- reagowanie na potrzeby klientow, ktore wykraczajq poza przygotowangq przez podmiot oferte.

Opis dziatania
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IV. EFEKTY DZIAtALNOSCI

13.Efekty dziatalnosci

Nalezy uzupetni¢ wartosci dla co najmniej 10 wskaznikéw oraz opisac studium przypadku, ktore stanowi najwiekszy sukces Ol w danej funkcji w okresie zakoriczonych 3 lat

obrachunkowych przed ztozeniem wniosku

Wybér pdl w zaleznosci od wczesniej wybranej liczby funkcji (w punkcie 3 Specjalizacja Funkcyjna Osrodka Innowacji)

Inkubacja / akceleracja (1)

13.(1) Efekty ujete w postaci wskaznikéw ilosciowych

Nalezy podac wartosci dla co najmniej 10 wskaZnikow efektu w okresie 3 zakoriczonych lat kalendarzowych przed ztozeniem wniosku, a takze opisac sposob gromadzenia i
przetwarzania danych, metod i narzedzi, stuzqcych monitoringowi i ocenie efektow dziatalnosci Ol wyrazonej m.in. wskaznikami wypetnionymi w tej czesci wniosku

Nazwa wskaznika

Sposéb obliczania

Wartos¢
wskaznika

Opis monitoringu i ewaluacji

Liczba podmiotéw (innowatordw, zespotdw, startupdw), ktore wziety udziat w
programach inkubacyjnych Ol

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupow, ktére wziety udziat w programach akceleracyjnych Ol

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba innowacyjnych produktéw wprowadzonych na rynek przez startupy
uczestniczace w programach inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Warto$¢ przychoddw wygenerowanych przez startupy uczestniczgce w
programach inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol

Wartos$¢ wyrazona w
PLN sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba inwestorow (VC, private equity, aniotowie biznesu), ktérych Ol pozyskat
dla startupdw uczestniczacych w programach inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol
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Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie




Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba umdw o wspdtpracy miedzy startupami uczestniczacymi w programach
inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol a duzymi przedsiebiorstwami, w ktérych
podpisaniu partycypowat Ol

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba duzych przedsiebiorstw, ktérych Ol pozyskat do wspdtpracy ze startupami
uczestniczgcymi w programach inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Wielko$¢ finansowania osiggnieta przez startupy uczestniczace w programach
inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol w wyniku wsparcia ze strony Ol (ze
wszystkich Zrodet — granty, kapitat, finansowanie dtuzne)

Wartos$¢ wyrazona w
PLN $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupdw — uczestnikow programéw inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol,
ktére zdobyty finansowanie w rundzie pre-seed lub / i seed w wyniku wsparcia ze
strony Ol

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupdw — uczestnikéw programow inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol,
ktore zdobyty finansowanie w rundzie A w wyniku wsparcia ze strony O

Wartos¢ liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupdéw — uczestnikéw programow inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol,
ktore zdobyty finansowanie w rundzie finasowania B w wyniku wsparcia ze
strony Ol

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupdw — uczestnikéw programow inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol,
ktore zdobyty finansowanie w rundzie finasowania C w wyniku wsparcia ze
strony Ol

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupdw — uczestnikow programéw inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol,
w ktérych Ol nabyt udziaty

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupdw — uczestnikow programéw inkubacyjnych / akceleracyjnych Ol,
w ktorych Ol zbyt posiadane udziaty
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Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie




Liczba sieci (np. klastry, stowarzyszenia itd.), w ktérych uczestniczyt Ol w celu | Wartos¢ liczbowa
wymiany wiedzy, dobrych praktyk i wzmocnienia wspotpracy sredniorocznie w
analizowanym okresie

13.2(1) Studium przypadku
Nalezy opisac najwiekszy sukces jaki udato sie osiggng¢ Ol w obszarze danej funkcji dziatajqgc na rzecz wspierania innowacyjnosci swoich klientéw w okresie 3 lat
kalendarzowych przed dniem ztoZenia wniosku. W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sq innowatorzy, start-upy, zespoty.
W opisie nalezy skupic sie na wykazaniu:
- na czym polegat sukces,
- jakie Ol zidentyfikowat gtowne czynniki sukcesu w opisywanym przypadku,
- dlaczego Ol uznaje opisany przypadek za swoj najwiekszy sukces,
- w jaki sposob klienci byli zaangazowani w osiggniecie tego sukcesu,
- napotkane trudnosci w czasie realizacji, sposoby ich przezwyciezenia,
- wiedza i doswiadczenie zgromadzone dzieki tej inicjatywie,
- jakie korzysci osiggneli klienci w wyniku i dziatan podjetych przez Ol w opisanym studium przypadku.

Doradztwo innowacyjne (2)

13.1(2) Efekty ujete w postaci wskaznikéw ilosciowych
Nalezy podac wartos¢ wszystkich wskaznikow efektu w okresie 3 lat kalendarzowych przed dniem ztozenia wniosku, a takze opisac sposéb gromadzenia i przetwarzania

danych, metod i narzedzi stuzgcych monitoringowi i ocenie efektow dziatalnosci Ol wyrazonej m.in. wskaznikami wypetnionymi w tej czesci wniosku.
Opis monitoringu i ewaluacji
Nazwa wskaznika Sposéb obliczania PREIEE
wskaznika
Liczba przeprowadzanych na zamdwienie klientéw biznesowych badan Wartos¢ liczbowa
potwierdzajgcych stusznos¢ koncepcji (tzw. proof of concept) sredniorocznie w
analizowanym okresie
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Liczba opracowanych przez Ol strategii rozwoju dziatalno$ci innowacyjnej klienta | Wartos¢ liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba drogowych map transformacji cyfrowej opracowanych dla klientow Wartos¢ liczbowa
biznesowych sredniorocznie w
analizowanym okresie
Liczba drogowych map transformacji zielonej opracowanych dla klientow Wartos¢ liczbowa
biznesowych sredniorocznie w
analizowanym okresie
Liczba modeli biznesowych opracowanych dla klientéw biznesowych Wartos¢ liczbowa

Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba strategii wejscia z innowacyjnymi produktami, na rynki zagraniczne lub Wartos¢ liczbowa
wzmochienia pozycji na rynku globalnym opracowanych dla klientéw sredniorocznie w
biznesowych analizowanym okresie
Liczba klientéw, dla ktérych Ol pozyskat zrédto finansowania dziatalnosci Wartos¢ liczbowa
innowacyjnej sredniorocznie w

analizowanym okresie

Wartos¢ liczbowa
sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba opracowanych lub ulepszonych produktéw (wyrobdéw lub ustugi) dla
klienta biznesowego

Wartos¢ liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba opracowanych lub przeprojektowanych proceséw dla klienta biznesowego
w celu zwiekszenia ich efektywnosci lub wyeliminowania waskich gardet

Liczba przeprowadzonych na potrzeby konkretnego klienta szkolen dla Wartos¢ liczbowa
pracownikéw i menadzeréw w obszarze tworzenia innowacji lub zarzagdzania Sredniorocznie w
innowacjami analizowanym okresie

13.2(2) Studium przypadku
Nalezy opisac najwiekszy sukces jaki udato sie osiggngc¢ Ol w obszarze danej funkcji dziatajgc na rzecz wspierania innowacyjnosci swoich klientéw w okresie 3 lat
kalendarzowych przed dniem ztozenia wniosku. W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sq innowatorzy, start-upy, zespoty, a w pozostatych
funkcjach wytgcznie przedsiebiorcy.
W opisie nalezy skupic sie na wykazaniu:
- na czym polegat sukces,
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- jakie Ol zidentyfikowat gtowne czynniki sukcesu w opisywanym przypadku,
- dlaczego Ol uznaje opisany przypadek za swoj najwiekszy sukces,

- w jaki sposéb przedsiebiorstwo / przedsiebiorstwa byto/ byly zaangazowane w osiggniecie tego sukcesu,
- napotkane trudnosci w czasie realizacji, sposoby ich przezwyciezenia,
- wiedza i doswiadczenie zgromadzone dzieki tej inicjatywie,

- jakie korzysci osiggneto dane przedsiebiorstwo w wyniku i dziatar podjetych przez Ol w opisanym studium przypadku

Brokering w obszarze innowacgji (3)

13.1(3) Efekty ujete w postaci wskaznikéw ilosciowych
Nalezy podac wartosci dla co najmniej 10 wskaZnikow efektu w okresie 3 lat kalendarzowych przed dniem ztoZenia wniosku, a takze opisac sposéb gromadzenia i
przetwarzania danych, metod i narzedzi, stuzgcych monitoringowi i ocenie efektow dziatalnosci Ol wyrazonej m.in. wskaznikami wypetnionymi w tej czesci wniosku

Nazwa wskaznika

Sposoéb obliczania

Wartosc wskaznika

Opis monitoringu i ewaluacji

Liczba listéw intencyjnych, umoéw lub
innych dokumentéw potwierdzajgcych
nawigzanie wspotpracy uczelni z
przedsiebiorstwem w dziedzinie
innowacji w wyniku dziatan brokera
(innych niz umowy licencyjne, jesli Ol
whnioskuje réwniez o akredytacje funkcji
Transfer technologii z nauki do biznesu)

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba projektéw innowacyjnych
realizowanych przez uczelnie we
wspotpracy z przedsiebiorstwem lub
wspllnie przez co najmniej dwa
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Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie




przedsiebiorstwa w wyniku dziatan
animacyjnych brokera

Liczba zidentyfikowanych przez brokera
wyzwan biznesowych, ktére moga
zostaé¢ zaadresowane dostepnymi lub
rozwijanymi technologiami i zostaty
przedstawione potencjalnym
dostawcom technologii

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba wydarzen zorganizowanych przez
Ol majacych na celu taczenie dostawcéw
technologii i ich potencjalnych klientow

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba uczestnikow wydarzen
zorganizowanych przez Ol majacych na
celu taczenie dostawcéw technologii i
ich potencjalnych klientéw
poszukujgcych technologii

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba uzytkownikéw platformy online,

bedacej wtasnoscig lub zarzadzanej
przez Ol, majgcej na celu faczenie
dostawcow technologii i ich

potencjalnych klientéw poszukujgcych
technologii

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

(pole numeryczne)

Liczba zorganizowanych przez brokera
wydarzen majacych na celu faczenie

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

wielu spotecznosci, np. konferencje

interdyscyplinarne

Liczba uczestnikow wydarzen | Wartos¢ liczbowa Sredniorocznie w
zorganizowanych przez brokera | analizowanym okresie

majacych na celu faczenie wielu

spotecznosci, np. konferencje

interdyscyplinarne
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Liczba oso6b fizycznych, ktére stanowia
sie¢ spotecznosci zbudowang przez
brokera

Wartosc liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba organizacji, z ktérych pochodza
osoby stanowigce sie¢ spotecznosci
zbudowang przez brokera

Wartosc liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przedsiebiorstw, ktore
skorzystaty z  cyfrowych narzedzi
oferowanych przez Ol, ktérych gtéwnym
przeznaczeniem jest pomoc
innowatorom w zrozumieniu tego,
czego szukajg (np. Quid, Xinova,
Linknovate)

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przedsiebiorstw, ktore
skorzystaty z cyfrowych narzedzi
oferowanych przez Ol, ktérych gtéwnym
przeznaczeniem jest pomoc
innowatorom w znalezieniu tego, czego
szukaja (np. IdeaPoke, Wellspring,
CoFoundersLab)

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przedsiebiorstw, ktore
skorzystaty z cyfrowych narzedzi
oferowanych przez Ol, ktérych gtéwnym
przeznaczeniem jest pomoc
innowatorom w budowaniu zaufania i
skutecznej wspotpracy (np. Launch
Forth)

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przedsiebiorstw, ktore
skorzystaty z  cyfrowych narzedzi
oferowanych przez Ol, ktérych gtéwnym
przeznaczeniem jest pomoc
innowatorom w budowaniu i
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Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie




utrzymywaniu kontaktéw roboczych
(np. Ning)

13.2(3) Studium przypadku
Nalezy opisac najwiekszy sukces jaki udato sie osiggngc¢ Ol w obszarze danej funkcji dziatajgc na rzecz wspierania innowacyjnosci swoich klientow w okresie 3 lat
kalendarzowych przed dniem ztoZenia wniosku. W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sq innowatorzy, start-upy, zespoty, a w pozostatych
funkcjach wytqcznie przedsiebiorcy.
W opisie nalezy skupic sie na wykazaniu:
- na czym polegat sukces,
- jakie Ol zidentyfikowat gtéwne czynniki sukcesu w opisywanym przypadku,
- dlaczego Ol uznaje opisany przypadek za swoj najwiekszy sukces,
- w jaki sposob przedsiebiorstwo / przedsiebiorstwa byto/ byly zaangazowane w osiggniecie tego sukcesu,
- napotkane trudnosci w czasie realizacji, sposoby ich przezwyciezenia,
- wiedza i doswiadczenie zgromadzone dzieki tej inicjatywie,
- jakie korzysci osiggneto dane przedsiebiorstwo w wyniku i dziatan podjetych przez Ol w opisanym studium przypadku

Udostepnianie infrastruktury (4)

13.1(4) Efekty ujete w postaci wskaznikéw ilosciowych
Nalezy podac wartosci dla co najmniej 10 wskaznikow efektu w okresie 3 lat kalendarzowych przed dniem zfoZzenia wniosku, a takze opisac sposob gromadzenia i
przetwarzania danych, metod i narzedzi, stuzgcych monitoringowi i ocenie efektow dziatalnosci Ol wyrazonej m.in. wskaznikami wypetnionymi w tej czesci wniosku

Opis monitoringu i ewaluacji
Wartosc¢ wskaznika

Nazwa wskaznika Sposaéb obliczania
Liczba przedsiebiorstw, z ktdrymi Wartosc liczbowa sredniorocznie w
podpisano umowy o korzystanie z analizowanym okresie

infrastruktury badawczej

Wartos¢ umoéw z przedsiebiorstwami o | Wartos¢ wyrazona w PLN
korzystanie z infrastruktury badawczej Sredniorocznie w analizowanym
okresie
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Liczba uméw z przedsiebiorstwami o
korzystanie z infrastruktury badawczej

Wartosc liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przedsiebiorstw, z ktdrymi
podpisano umowy o korzystanie z
infrastruktury testowo-doswiadczalnej

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Wartos$¢ umoéw z przedsiebiorstwami o
korzystanie z infrastruktury testowo-
doswiadczalnej

Wartos¢ wyrazona w PLN
Sredniorocznie w analizowanym
okresie

Liczba uméw z przedsiebiorstwami o
korzystanie z infrastruktury testowo-
doswiadczalnej

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupdw, z ktérymi zawarto
umowy o korzystanie z infrastruktury IT
(data center, cloud computing itp.)

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba startupdw, z ktérymi zawarto
umowy o korzystanie z infrastruktury
networkingowej (sale konferencyjne i
do organizowania spotkan
biznesowych)

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba technologii/produktow
przetestowanych przez klientéw na
infrastrukturze osrodka

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba demonstracji, ktére
przeprowadzit Ol przy wykorzystaniu
infrastruktury

Wartosc liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przedsiebiorstw bedacych
rezydentami Ol

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba  technologicznych
bedacych rezydentami Ol

startupow

Wartosc liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Wielkos$¢ zatrudnienia w startupach
rezydujgcych na obszarze Ol
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Liczba pracownikdéw zatrudnionych w
przeliczeniu na petne etaty
Sredniorocznie w analizowanym
okresie




Sredni okres rezydencji startupéw, ktére | Warto$é liczbowa wyrazona w
zakonczyty czas rezydowania w Ol miesigcach

Liczba nowo przybylych startupow- | Wartosé liczbowa $redniorocznie w
rezydentow Ol analizowanym okresie

13.2(4) Studium przypadku

Nalezy opisac najwiekszy sukces jaki udato sie osiggngc¢ Ol w obszarze danej funkcji dziatajqgc na rzecz wspierania innowacyjnosci swoich klientow w okresie 3 lat
kalendarzowych przed dniem ztozenia wniosku. W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sq innowatorzy, start-upy, zespoty, a w pozostatych
funkcjach wytgcznie przedsiebiorcy.

W opisie nalezy skupic sie na wykazaniu:

- na czym polegat sukces,

- jakie Ol zidentyfikowat gtdwne czynniki sukcesu w opisywanym przypadku,

- dlaczego Ol uznaje opisany przypadek za swoj najwiekszy sukces,

- w jaki sposéb przedsiebiorstwo / przedsiebiorstwa byto/ byly zaangazowane w osiggniecie tego sukcesu,

- napotkane trudnosci w czasie realizacji, sposoby ich przezwyciezenia,

- wiedza i doswiadczenie zgromadzone dzieki tej inicjatywie,

- jakie korzysci osiggneto dane przedsiebiorstwo w wyniku i dziatan podjetych przez Ol w opisanym studium przypadku

Transfer technologii z nauki do biznesu (5)

13.1(5) Efekty w postaci wskaznikéw ilosciowych

Nalezy poda¢ wartosci co najmniej 10 wskaznikow efektu w okresie 3 lat kalendarzowych przed dniem ztozenia wniosku, a takze opisac sposéb gromadzenia i
przetwarzania danych, metod i narzedzi, stuzgcych monitoringowi i ocenie efektéw dziatalnosci Ol wyrazonej m.in. wskaznikami wypetnionymi w tej czesci
whiosku.

L O L Sposoéb obliczania Wartosc¢ wskaznika Opis monitoringu i ewaluacji
Stosunek liczby pracownikow Matematyczny stosunek
naukowych i/ badawczo-naukowych jednej wielkosci do drugiej
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uczelni (z wytgczeniem dziedzin, ktére
nie maja charakteru technicznego i nie
prowadzg do opracowania technologii)
do liczby zgtoszonych przez nich
wynalazkéw do Ol

$redniorocznie w
analizowanym okresie

Stosunek naktadéw przeznaczonych na
badania prowadzone na uczelni (z
wytgczeniem dziedzin, ktdre nie maja
charakteru technicznego i nie prowadza
do opracowania technologii) do liczby
zgtoszonych przez pracownikow
wynalazkéw do Ol

Matematyczny stosunek
jednej wielkosci do drugiej
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba zgtoszen wynalazkéw, ktére
wptynety do Ol

Wartosc liczbowa
$redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba zgtoszen /wynalazkow, ktore
wptynety do Ol i zostato pozytywnie
ocenionych i skierowanych do dalszego
wsparcia

Wartosc liczbowa
$redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba dokonanych zgtoszen
patentowych za posrednictwem Ol

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba dokonanych przez Ol wycen
technologii

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba udzielonych patentéw (tylko
zgtoszenia poprzez Ol)

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba wynalazkéw objetych ochrong
patentowg poza Polska

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie
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Liczba patentéw skomercjalizowanych
za posrednictwem Ol w postaci licencji

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba patentéw skomercjalizowanych
w postaci wktadu do spoétki spin-off

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba licencji udzielonych
przedsiebiorstwom za posrednictwem
Ol

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Warto$¢ przychodow z praw wiasnosci
intelektualnej (z uwzglednieniem
licencji, know-how i innych form)

Wartos$¢ wyrazona w PLN
$redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba spin-offéw utworzonych w
wyniku dziatan Ol

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba spin-offow, w ktérych Ol objat
udziaty

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba umdw na badania zlecone przez
przedsiebiorstwa zawartych w wyniku
dziatan Ol

Wartosc liczbowa
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Wielkos¢ przychodoéw z tytutu umdw na
badania zlecone przez przedsiebiorstwa
zawartych w wyniku dziatan Ol

Wartos$¢ wyrazona w PLN
Sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba umdw o zachowaniu poufnosci
zawartych miedzy Ol a
przedsiebiorstwami lub miedzy uczelnig
a przedsiebiorstwami za
posrednictwem Ol

Wartosc liczbowa
$redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba uzytkownikéw platformy online,
bedacej wtasnoscig lub w dyspozycji O,
stuzacej obstudze procesow do

Wartosc liczbowa
$redniorocznie w
analizowanym okresie
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zarzadzania wtasnoscig intelektualng
powstajgcg na uczelni

13.2(5) Studium przypadku
Nalezy opisac najwiekszy sukces jaki udato sie osiggnac Ol w obszarze danej funkcji dziatajac na rzecz wspierania innowacyjnosci swoich klientéw w okresie
3 lat przed dniem ztozenia wniosku. W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sg innowatorzy, start-upy, zespoty, a w pozostatych
funkcjach wytgcznie przedsiebiorcy.
W opisie nalezy skupi¢ sie na wykazaniu:
- na czym polegat sukces,
- jakie Ol zidentyfikowat gtéwne czynniki sukcesu w opisywanym przypadku,
- dlaczego Ol uznaje opisany przypadek za swoj najwiekszy sukces,
- w jaki sposéb przedsiebiorstwo / przedsiebiorstwa byto/ byty zaangazowane w osiggniecie tego sukcesu,
- napotkane trudnosci w czasie realizacji, sposoby ich przezwyciezenia,
- wiedza i doswiadczenie zgromadzone dzieki tej inicjatywie,
- jakie korzysci osiggneto dane przedsiebiorstwo w wyniku i dziatan podjetych przez Ol w opisanym studium przypadku

Dziatalnos$¢ wdrozeniowa (6)

13.1(6) Efekty ujete w postaci wskaznikow ilosciowych
Nalezy podac wartosc wszystkich wskaZnikow efektu w okresie 3 lat kalendarzowych przed dniem ztozenia wniosku, a takze opisac sposob gromadzenia i
przetwarzania danych, metod i narzedzi, stuzgcych monitoringowi i ocenie efektéw dziatalnosci Ol wyrazonej m.in. wskaznikami wypetnionymi w tej czesci
whiosku.

Opis monitoringu i ewaluacji

st Sposoéb obliczania
Nazwa wskaznika Wartos¢ wskaznika
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Liczba wyzwan o charakterze
technologicznym zgtoszonych do Ol
przez przedsiebiorstwa

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba zgtoszonych wyzwan, ktére
zostaty skutecznie zaadresowane przez
Ol

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przeprowadzonych audytow
przedwdrozeniowych w
przedsiebiorstwach (ocena istniejgcej
infrastruktury technologicznej,
identyfikacja luk do zaadresowania
dostepnymi technologiami, analiza
nowych technologii adekwatnych dla
danej branzy i ocena ich potencjalnego
wplywu na biznes klienta)

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba map drogowych opracowanych
dla wdrozenia technologii w
przedsiebiorstwie

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba szkolen zorganizowanych w
przedsiebiorstwie dla menadzeréw i /
lub pracownikéw klienta
towarzyszacych wdrozeniu technologii

Wartosc liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przeszkolonych menadzeréw i /
lub pracownikéw u klienta przy okazji
wdrozenia technologii

Wartosc liczbowa sredniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba raportéow powdrozeniowych
(zebranie i analiza danych technicznych,
informacji zwrotnej od uzytkownikéw
technologii)

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

Liczba przedsiebiorstw u ktérych Ol
dokonat wdrozenia technologii

Wartos¢ liczbowa $redniorocznie w
analizowanym okresie

13.2(6) Studium przypadku
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Nalezy opisac najwiekszy sukces jaki udato sie osiggng¢ Ol w obszarze danej funkcji dziatajqc na rzecz wspierania innowacyjnosci swoich klientéw w okresie 3 lat
kalendarzowych przed dniem ztozenia wniosku. W przypadku funkcji inkubacja /akceleracja za klientéw uwazani sq innowatorzy, start-upy, zespoty, a w pozostatych
funkcjach wytgcznie przedsiebiorcy.
W opisie nalezy skupic sie na wykazaniu:
- na czym polegat sukces,
- jakie Ol zidentyfikowat gtdwne czynniki sukcesu w opisywanym przypadku,
- dlaczego Ol uznaje opisany przypadek za swoj najwiekszy sukces,
- w jaki sposéb przedsiebiorstwo / przedsiebiorstwa byto/ byly zaangazowane w osiggniecie tego sukcesu,
- napotkane trudnosci w czasie realizacji, sposoby ich przezwyciezenia,
- wiedza i doswiadczenie zgromadzone dzieki tej inicjatywie,
- jakie korzysci osiggneto dane przedsiebiorstwo w wyniku i dziatan podjetych przez Ol w opisanym studium przypadku

V. PLANOWANIE PRZYSZtOSCI

14. Strategia rozwoju
Nalezy opisa¢ w sposdb syntetyczny 3 cele rozwojowe, ktdre pozostajq spdjne z dokumentem strategicznym wskazujgcym kierunki rozwoju osrodka. Cele powinny by¢
okreslone w perspektywie 3 kolejnych lat kalendarzowych.
Dodatkowo nalezy wskazac:
- mierzalne efekty realizacji celow,
- uzasadnienie wyboru celu,
-powigzanie celdow ze specjalizacjq funkcyjng.

Nazwa strategii / planu rozwojowego i okres jego obowigzywania
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specjalizacja
technologiczna
/ tematyczna

Wartos¢ Wartosé Powigzanie celu ze
Wartoéé bazowa | Vartos¢ wskaznika w wskaznika w Swiadczeniem
Krétka diagnoza i wskaznika ulEnlls okresie n+1 okresie n+2 ka2t
Nazwa e Wskaznik w roku wybranych do
Lp. uzasadnienie S w roku . "
celu realizacji celu . ztozenia akredytacji
wyboru celu poprzedzajacym .
. . whniosku
ztozenie wniosku
(okres n)
Cell-w
obszarze

Cel2-w
obszarze
rozwdj
kompetenciji
osrodka

Cel3-w
obszarze
wspotpracy i
sieciowania

15. Skalowanie dziatalnosci Ol

Nalezy zadeklarowaé wartos¢ wszystkich wskaznikéw efektu, wypetnionych w pkt. 13 Efekty dziatalnosci, w perspektywie 3 kolejnych lat kalendarzowych (liczgc od roku ztozenia

wniosku, czyli n)

Funkcja nr 1 (do wyboru z listy rozwijanej)
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Nazwa wskaznika

Sposadb obliczania

Srednioroczna
wartosc wskaznika
w okresie
poprzedzajacym
ztozenie wniosku

Wartos¢ wskaznika w
roku ztozenia wniosku
(okres n)

Wartos¢
wskaznika w
okresie n+1

Wartos¢ wskaznika w
okresie n+2
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