MINISTERSTWO ROZWOJU | TECHNOLOGII

KOLUMBIA

Informacje podstawowe
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Populacja (2023):

52,3 min

Sktad etniczny:

Europejczycy oraz Metysi — 88%, ludno$¢
pochodzenia afrykanskiego (w tym mulaci) - 7%.
tubylcza ludno$¢ indianska — 4% pozostali — 1%,

Podzial administracyjny:

32 departamenty oraz region stoteczny

Religia: Katolicy 64%, protestanci 17%, Swiadkowie
Jehowy i mormoni - 0,5%, bezwyznaniowcy
14%, agnostycy 1%, ateisci 1%, pozostali — 2,5%
Stolica: Bogota — 11,5 mIn mieszkancow

Inne wazniejsze miasta:

Medellin (4,1 mIn), Cali (2,9 min), Barranquilla
(2,3 mIn), Bucaramanga (1,4 min), Cartagena de
los Indios (1,1 min)

Jezyk urzedowy:

hiszpanski

Waluta:

Peso (1 USD = ca 4,4 COP)

Gloéwne bogactwa naturalne:

Wegiel kamienny, ropa naftowa, gaz naturalny,
rudy zelaza, niklu, ztota, miedzi, szmaragdy,
energia wodna

Glowne galezie przemystu:

Gornictwo, tekstylno — odziezowy, obuwniczy,
spozywczy, petrochemiczny, chemiczny,
cementowy, bizuteryjny (ztoto i szmaragdy)

Gtéwne produkty rolne:

Trzcina cukrowa, owoce palmowe, mleko, ryz,
banany i plantany, ziemniaki, kukurydza,
avocado, migso drobiowe

Ustroj polityczny:

Republika prezydencka

Glowa panstwa i szef rzadu (prezydent):

Gustavo Francisco Petro Urrego

Minister Handlu, Przemystu i Turystyki:

Cielo Elainne Rusinque Urrego

Minister Spraw Zagranicznych:

Laura Camila Sarabia Torres




Ambasador Kolumbii w Polsce:

Assad José Jater Pena

Ambasador RP w Kolumbii:

kierujaca placowka Barbara So$nicka

Najblizsze wybory parlamentarne:

2026

Podstawowe wskazniki makroekonomiczne (2023)

PKB (ceny biezace) : 363,5 mld USD

PKB per capita (ceny biezace): 7,0 tys. USD

Wzrost PKB: 0,6%

Struktura PKB: Rolnictwo 9%, przemyst 25%, ustugi 57%,
niesklasyfikowane 9%

Dhug publiczny: 70,1% PKB

Inflacja: 11,7%

Bezrobocie: 9,6%

Poziom korupcji (CPI): 39 (poziom Tunezji, Gujany i Zambii)

Eksport: 49,6 mld USD

Glowni partnerzy w eksporcie:

USA, Panama, Indie, Chiny, Meksyk, Brazylia,
Ekwador

Gléwne towary w eksporcie:

Produkty przemystu petrochemicznego, wegiel
kamienny, zloto, kawa, kwiaty ciete, banany,
materiaty budowlane, zelazonikiel, olej palmowy

Import:

64,1 mld USD

Gloéwni partnerzy w imporcie::

USA, Chiny, Brazylia, Meksyk, Niemcy, Indie,
Japonia

Gltowne towary w imporcie:

Paliwa i produkty przemystu petrochemicznego,

telefony komorkowe, kukurydza, pojazdy
samochodowe, gaz naturalny, urzadzenia
przetwarzania danych, farmaceutyki

Inwestycje zagraniczne 16,8 mld USD

Inwestycje kolumbijskie za granica: Brak danych

3. Ogdlna charakterystyka gospodarki Kolumbii

Gospodarka Kolumbii jest oparta na solidnych podstawach makroekonomicznych, silnych instytucjach,
przy przyjeciu polityki stabilnosci fiskalnej, elastycznego kursu walutowego i nowoczesnego systemu
ustalania celu inflacyjnego.

Ta polityka przyniosta zmniejszenie nierownowagi makroekonomicznej, ktora pojawita si¢ podczas
ozywienia gospodarczego po pandemii. Efektem obecnej skorygowanej polityki gospodarczej jest
spadek inflacji, spadek stop procentowych, powigkszajacy si¢ deficyt fiskalny i zewnetrzny oraz spadek
ubdstwa 1 skrajnego ubostwa.

Najwazniejszym wyzwaniem Kolumbii sg nadal znaczne nierdéwnosci spoteczne i geograficzne oraz
wyzwania zwigzane z klimatem, podatnos$¢ sektora paliw kopalnych (stanowigcych duze zrédto
dochodéw budzetowych, eksportu 1 inwestycji zagranicznych) na globalng dekarbonizacjg.

Kolumbia ma znaczny potencjal zwigkszenia swojego wktadu we wzrost produktu krajowego brutto
(PKB) poprzez zwigkszenie produktywnosci oraz dalsza dywersyfikacje¢ i ekspansj¢ eksportu. Wskazuje
si¢, ze w tym celu konieczne jest zajecie si¢ lukami infrastrukturalnymi, poprawa systemu edukacii,
wzmocnienie instytucji, wspieranie bardziej wydajnych rynkow pracy, reforma systemu zabezpieczenia
spotecznego 1 miedzyrzagdowego systemu transferow fiskalnych oraz wzmocnienie zdolnosci wiadz do
zapewnienia powszechnego dostepu do wysokiej jakosci ustug publicznych. Niezbgdne jest réwniez
stopniowe 1 odpowiedzialne przej$cie w kierunku bardziej zroznicowanej i odpornej na zmiany klimatu
gospodarki.



4, Stan prawno — traktatowy

Kolumbia jest cztonkiem m.in. nast¢pujacych migdzynarodowych organizacji gospodarczych: BCIE,
BIS, CAN, Caricom (obserwator), CDB, CELAC, EITI (kraj kandydujacy), G-3, G-24, G-77, |IADB,
IBRD, ICC, IDA, IFAD, IFC, ILO, MFW, ITUC, LAES/SELA, LAIA/ALADI, Mercosur (cztonek
stowarzyszony), MIGA, Sojusz Pacyfiku, PROSUR, ONZ, UNASUR/CSN, UNCTAD, UNIDO,
WFTU, WIPO, WTO.

W ramach regionalnych porozumien wielostronnych Kolumbia nalezy do stref wolnego handlu/unii
celnych z szeregiem panstw latynoamerykanskich i karaibskich. Ponadto Kolumbia zawarta dwustronne
umowy o wolnym handlu z Kanadg, Chile, Kostaryka, Izraclem, Meksykiem, Koreg Potudniowa i USA.
Czgéciowe umowy preferencyjne istniejg z Argentyna, Brazylia, Kuba, Nikaragua, Panama i Wenezuela,
a takze Wspolnota Karaibskg (CARICOM), ktora obejmuje Antigue i Barbude, Bahamy, Barbados,
Belize, Dominike, Grenade, Gujane, Haiti, Jamajke, Montserrat, Saint Christopher i Nevis, Saint Lucia,
Saint Vincent i Grenadyny, Surinam oraz Trynidad i Tobago. Kolumbia jest takze strong umowy
handlowej Zjednoczone Krolestwo Wielkiej Brytanii i Irlandii Potnocnej - kraje andyjskie, do ktorych
nalezy Kolumbia. Kraj ten zawart rowniez umow¢ o wolnym handlu z Europejskim Stowarzyszeniem
Wolnego Handlu (EFTA), obejmujacym Islandi¢, Liechtenstein, Norwegi¢ i Szwajcari¢. Kolumbia
uczestniczy rowniez w Globalnym Systemie Preferencji Handlowych migedzy Krajami Rozwijajacymi
si¢ (GSTP).

Relacje z UE reguluje wielostronna umowa handlowa mi¢dzy Kolumbig, Ekwadorem, Peru i Unig
Europejska (UE), ktora zostata w pelni wdrozona 1 listopada 2024 r.

W stosunkach gospodarczych migdzy Polska a Chile obowiazuja nastepujace umowy:

» Umowa o wspotpracy techniczno-naukowej z 22 czerwca 1967 r. oraz protoko6t dodatkowy z
10 listopada 1970 .,

» Porozumienie w/s wspotpracy w zakresie gornictwa weglowego, rud miedzi, fosforytow
1 energetyki z dnia 14 wrze$nia 1983 r.

S. Dostep do rynku

Procedury stosowane w dostgpie do rynku w niewielkim stopniu r6znig si¢ od stosowanych w innych
krajach. Importer musi by¢ zarejestrowany w miejscowym rejestrze i posiada¢ podatkowy numer
ewidencyjny (RUT). Prowadzenie transakcji eksportowych i importowych wymaga rejestracji w
elektronicznym systemie VUCE prowadzonym przez Ministerstwo Handlu, Turystyki 1 Przemystu. W
przypadku wprowadzania na rynek kolumbijski towaru pod konkretng marka musi by¢ ona
zarejestrowana w odpowiednim urzedzie, wtasciwym dla rodzaju towaru. Mozliwa jest odprawa
elektroniczna.

Przed przybyciem towaru do portu przewoznik lub agent celny musi przedstawi¢ wladzom celnym
manifest, ale tez po przybyciu jest konieczne jego przekazanie w formie papierowej. Deklaracja celna
musi by¢ przedtozona najdalej 1 miesigc po przybyciu towaru lub 15 dni przed. W okreslonych
przypadkach konieczne jest przediozenie je na 48 godzin przed przybyciem towaru. Prawo kolumbijskie
przewiduje mozliwo$¢ ubiegania si¢ przedsiebiorcow o status Autoryzowanego Operatora
Gospodarczego. Nie jest to obowigzkowe, ale pozwala na uproszczenie procedur celnych.

W Kolumbii stosowane sg zardbwno automatyczne, jak i nieautomatyczne licencje eksportowe.
Automatyczne licencje sg stosowane do wiekszo$ci towaréw; nieautomatyczne dotyczg przede
wszystkim niektorych produktéw migsnych, lekkich olejow, wybranych produktow chemicznych, broni i
amunicji oraz zwigzanych z tymi towarami akcesoriow, niektorych pojazdow mechanicznych, nowych
produktow wyprodukowanych wigcej niz 2 lata wezesniej, towaréw uzywanych, reperowanych,
modyfikowanych itp., wybranych odpadow, towardéw podlegajacych zwolnieniom celnym, produktow
kontrolowanych przez Ministerstwo Sprawiedliwos$ci, Narodowy Fundusz Narkotykowy, Narodowa
Agencje ds. Licencji Srodowiskowych i Kolumbijski Przemyst Militarny, produktow przeznaczonych do
zapewnienia bezpieczenstwa wewnetrznego lub obrony dla sit zbrojnych i policji, towarow



podlegajacych systemowi rocznych licencji. Panstwo moze takze ustanowi¢ limity importu konkretnych
produktow.

Zabroniony jest import niektorych paliw, niektorych odmian roslin i §wiezych owocow, wybranych
produktoéw chemicznych i substancji radioaktywnych, broni chemicznej i nuklearnej, toksycznych 1
nuklearnych odpadow, broni-zabawek.

Kolumbia posiada takze strefy wolnoctowe w miejscowosciach Barranquilla, Bogota, Bucaramanga,
Cali, Cartagena, Cticuta, Medellin oraz w tzw. Trojkacie Kawowym. Dziatalno$¢ w tych strefach daje
przedsi¢biorcom okreslone korzysci podatkowe i celne, niemniej zakazany do nich jest wwoz broni,
amunicji , nuklearnych i toksycznych odpadéw oraz substancji do wytwarzania, przetwarzania i
modyfikacji narkotykoéw i farmaceutykow. Status wolnoctlowy majg takze porty w archipelagu San
Andrés, Providencia and Santa Catalina.

Kolumbia wymaga takze kontroli eksportu broni i amunicji, sprzgtu wojskowego, wybranych
materiatlow wybuchowych, artykuldéw strategicznych (np. technologia szyfrowania dla sprze¢tu
komunikacyjnego), wyroby podwojnego zastosowania dla celow zarowno cywilnych, jak i wojskowych
(w tym oprogramowanie i technologie), wyroby mogace by¢ uzywane do tortur, wykonywania kary
$mierci albo nieludzkiego traktowania.

6. Prawo regulujgce dzialalno$¢ inwestorow zagranicznych

W Kolumbii inwestorzy zagraniczni maja identyczne prawa i obowigzki jak inwestorzy miejscowi.
Prawo przewiduje r6zne formy inwestowania i swobodg transferowania zyskow za granice. Mozliwe sg
inwestycje w kazdy sektor gospodarki z wyjatkiem dziatalno$ci zwigzanej z obronnoscig |
bezpieczenstwem narodowym, przetwarzaniem, usuwaniem i utylizowaniem odpadow toksycznych,
niebezpiecznych i radioaktywnych niewytwarzanych na terenie Kolumbii. Inwestycje w sektor
telekomunikacyjny, gorniczy (takze wydobywanie weglowodoréw) oraz finansowo — ubezpieczeniowy
sa akceptowane pod warunkiem spetnienia dodatkowych warunkow okreslonych prawem. Mozliwa jest
inwestycja ze 100% kapitatem zagranicznym. Inwestorzy zagraniczni otrzymuja okre$lone prawem
ulatwienia podatkowe; dodatkowe ulatwienia moga by¢ dokonywane przez wiladze regionalne.
Specjalne wsparcie jest udzielane inwestycjom realizowanym w strefach wolnoctowych oraz w ramach
Planu Vallejo (import dobr do produkcji wyrobow kierowanych na eksport).

Rzad Kolumbii za najbardziej preferowane dziedziny dla inwestorow zagranicznych uznat
zaawansowane technologie takie jak technologie informacyjno-komunikacyjne (ICT), lotnictwo,
motoryzacje, urzadzenia medyczne, farmacje, biotechnologie, ustugi logistyczne, sektor badawczo —
- rozwojowy, branze Kreatywne, turystyke, rolnictwo, zielone technologie.

7. Dwustronna wspélpraca gospodarcza polsko - kolumbijska

a. Wspolpraca handlowa

Wg wstepnych danych GUS, w 2024 r. eksport Polski do Kolumbii wyniést 165,5 mIn USD, natomiast
import 499,8 min USD. Wg natomiast danych kolumbijskich eksport wyniost 207,6 min USD, a import
301,6 min USD. Te roznice $wiadczg o poziomie udziatu importu posredniego realizowanego za
posrednictwem kupcoéw z krajow trzecich. Polska eksportuje do Kolumbii opakowania, monety,
kosmetyki, farmaceutyki, jablka, aparatur¢ pomiarowa, turbiny gazowe, mleko i $mietan¢ W proszku,
stodycze, elektronike, papier. Importujemy natomiast wegiel, banany, kwiaty ciete, kawe, avocado, rum,
ryby, inne §wieze owoce, orzechy, trzcing cukrowa.

b. Wspdlpraca inwestycyjna

W zwigzku z uruchomieniem w 2013 r. w Kolumbii sieci supermarketow Jeronimo Martins (pod marka
,»Ara”), dzialalno$¢ na miejscowym rynku zainaugurowal roéwniez jeden z polskich dostawcow sieci —
spotka Instanta (Instanta Colombia S.A.S. z siedzibg w Bogocie).

Brak informacji o inwestycjach kolumbijskich w Polsce.



8. Perspektywy rozwoju wspolpracy.

Istniejg mozliwosci dalszego rozwoju polskiego eksportu w przemysle wydobywczym (przede
wszystkim gornictwie wegla kamiennego i sektorze okotogdrniczym - ratownictwo szczegotowe,
szkolenia, maszyny gornicze), motoryzacyjnym (takze czeSci i akcesoria samochodowe), rolnictwie
(maszyny i technologie rolnicze, nawozy), transporcie publicznym, kolejnictwie, obronnym,
spozywczym (takze maszyny i technologie do przetwarzania zywnosci), farmaceutycznym i
biotechnologicznym, kosmetycznym, stoczniowym i offshore, rzemio$le, sektorze urzadzen
medycznych, technologiach smart cities oraz IT/ICT.



