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WYJAŚNIENIA NR 1 

TREŚCI ZAPYTANIA OFERTOWEGO 

 

W związku z wnioskiem o wyjaśnienie treści zapytania ofertowego, złożonego 

przez Wykonawcę w ramach prowadzonego postępowania, wyjaśniam co następuje: 

Pytanie 1: 

W p. 10 Zapytania ofertowego napisano, że "Zamawiający może prowadzić dodatkowe 

negocjacje na prośbę wykonawcy, złożoną w terminie 2 (dwóch) dni roboczych, 

liczonych od daty wysłania przez zamawiającego informacji drogą mailową o złożonych 

ofertach", a w p. 11: "W ramach wszczętych negocjacji każdy   wykonawców może 

złożyć maksymalnie 2 oferty."  

Wnosimy o usunięcie procedury dodatkowych negocjacji i usunięcie punktów 10-12 

Zapytania, ponieważ: 

1. tylko ci wykonawcy, którzy złożyli wyższe oferty, mają z tego realną korzyść, co 

podważa zasady równego traktowania wykonawców 

2. wykonawca, który zaproponował uczciwą, niską cenę, nie ma już pola manewru, 

a wykonawca, który dał „zapas” w cenie, może ją teraz bez ryzyka obniżyć, widząc, 

że jego oferta przegrywa, co podważa zasadę uczciwej konkurencji 

3. wykonawcy wiedzą, że po złożeniu ofert będą mogli je poprawiać w dół, to:  

1. nie będą od razu oferować najlepszej ceny, 

2. będą „testować” rynek wysoką ofertą, licząc na możliwość późniejszej korekty, 

co z kolei psuje transparentność całego procesu. 

4. Mechanizm negocjacji po złożeniu ofert w praktyce prowadzi do odwrotnej 

motywacji: uczciwi i konkurencyjni wykonawcy przegrywają, „strategiczni” 
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oferenci, którzy dali cenę z marginesem, mogą ją obniżyć i wygrać. To demotywuje 

do rzetelnego składania ofert i zaburza przejrzystość rynku zamówień. 

Nawet jeśli wszyscy wykonawcy formalnie mają prawo poprosić o negocjacje, to 

mechanizm taki w praktyce może prowadzić do nierównego traktowania i zaburzenia 

uczciwej konkurencji, zwłaszcza gdy obniżanie ceny następuje po ujawnieniu ofert. 

Odpowiedź: 

Zamawiający wyjaśnia, że nie wyraża zgody na usunięcie pkt 10-12 zapytania 

ofertowego, dotyczących możliwości prowadzenia negocjacji. Zapisy w tym zakresie 

zostały odpowiednio wcześniej zdefiniowanie i udostępnione wszystkim wykonawcom, 

w tym zainteresowanym wzięciem udziału w postępowaniu. Jasne i przejrzyste zasady 

wszczynania oraz przeprowadzenia negocjacji określone w zapytaniu ofertowym, 

pozwalają zamawiającemu na uzyskanie korzystniejszych warunków handlowych 

w trakcie prowadzonego postępowania. 

 Gdyby przyjąć narrację Wykonawcy to de facto każda procedura negocjacji 

złożonych ofert byłaby nieuczciwa. Zamawiający w sposób jasny i klarowny 

zakomunikował wszystkim wykonawcom jakie są reguły, zatem dochowane są zasady 

równego traktowania wykonawców i uczciwej konkurencji.  

Zamawiający informuje, iż powyższe wyjaśnienia nie stanowią istotnej zmiany 

treści zapytania ofertowego, a przy tym z uwagi na ich zakres i charakter oraz termin 

wprowadzenia nie wpływają na konieczność przedłużenia terminu składania ofert.  

Pozostała treść zapytania ofertowego pozostaje bez zmian. 

Powyższą informację należy traktować jako integralną część zapytania 

ofertowego. 
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