Zatacznik nr 2 do Regulaminu Dziatania

Karta oceny gotowosci rynkowej i potencjatu ekspansji miedzynarodowej firm

NAZWaA fIrMY: ot et st srr s s eres enes
Poszczegdlne elementy bedg oceniane w skali 0 — 5, gdzie O to najnizsza ocena a 5 — najwyzsza.

Maksymalna tgczna liczba punktéw do zdobycia wynosi 130.

1 Jakos¢ prezentaciji

Kompletnos¢ prezentacji

Jakos¢ dzwiekowo-wizualna

Skutecznos¢ opisu produktu lub ustugi

Skuteczne przedstawienie propozycji wartosci

Poziom jezyka angielskiego - zrozumiatos¢ dla anglojezycznego klienta
lub potencjalnego partnera biznesowego

Catosciowa ocena prezentacji

2 Dojrzatos¢ firmy na rynku polskim oraz potencjat rozwoju

Dojrzato$¢ koncepciji

Firma posiada produkt o minimalnej koniecznej funkcjonalnosci
(Minimum Viable Product)

Konsument alfa

Generowanie przychodéw

Biezgca sytuacja finansowa

3 Zespot

Réwnowaga zestawdw umiejetnosci (solopreneur, partnerzy/doradcy,
swiadomos¢ brakéw w tym zakresie)

Doswiadczenie (rozwdj produktu/ustugi, finanse, marketing,
zasady biznesowe)

Zdolnos¢ przyjmowania i wykorzystania informacji zwrotnej

Zorientowanie na i przywigzanie do firmy

4. Gotowos¢ do wejscia na rynek Stanow Zjednoczonych Ameryki
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(dalej: USA)

Propozycja wartosci

Przewidywany czas wejscia

Model biznesowy (finansowanie/$rodki na dziatalnos¢ do momentu
dokapitalizowania, konkretny plan generowania przychodéw)

Potencjat wzrostu, partnerzy do wspétpracy (produkcja, finansowanie,
dziatalnosc)

Dopasowanie produktu/ustugi do rynku USA (umiejetnos¢ przekonania
komisji oceniajgcej do tego, ze firma jest Swiadoma wymagan i specyfiki
rynku USA dla swojego produktu/ustugi oraz konkurencji tamze)

Strategia kanatu dystrybuciji

Przygotowanie do wejscia na rynek USA

Czy firma dokonata analizy rozmiaru rynku?

Czy firma dokonata analizy konkurencji?

Czy firma dokonata analizy kanatu dystrybucji?

Czy firma dokonata analizy potencjalnych partnerow?

Chec¢ zatozenia oddziatu firmy na terenie USA

Uwagi:
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