
 

Rejestr spraw z klientami zewnętrznymi w I półroczu 2024 roku. 

 

 

 1 Sporządziła: Magdalena Iżycka 

 

 

 
 
 
 
 
Lp. 
 

 

 

 

 

Data zdarzenia 

(spotkania, 

rozmowy, 

korespondencji) 

 

 

Imiona i nazwiska osób obecnych 

na spotkaniach, uczestniczących w 

rozmowach itp, ich funkcje, nazwa 

podmiotu lub klient indywidualny; 

 

 

 

 

W przypadku 

stowarzyszeń, 

fundacji lub 

innych 

organizacji, 

źródła 

finansowania 

ich 

działalności 

 

 

 

Opis przedmiotu 

zdarzenia w tym 

określenie produktu 

leczniczego  

lub wyrobu 

medycznego, którego 

dotyczył kontakt 

 

 

Określenie wpływu, jaki wywarł kontakt 

podjęty przez klienta zewnętrznego,  

w szczególności dane dotyczące zakupu 

lub wykorzystania produktu leczniczego 

lub wyrobu medycznego dokonanego na 

skutek kontaktu 

 

1. 

 

Pismo z dnia 

12.01.2024r. 

 

 

Spotkanie: 

30.01.2024r. 

 

 

Ze strony firmy Sandoz 

Polska  Sp. z o.o.: 

1. Maciej Krzakowski- 

Senior National 

Sales Manager, 

2. Daniel Gawełda – 

Kierownik ds. 

kluczowych 

klientów.  

 

Ze strony KC.ds.AIDS: 

1. Maryla Rogalewicz 

– Ośrodek 

informacji o 

HIV/AIDS, 

2. Marcin Grzesiak – 

Dz.ds. medycznych, 

3. Radosław Terech – 

Dz. ds. 

Medycznych. 

 

  

Omówienie 

planów KC ds. 

AIDS odnośnie 

postępowań 

o udzielenie 

zamówienia 

publicznego na 

zakup leków 
ARV oraz 

informacja  

o lekach ARV 

oferowanych 

przez firmę 

Sandoz.   

 

 

 

 

Przedmiotem spotkania było 

omówienie zabezpieczenia dostaw 

leku Darunavir 600mg i 800mg  dla 

ośrodków/realizatorów RPPPZ. 

Firma Sandoz poinformowała, że 

istnieje zagrożenie w dostarczeniu 

ilości sprowadzonego do Polski 

leku Darunavir 600mg i 800mg   

w stosunku do planowanej liczby 

opakowań, które będę zamówione  

przez Centrum w ramach kolejnych 

postępowań przetargowych. 

Firma Sandoz nie posiada 

możliwości szybkiego 

sprowadzenia tego leku ze względu 

na planowanie jego produkcji 

z rocznym wyprzedzeniem . 

Przedstawiciele Centrum wyjaśnili, 

że zmniejszenie ilości kupowanych 

opakowań w stosunku do wcześniej 

zaplanowanych, wynika ze spadku 

liczby pacjentów leczonych danym 

produktem leczniczym. 


