
Skorzystaj  
z oferty Grupy PFR  
dla innowatorów



Grupa instytucji  
finansowych i doradczych  
dla przedsiębiorców, 
samorządów  
i osób prywatnych,  
której celem są inwestycje 
wspierające zrównoważony 
rozwój społeczny  
i gospodarczy kraju

Grupa Polskiego Funduszu Rozwoju
Dla kogo? Grupa PFR w liczbach

Duże
przedsiębiorstwa

Mikro-, małe  
i średnie  

przedsiębiorstwa

Nowe 
innowacyjne firmy

Klienci
indywidualni

Firmy
zagraniczne

Samorządy  
i sektor publiczny

2,8 mld zł 
na innowacje

1,5 mld zł
na polskie  

przedsiębiorstwa

5 mld zł
na inwestycje

infrastrukturalne

6 mld zł
na inwestycje

mieszkaniowe
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Startup.pfr.pl

Jedno okienko  
dla innowatora

case studies firm, które  
skorzystały ze wsparcia

Na startup.pfr.pl znajdziesz ponad 
180 programów wsparcia
PFR, PARP, KUKE, ARP,  
ARP GAMES, BGK, PAIH oraz:

wyszukiwarkę inicjatyw  
dopasowanych do Twoich potrzeb

panel  
użytkownika

wszystkie terminy  
naborów i konkursów

mapę ekosystemu  
innowacji

bazę ekspertów

Mam pomysł  
na biznes

Chcę rozwinąć  
moją firmę

Planuję ekspansję  
zagraniczną

Na jakim etapie  
jest Twój projekt?
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Mam pomysł na biznes

Całodniowe warsztaty z metody  
design thinking stosowanej 
w Google przy tworzeniu  
innowacyjnych produktów

Wiele miast w całej Polsce

Cel: nawet 5000 uczestników  
warsztatów do końca 2020

Warsztaty przygotowane  
wspólnie z partnerami  

wspierającymi

Naucz się budować trzy  
podstawowe kompetencje:

Zrozumienie  
użytkownika  
(Empatia)

Myślenie 10x  
(Myślenie bez granic)

Eksperymentowanie  
(Tworzenie  
prototypów)

Trwa edycja druga Edycja druga: 
wrzesień 2019

Międzynarodowy program 
edukacyjny dla przyszłych 
polskich przedsiębiorców 
technologicznych i wizjonerów.

Dla kogo? 

Osoby między 20 a 35 rokiem 
życia, które intensywnie 
pracują nad swoją ścieżką 
rozwoju i pomysłami na własną 
działalność

Jaka formuła?

3 tygodnie warsztatów 
biznesowych we współpracy  
z partnerami
 
Tygodniowe szkolenie 
w German Tech w Berlinie

Edukacja  
przez wyzwania

Mentoring
peer-to-peer

Personalny
plan rozwoju

Szkolenie
w Berlinie

Kształcenie  
przez praktyków

Klub 
Pionierów
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Chcę rozwinąć moją firmę

Ile?

Dla kogo?

Na co?

85% kosztów netto (80% dla Mazowieckiego)

50% kosztów netto jeżeli wykorzystano inne granty na usługi 
doradcze w zakresie innowacji > 200 000 EUR w okresie trzech lat

refinansowanie do 70%

Mikro lub MŚP działające w Polsce
także startup albo spółka celowa

Mikro lub MŚP działające w Polsce
także startup albo spółka celowa

Granty na doradztwo
Wykonawca: Akredytowany Doradca ARP

Granty na transfer technologii

Doradztwo prawne i prawno-patentowe

Wycena wartości niematerialnych i prawnych

Doradztwo technologiczne

Zakup wartości niematerialnych i prawnych  
o charakterze innowacyjny:

•  patenty, wzory użytkowe i przemysłowe lub ich zgłoszenia

•  prawo autorskie do oprogramowania (wykluczone oprogramowanie 
do prowadzenia działalności administracyjnej, m.in. oprogramowanie biurowe, 
oprogramowanie księgowe, systemy operacyjne komputerów osobistych)

•  prawa do chronionych odmian roślin

•  topografia układów scalonych

•  know-how#PFRInnowacje 5



Chcę rozwinąć moją firmę

ARP Innovation Pitch to warsztaty w formie konkursów, które 
pozwalają start-upom i MŚP na zaprezentowanie swoich rozwiązań 
dużym firmom i korporacjom. Ich praktyczna formuła ułatwia 
poznanie nowych partnerów i potencjalnych klientów, powiększy 
wiedzę o aktualnych potrzebach rynkowych oraz pomaga przekonać 
odbiorców do efektywności proponowanego rozwiązania.

Określenie 
wyzwań

Doprecyzowanie 
oczekiwań

Ogłoszenie 
konkursu

Aktywne 
poszukiwanie

Wybór 
najlepszych  
rozwiązań

Warsztat Wybór  
zwycięzców

Wdrożenie

Granty na transfer technologii
Mapa pomocy regionalnej
Dofinansowanie zależy od lokalizacji projektu i wielkości firmy

ARP Innovation Pitch

Refinansowanie  
maksymalnie do 70%
 
Minimalna transakcja  
100 000 PLN
 
Maksymalna wartość  
dofinansowania   
200 000 EUR

70%

20% - 25%

70%
55%

55%

55%

55%

45%

45%

45%

55%

55% 55%

55%

70%

70%
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Ile?

Dla kogo?

Na co?

Programy 
akceleracyjne 
250 tys. zł
Accelpoint,  
Blue Dot Solutions, 
Brinc Limited, 
DGA, Fundacja, 
Przedsiębiorczości 
Technologicznej, 
FundingBox 
Accelerator
Fundacja Polska 
Przedsiębiorcza, 
HugeTECH, 
Krakowski Park 
Technologiczny, 
Łódzka Specjalna 
Strefa Ekonomiczna

Platformy  
startowe  
dla nowych 
pomysłów 
do 800 tys. zł
Wschodni Akcelerator 
Biznesu, Unicorn 
Hub, Start in 
Podkarpackie, Startup 
Heroes, Hub of 
Talents 2, Idealist

Rozwój  
Start-upów  
w Polsce 
Wschodniej 
inwestycje  
do 1 mln zł

Poland prize 
do 250 tys. zł 
Start-up Hub  
of Poland,  
Huge Thing, Starter, 
Ad Ventures, 
Space3ac, Brinc

Do 1 mln zł

Mikro,  
mali przedsiębiorcy
Osoby z pomysłem

•  indywidualny program 
akceleracyjny 

•  wsparcie doradcze, 

•  mentorskie wsparcie 
w formie pieniężnej

Chcę rozwinąć moją firmę
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Chcę rozwinąć moją firmę

Ile?

Dla kogo?

Na co?

•  Dofinansowanie  
do 152 mln zł

• Do 70% kosztów

•  Dofinansowanie  
do 20 mln zł

• Do 70% kosztów

•  Dofinansowanie  
do 152 mln zł

• Do 70% kosztów
200 tys. do 2 mln euro

MŚP MŚP  
w Polsce Wschodniej

MŚP 
 lub konsorcjum

MŚP oraz MŚP  
prowadzone i zarządzane 
przez kobiety

Badania na rynek Wdrażanie innowacji 
przez MŚP

Tworzenie sieciowych 
produktów przez MŚP

Norweski Mechanizm 
Finansowy

Wdrożenie wyników B+R. 

Koszty inwestycyjne, 

prace rozwojowe, 

usługi doradcze.

Wdrożenie wyników B+R. 

Koszty inwestycyjne

Wspólny produkt

Jedna marka

Koszty inwestycyjne, 

działania  
informacyjno-promocyjne

Wspólny produkt

Jedna marka

Koszty inwestycyjne, 

działania  
informacyjno-promocyjne
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2 mld zł  

Kapitalizacja

2,7 mld zł
Budżet  

PFR Ventures

4,3 mld zł
Po dodaniu  

środków prywatnych

IoT Zdrowie FinTech

 oraz wiele innych

W liczbach

Programy PFR Ventures

W co zainwestują?

do 4 mln 
(2 mln PLN  

+ 2 mln PLN follow-on)
Venture Capital

do 4 mln  
(wraz z follow-on)

od 5 mln do 21 mln

od 1 mln do 60 mln

do 60 mln

Fundusze  
koinwestycyjne  

z Aniołami Biznesu

Fundusze  
koinwestycyjne  

lub Venture Capital

Venture Capital

Corporate  
Venture Capital  

/ Venture Capital

max. 
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www.startup.pfr.pl/pl/znajdz-inwestora/
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Go to Brand Internacjonalizacja MŚP

Ile?

Na co?

• Koszty do 1 mln zł

•  Dofinansowanie do 85%  
kosztów kwalifikowalnych.

•  Rozliczenie projektu ryczałtem –   
100 tys. euro dofinansowania. 

• Zaliczka,  refundacja

•  do 800 tys. zł  
(co najmniej 1 rynek docelowy  
spoza EOG i Szwajcarii)

•  do 550 tys. zł  
(wyłącznie EOG lub Szwajcaria)

MŚP MŚP z Polski Wschodniej

Udział w targach, wystawach,  
misjach gospodarczych  
lub konferencjach zagranicznych  
i na dodatkowe działania promocyjne.

Udział w targach, wystawach, misjach 
gospodarczych lub konferencjach 
zagranicznych ,usługi doradcze, środki 
trwałe.

Dla kogo?

Planuję ekspansję zagraniczną
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Planuję ekspansję zagraniczną

PAIH w zakresie promocji eksportu  
realizuje następujące zadania w zakresie: 

•  promocji eksportu polskich przedsiębiorców, 
w szczególności małych i średnich;

•  promocji polskich branż;
•  dostarczania przedsiębiorcom informacji  

ekonomiczno-handlowych na temat rynków 
zagranicznych, w tym prowadzenie portalu 
informacyjnego;

•  organizowanie przedsięwzięć informacyjnych 
i promocyjnych na terytorium  
Rzeczypospolitej Polskiej i poza jej granicami.

PAIH wspiera rozwój eksportu 
polskich przedsiębiorców

Wsparcie przed-eksportowe
 
•  Screening szans eksportowych

•  Szkolenia dla przedsiębiorców

•  Pakiet informacyjno-analityczny,  
przewodniki po rynkach i raporty sektorowe 

Działanie w Polsce bądź zagranicą
 
• Wyszukiwanie partnerów biznesowych

• Weryfikacja wiarygodności partnerów biznesowych

•  Matchmaking - misje biznesowe  
oraz spotkania indywidualne

•  Dofinansowanie opracowania  
strategii ekspansji poza UE 

Opieka post-eksportowa
 
•  Opieka komunikacyjna

• Partnerstwo komercyjne

• Udostępnienie powierzchni co-workingowej
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Planuję ekspansję zagraniczną
Oferta dla firm  
zainteresowanych  
ekspansją

Minimalizacja ryzyka  
w wejściu na nowy rynek

Analiza rynku,  
wyszukiwanie nisz  
biznesowych

„Biurko na start”  
w biurach PAIH

Wyszukiwanie  
potencjalnych  
partnerów  
biznesowych

Dobór  
instrumentów  

finansowych  
partnerów PAIH

Organizacja wizyt studyjnych,  
spotkań B2B, targów i szkoleń

Doradztwo  
lokalizacyjne
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Planuję ekspansję zagraniczną
70 zagranicznych biur  
handlowych do dyspozycji 
przedsiębiorców

Zadania Zagranicznych Biur Handlowych: 
 
• Bezpieczne wejście na rynek

•  Zarządzanie informacją gospodarczą,  
definiowane strategicznych segmentów rynku

•  Opieka managera projektu, pomoc w przygotowaniu oferty

•  B2B, poszukiwanie partnerów biznesowych

•  Doradztwo lokalizacyjne; Wizyty studyjne

•  Promocja, targi, konferencje

•  Dostęp do instrumentów wsparcia Grupy PFR

•  Coworking w wybranych lokalizacjach
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@ PFRInnowacje

Skorzystaj  
z oferty Grupy PFR  
dla innowatorów


